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Pise: Jadranka Lakus

Zavrsne pripreme za primjenu
nove strategije i organizacije u
Podravki bile sutemom prosirenog
kolegija Podravka Prehrana
odrzanog u petak 9.oZujka.
Cetrdesetak direktora sektora i
sluzbi dva je sata razgovaralo s
¢lanovima Uprave drustva o
buducem razvoju Podravke i
neophodnim organizacijskim
promjenama. Kako se culo
pripreme za ovaj vazni korak
kasne, a nedostaju i cjelovite
informacije o predvidenim
potezima. To je nepotrebno
stvorilo prostor za neprovjerene
price i glasine, te izazvalo
odredeno nezadovoljstvo kod
dijela menadZmenta. Otvoreni
razgovor o ovoj temi svakako je
dobar nacin za rjesavanje uocenog
problema, a on ¢e ubuduce prema
jednoglasnom zakljucku biti stalna
praksa. Kolegiji kao vaZan oblik
poslovne komunikacije odrZavat
ce se redovito na razli¢itim
razinama.

Tako se vec ovaj petak 16.
ozujka odrzava kolegij na kojemu
ce biti predoceni detalji predvidene
nove organizacije. Ocekivana
rasprava i promisljanja veceg broja
najodgovodornijih ljudi Podravke
zasigurno c¢e pomoci Upravi u
odabiru najkvalitetnijih rjesenja
koja ce zatim biti prezentirana
Nadzornom odboru. On ce o tome
raspravljati na svom prvom
sastanku, a nakon toga znat ce se
kakva je strategija grupe Podravka
u narednom razdoblju i kakvom
organizacijom se ona najucinko-
vitife moZe ostvariti. U tome je
svakako velika vaznost komunici-
ranja jer se osnovni ciljevi razvoja
moraju predociti svakom zaposleni-
ku. Osim cilja kojem tezimo svaki
zaposlenik mora to¢no znati koji je
njegov zadatak i odgovornost u
tome, jer jedino tako je moguce
ostvariti razvoj i rast koji treba
Podravki i Podravkasima.

U Studentskom centru Osijek odrzana prezentacija gastro-proizvoda Podravke

| studenti su vazni gastro-potrosaci

Kuhari i studenti ocjenjuju jela s Podravkinim gastro proizvodima

Pise: Davor Perkov
Snimio: Drazen Durisevi¢

oslovna filozofija Gastro-tima

kao i novoformirane gastro-
prodaje za Hrvatsku ne bazira se
samo na hotelijerstvo i turizam kako
se to Cesto poistovjecuje sa svim
onim $to nosi predznak gastro! Sto-
vide, u svim regijama Prodaje Hrvat-
ska pa tako i u Slavoniji veliki je
akcent dat na specifi¢cnu marketin-
sku podrsku i kvalitetnu obradu
terenske operative u segmentu ve-
likih potrosaca kao i tzv. institucio-
nalnih kupaca (dakle onih ustano-
va i poduzeca koja moraju po zako-
nu jednom godisnje objaviti natje-
¢aj za nabavku robal).

Tako se nedavno Podravka javila
na natjecaj osjeckog Studentskog
centra koji godisnje priprema oko
pola milijuna obroka! Na osnovi

odluka nadleZnog povjerenstva
Podravka ¢e u 2001. godini ovoj
ustanovi isporucivati c¢itav niz
proizvoda koji su cijenom, kvalite-
tom, sigurno3cu opskrbe i uvjetima
placanja "prosli na ispitu”.

Ved petnaestak dana nakon natje-
¢aja Gastro-tim je u suradnji sa
Zeljkom Dosenom, gastro trgova-
¢kim predstavnikom u Osijeku, upri-
licio radno-struénu prezentaciju
kompletnog proizvodnog asortima-
na za ovakav tip kupaca. Tog dana
je osim rukovodstva Studentskog
centra prezentaciji prisustvovalo i
tridesetak kuhara ove kuce kao i
predstavnici Studentskog vijeca.

Ispred Podravke okupljene su
pozdravili direktor Gastro-tima Da-
vor Perkov i direktor gastro-proda-
je za Hrvatsku Nediljko Barici¢, koji
su istaknuli potencijale ovakvih ku-
paca za povecanje obujma gastro-

prodaje naseg koncerna. Istodo-
bno su naglasili da je s jedne strane
vrlo vazno i zadovoljstvo zaposle-
nih u kuhinjama koji ce kvalite-
tnim, raznovrsnim, izdasnim i cje-
novno prihvatljivim Podravkinim
proizvodima obogatiti abonentske
jelovnike, dok ce s druge strane biti
vece i zadovoljstvo samih studena-
ta koji ¢e konzumiranjem jela u
koja su aplicirani Podravkini proi-
zvodi stjecati navike zdrave i obo-
gacene prehrane.

Pripremu jela i stru¢ni dio prezen-
tacije, u suradnji s domac¢im kuha-
rima, obavili su uigrani i iskusni
Podravkini gastro-promotori Viljam
Cvek i Drazen DuriSevic uz asisten-
ciju i "ispomoc¢” Zlatka Sedlanica,
novog gastro-promotora za sjeve-
rozapadnu Hrvatsku i Zagreb.

Mirko Pakozin, ravnatelj Student-
skog centra je poslije prezentacije

izjavio: "Nije proslo ni dva tjedna
otkako je zavrSen natjecaj, a
Podravka je visokoprofesionalno
organizirala ovakvu korisnu pre-
zentaciju kao prvu uopce u nasoj
kuci. Uvjeren sam u visoki nivo
nase buduce suradnje jer vec sada
osjecamo pogodnosti nove
Podravkine strategije usmjerene i
na kupce kao 3to je nasa ustano-
val”

Voditelj komercijale Zeljko Ziza
rekao je: "Vrlo je dobro §to cemo
ove godine izravno nabavljati
izuzetno atraktivne Podravkine
proizvode. To ¢e nam povecati
ekonomicnost poslovanja a na-
sim studentima unaprijediti kva-
litetu prehrane. Zahvaljujemo sto
ste danas nadim stru¢njacima
uvjerljivo i nenametljivo prezen-
tirali prednosti kuhanja s vasim
proizvodima!”
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Razgovor s direktoricom Vanjske trgovine "Belupa” Stankom Vidmar

Buducnost Belupa je izvoz uz novu
poslovnu filozofiju

Razgovarao: Boris Fabijanec

Rodena Pakracanka Stanka Vidmar
diplomirala je na zagrebac¢kom Filo-
zofskom fakultetu ruski jezik, a na
americkom koledzu Macalester diplo-
mirala je engleski jezik. Od 1977.
godine pocinje raditi u Belupu, 1986.
godine dolazi u izvoz te tvrtke, da bi
polovicom prosle godine postala di-
rektorica Vanjske trgovine. Pod njezi-
nom kompetencijom je uvoz i izvoz
Belupa, a s obzirom na to da smo do
sada vrlo malo pisali o izvoznim re-
zultatima te tvrtke, prvo pitanje Stanki
Vidmar bila je organizacija izvoza Be-
lupa.

- Mi smo izvozna trzista podijelili na
dvije skupine - trzita ex-Jugoslavije
koja vodi kolegica Nena Dukic, a
kolegica Ana Ban vodi ¢esko, slova-
¢ko, rusko i ostala trzista. Uz marke-
ting i sluzbu za razvoj poslova u
izvozu, sve u svemu u tom segmentu
poslovanja Belupa radi 53 zaposleni-
ka, medu kojima su naj¢esce farmace-
uti i lije¢nici, dakle u najvecem dijelu
kod nas je zastupljena visoka stru¢na
sprema.

- Koji su lijekovi najc¢esce zastupljeni
u izvoznom programu?

- Zarazliku od hrvatskog trzista, nasi
lideri u izvoznom programu su der-
matoloski preparati koji ¢ine oko 47
posto realizacije izvoza. Mi smo po-
nosni na tu ¢injenicu s obzirom na
Zestoku domicilnu i svjetsku konku-
renciju na tim nasim izvoznim trZisti-
ma, jer nada dermatoloska linija zaista
je poznata i traZzena na svim izvoznim
trzistima koje obradujemo.

Dugoro¢na strategija izvoza s
jasno zacrtanim ciljevima

- Kakvi su proslogodisnji izvozni
prodajni rezultati?

- Cinjenica je da smo u odnosu na
1999. godinu znatno povecali izvoz,
ali jos je znacajnije od toga, gledajuci
dugoroc¢nije, 5to smo mi prosle godine
ucinili znacajne kvalitetne pomake u
radu. Naime, ciljano smo isli na porast
realizacije, ali i na porast profitabilno-
sti. Osim toga, povecali smo broj i
strukturu kupaca, puno smo radili na
edukaciji naseg osoblja, promociji Be-

lupovih lijekova i stvorili jedan vrlo
jaki potencijal nasih djelatnika koji su
mahom mladi stru¢njaci. Taj potenci-
jal upravo ce ove i iducih godina
pokazati svoje prave mogucnosti koje
su, vjerujte mi, vrlo, vilo velike. Foku-
sirajuci se prije svega na profitabilnost
mi smo lani izvr3ili odredenu "¢istku”
strukture lijekova, uocili koji imaju
najbolju produ na pojedinim inoze-
mnim trzistima, a ujedno i najvecu
profitabilnost. Sada smo u izvozu za-
stupljeni s moZda manje lijekova nego
prije, ali taj je portfelj stru¢no procis-
Cen, a to znaci da su profitabilnost i
realizacija prilicno uskladeni. Dakle,
prosle godine uradena je jedna dugo-
ro¢na strategija izvoza s jasno zacrta-
nim ciljevima.

- Rak-rana u hrvatskom gospodar-
stvu je nelikvidnost. Kakva je situacija
s naplatom na inozemnim trzistima?

- Mi imamo izuzetnu naplatu i neu-
sporedivoje bolja nego u Hrvatskoj. U
inozemstvu na trzistu lijekova uglav-
nom radimo s privatnim poduzetnici-
ma i mi vrlo strogo vodimo evidenciju
naplate. To znaci: gdje je visoki rizik
naplate lijekovi se placaju unaprijed i
s krac¢im odgodama uz dobro osigura-
nje naplate, osim kod provjerenih
partenra. Bez obzira na takav nacin
poslovanja, mi imamo uspjeha jer
smo osigurali potraznju za nasim lije-
kovima.

- Uz bespostednu borbu sa svjet-
skom konkurencijom Belupo je odu-
vijek imao velikih problema s dugo-
trajnim procesom registracije lijekova,
ne samo za izvozna, vec i za domace
trziste. Kakva je situacija danas?

- Taj problem registracije lijekova jo§
uvijek postoji i on ¢e uvijek postojati
zato $to je ta regulativa sve stroza i
stroza. No, moram istaknuti kako se
Belupo bitno ojac¢ao u izradi fileova i
dokumentacija za pojedine lijekove
jer su kriteriji za registraciju znatno
rigorozniji i u Hrvatskoj. Tu je Belupo
odradio lavovski posao, a zastoji u
pojedinim drzavama se najc¢esce svo-
de na administraciju i papirologiju.
No, morate znati da osim problema
registracije ili obnove registracije
lijekova ima jo$ brojnih barijera na
inozemnim trzistima - od jezi¢ne, kul-

Stanka Vidmar

turoloske, razne administrativne i jo$
niza drugih koje morate premostiti da
biste mogli izac¢i na inozemno trZiste
i biti konkurentni.

- Jedan od problema u inozemstvu je
i preferiranje domace farmaceutske
industrije?

- To je i za ocekivati, jer svatko
favorizira svoje i to je razumljivo.
Osim toga, mi se susrecemo i s nelo-
jalnom konkurencijom, raznim oblici-
ma pritisaka velikih svjetskih farma-
ceutskih kompanija. Zapravo, izlazak
na inozemno trzidte vam je isto kao
odlazak djeteta iz obiteljskog doma,
tada tek ulazite u pravi zivot i imate
mogucnost dokazivanja svoje prave
vrijednosti. Naime, kada dodemo na
inozemno trziste, nismo dobro dosli,
jer tamo vec postoji netko tko zauzi-
ma dio trzista i vi morate biti jaci i
sposobniji od konkurencije - tamo vas
nitko ne pazi i mazi. Zbog toga ja
mislim da c¢e Belupo u buducnosti
vrijediti onoliko koliko mu je teZina
izvoza.

Belupo ima predispozicije za
izvoz i na zapadna trzista

- Spomenuli ste buducnost, pa vas
pitam kakvi su izvozni planovi Belu-
pa u ovoj godini?

- Osnova plana je pojacati izvozne
postotke, jer za izvozni rast objekti-
vno imamo prostora. No, posebno je
bitno da ove godine moramo poceti
odredeni preustroj Belupa u poslo-
vnoj filozofiji kako bismo mogli na-
praviti veliku ekspanziju za dvije do

tri godine. To znaci da je Belupo do
sada bio organiziran, prije svega, za
domace trziste. To je do sada uglav-
nom bilo opredjeljenje. Ali mi imamo
puno radnika, velike proizvodne ka-
pacitete, premalo domace trziste gdje
je sve jaca i agresivnija konkurencija.
Dakle, mi moramo povecati prodaju
na postojecim i pojaviti se na nekim
novim inozemnim trZistima. Konkre-
tno, mivec uvelike radimo na pripremi
povratka na poljsko trziste, a prosle
godine otvorili smo predstavnistvo u
Jugoslaviji. Inace, moja osobna Zelja
je da Belupo krene na zapadna trzista
jer zapravo sve predispozicije imamo.
Belupo ima tehnologki nivo, dovoljno
iskustva u kvalitetnoj izradi registra-
cijske dokumentacije, odli¢nu kvali-
tetu proizvoda, izuzetno dobru ispo-
ruku, pri ¢emu posebno moram ista-
knuti da mi nikada do sada nismo
imali reklamacije od nasih kupaca na
tocnost i vrijeme isporuka, i $to je
najvaznije, imamo izuzetni ljudski i
kadrovski potencijal. To zapravo ¢ini
buducnost Belupa, a 5to se tice izvoza
htjela bih istaknuti da u tom segmentu
radi jedan mali, ali vrlo kvalitetan tim
ljudi.

- Dakle, prema vasem misljenju,
vizija Sirenja i rasta Belupa je izvoz?

- To je jedan vrlo vazan segment
buducnosti Belupa, a drugi je jacanje
irazvoj programa OTC proizvoda. To
je veliki potencijal i izazov u nasoj
tvrtki koji zavreduje bezrezervnu po-
drgku.

Zanimljiva sugovornica Stanka Vi-
dmar koja s jo3 nekoliko suradnika
radi od prvih izvoznic¢kih dana Belu-
pa zaista zna sve o tom, kako kaze, u
buducnosti najvaznijem segmentu po-
slovanja nase farmaceutske industri-
je. Komparirajuci nekadasnje prve
izvoznicke korake Belupa, kada su se
(jos donedavno) ugovori o prodaji
lijekova potpisivali u predvorjima ra-
zli¢itih hotela i to drzeci poslovnu
torbu na koljenima, kada se poslovno
umijece pregovaranja svodilo na ra-
zno-razne improvizacije, gdje su ¢ak
i male poslovne lazi (primjerice, o
nepostojecim poslovnim prostorima
koji su se bag prilikom potpisivanja
ugovora renovirali) bile neophodne,
te danas kada veliki financijski kola¢
realizacije Belupa ostvaruje izvoz, za-
ista je mukotrpnim i samozatajnim
radom stvorena zdrava i kvalitetna
jezgra za znacajan iskorak Belupa na
svjetska trzidta.

Predsjednik Podravkine Uprave i koprivni¢ki gradonacelnik potpisali
kupoprodajni ugovor

Odmaraliste u Pirovcu u vlasnistvu grada

Koprivnice

Pige: Hrvoje Slabek
Snimio: Nikola Wolf

Prema kupoprodajnom ugovoru koji
su u srijedu u Podravki potpisali
predsjednik Podravkine Uprave Dar-
ko Marinac i koprivnicki gradona-
Celnik Drazen Sacer, grad Koprivni-
ca postao je vlasnikom odmaralista u
Pirovcu, za koje se obvezao platiti
1.500.000 kuna u tri godisnja obroka
s jednogodisnjim pocekom, ali s mo-
gucénoscu kompenzacija s obvezama
koje Podravka ima prema gradu. Grad
odmarali§te u Pirovcu ne mozZe
(pre)prodati u iducih pet godina, a i
nakon tog roka ugovor ga obvezuje
da odmaraliste prvo ponudi "organi-
ziranim udrugama zaposlenih u
Podravki”. Koprivnica se takoder ob-
vezala da ¢e odmaraliste u funkciju
dovesti do 1. lipnja 2002. godine, a
tada ce prednost u njegovom koriste-
nju, pri jednakim uvjetima, imati

hrvatski branitelji i Podravkini umiro-
vljenici.

- Da je pricekala, Podravka je mogla
dobiti i povoljniju ponudu, ali u trenut-
ku kada su ostale zainteresirane stra-
ne odustale, ovo se pokazalo najbo-
ljim rjesenjem. Grad ce zajedno s
Podravkom uci u najnuZniju sanaciju
odmaralista i mogu tvrditi da ce se
ovoga ljeta najmladi Koprivnicanci
okupati u pirovackom moru - rekao je
po potpisivanju ugovora koprivnicki
gradonacelnik.

Celni covjek Podravke rekao je, pak,
kako je odmaralite u Pirovcu bilo dio
Podravkine imovine koju ona ne mo-
Ze koristiti za stvaranje nove vrijed-
nosti, a na zadovoljstvo zaposlenika i
vlasnika:

- Odmaraliste u Pirovcu 10 je godina
stajalo, a mi smo se "svadali” $to s
njim. Kad je nesto Podravkino, onda
je i gradsko, a kad je gradsko, onda je
i Podravkino. Mislim da ovo rjesenje
nudi i vise nego 3to su nasi zaposleni-
ci imali prije.

Upitan ima li Grad precizan plan

obnove odmaralidta u Pirovcu, grado-
nacelnik Sacer rekao je kako u ovom
trenutku ne moze dati to¢an datum
pocetka radova, ali da moZe najaviti
skorasnji odlazak autobusa dobrovo-
ljaca koji ¢e poceti s rasc¢iscavanjem
odmaralista. Ujedno je pojasnio i mo-
del obnove, prema kojem bi Grad

kupio sav materijal, a Podravka ustu-
pila dio majstora koji bi radili na
uredenju.

- Prioritet nam je obnoviti djecji dio
odmaralista, sto podrazumijeva ure-
denje sanitarnog ¢vora, kuhinje i obje-
kata za smjestaj djece - zakljucio je
koprivnicki gradonacelnik.

Potpisom ugovora odmaraliste u Pirovcu promijenilo je vlasnika

Pogled iznutra

Pi3e: Zvonimir Mrsi¢

Ovih dana u Hrvatskoj i
Podravki boravio je Lindsay M.
Forbes, visoki duZnosnik
Evropske banke za obnovu i
razvoj. Covjek prepun Zivo-
tnog i poslovnog iskustva ste-
¢enog na raznim geografskim
Sirinama i duZinama, a nakon
pada Berlinskog zida uglavnom
u tranzicijskim zemljama. Do-
bar poznavatelj prilika u ze-
mljama s kojima se volimo
usporedivati, ali i s prilikama u
Hrvatsko;j.

Gospodin Forbes misli da je
ovo godina velike prilike za
nadu zemlju i nasu kompaniju.
Nakon izbora i promjene vlasti
doslo je i do bitne promjene
naseg poloZaja u medunaro-
dnoj zajednici. Buduci da s
ostalim tranzicijskim zemljama
medunarodna poslovna zaje-
dnica ima iskustva i da je u
vecini njih prisutna desetak go-
dina, onih desetak godina
koliko je Hrvatska bila u izola-
tu, a postoje i raspoloziva sred-
stva i potreba 3irenja na regio-
nalno trziste, Hrvatska bi mo-
gla biti upravo to, novo, regio-
nalno sidriste.

Pri tome za uspjeh i razvoj
Hrvatske nije dostatan turizam,
ma koliko on bio uspjesan,
masovan i zaradivao evrop-
skih valuta. Uostalom, u turi-
stickom sektoru tek predstoji
privatizacija i restrukturiranje
te se trenutno strategija zasni-
va viSe na masovnosti nego na
kvaliteti i potrosnji. I tek treba
uspostaviti kooperativne odno-
se izmedu domacih poljopri-
vrednih i prehrambenih proi-
zvodaca i turisticko-ugostitelj-
skih poduzeca.

Nacionalna ekonomija ne mo-
Ze niti smije biti zasnovana tek
na jednoj grani. Jedan od po-
kazatelja snage nacionalne eko-
nomije je i broj snaga i veli¢ina
poduzeca. U sveopcoj globali-
zaciji izgleda na opstanak ima-
ju mala i srednja poduzeca koja
ce kooperirati s velikima i ve-
lika multinacionalna poduzeca.

Kad sve to zbrojite i oduzme-
te, popis takvih poduzeca -
koja poslovanjem prelaze na-
cionalne okvire - svodi se svega
na “dva slova” - Plivu i Podrav-
ku. Cak i velika javna poduzeca
poput INE, HEP-a, HT-a ostat
ce unacionalnim granicam pri-
vatizirana (preuzeta) od veli-
kih globalnih igraca.

Stoga znacaj Podravke pre-
rasta lokalni, gradski i po-
dravski okvir. Ona je od izrazi-
tog nacionalnog interesa, ali
kao uspjedna, rastuca profita-
bilna medunarodna kompa-
nija iz Hrvatske.
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Aktualno:

Dokle smo stigli u uvodenju ISO standarda u Podravku?

Sve blize dodjeli certifikata

15O 9001

Pripremila: Jadranka Lakus
Snimio: Nikola Wolf

Kada je pocetkom prosinca prosle
godine potpisan ugovor o uvodenju
ISO standarda 9001:2000 izmedu
Podravke i renomirane norveske tvr-
tke Det Norske Veritas (DNV) preuze-
ta je obveza o certificiranju poslovnih
procesa marke Vegeta do lipnja ove
godine. Za zahtjevan posao uvodenja
integriranog sustava upravljanja kva-
litetom poslovanja koji je povjeren
Podravkinom Timu za integrirani su-
stav upravljanja (IMS), dakle bez tro-
Senja novaca na skupe konzultante,
odreden je poprili¢no kratak rok. Ipak,
on e se, sudeci prema do sada podu-
zetim aktivnostima Podravkinih struc-
njaka, uspjeti ispostivati. U prvoj fazi
radi se na razvoju dokumentacije, a u
drugoj na implementaciji sustava. Na
neki nacin prva faza je laksi dio posla,
jer stru¢njaci, ne samo iz Tima za
integrirani sustav upravljanja nego i
menadZeri, rade opise procesa od-
nosno standardizirane procedure unu-
tar naseg sustava. Nakon §to Uprava
odobri dokumentaciju slijedi njezina
primjena-implementacija, $to je i tezi
dio aktivnosti, jer ona mora obuhvatiti
sve koji sudjeluju u poslovnom proce-
su od planiranja, relacija s kupcem,
dizajna i razvoja, nabave, proizvo-
dnje, prodaje, logistike i ostalih fun-
kcija, dakle vrlo sirok krug ljudi koji
¢e ubuduce morati raditi po propisa-
nim procedurama. To, naravno, zahti-
jeva veliku promjenu u nacinu rada i
pristupu poslu, te jasno definiranje
odgovornosti, ovlastenja i tokova ko-
munikacije. Bitna je i motivacija zapo-
slenika za prihvacanje takvih novina,
posebice stoga 3to se ponegdje javlja-
ju promisljanja da certifikacija zahtije-
va previSe papirometrije i da cak
birokratizira poslovanje.

2000

Marijan Juric iz IMS tima ne slaze
se s takvim tvrdnjama:

- Mi se c¢ak borimo protiv viska
papira. I sada u Podravki postoji stan-
dardizirana dokumentacija, utvrdeni
postupci i procedure, uostalom tu je i
SAP, a sada se to nastoji objediniti i
povezati. Cak nastojimo smanjiti broj
papira kako bi se ljudima olaksao
posao. Nije nam svrha propisati apso-
lutno sve u sustavu, jer je Zivot nemo-
guce propisati, nego zaposlenicima
omoguciti da budu kreativniji. Cilj
nam je smanjenje troskova, poveca-
nje dobiti, sprecavanje pojavljivanja
gresaka, jacanje povjerenja kod kupa-
ca, te podici razinu koorporacijske
kulture - kaze Juric.

Prema planu aktivnosti, trenutno se
obavlja definiranje makro procesa i
njihova daljnja razrada, a kompletna
dokumentacija bi trebala biti dovrse-
na u narednih desetak dana. Nakon
sto je verificira Uprava pregledat ce je
certifikacijska kuca DNV, tzv. predau-
dit dokumentacije sustava, ¢ime se
progjenjuje da li su u dokumentaciji
ispunjeni svi zahtjevi normi.

Uz to, usporedo se radi i na uvode-
nju sustava zdravstvene sigurnosti na-
mirnica, a to je HACCP , za Tvornicu
Vegete u Koprivnici koji se za tvorni-
cu u Mohacu ve¢ primjenjuje. Taj
sustav je zapravo preventivni sustav
koji bitno povecava sigurnost da ce
proizvedena namirnica biti procesui-
rana prema pravilima koji garantiraju
potpunu zdravstvenu ispravnost. Ono
5to se propide u sustavu HACCP bit ce
integrirano s ISO 9001 kao centralnim
upravljackim modelom. Upravljanje
Ce biti lakse i preglednije, a izbjeci
c¢emo i sve incidentne pojave s hra-
nom koje se u Europi biljeze ovih
dana. S obzirom na to da se HACCP
ne certificira nego samo verificira od
nadleZne veterinarske inspekcije, to

Ce se obaviti do kraja lipnja, dakle
prije ISO certifikacije, $to nam je za-
pravo preduvijet za izlazak na mnoga
trzista.

Prema rijecima Nevenke Vdovic,
clanice projektnog tima za IMS, zada-
¢a njene ekipe je vodenje brige o
tome da li se zadovoljavaju zahtjevi
norme, i stru¢na pomoc s te strane
managementu. Svi oni prosli su edu-
kaciju, a formiran je i operativni tim
koji je takoder osposobljen kroz radi-
onice, tako da svaka struka i funkcija
definira i pide procese u suradnji s
Timom za IMS. Povezane su sve fun-
kcije, a teZiste je dato na komunikaci-
je, odnosno prijenos informacija.

- Za certifikaciju je do sada iskazan
velik interes. Edukacijom je obuhva-
ceno vise od 100 ljudi, a odaziv ope-
rativnog tima na radionice bio je sto-
postotan. Shvaceno je da ce standar-
dizacija olaksati buducirad i poslovne
komunikacije koje su po svim ocjena-
ma na nizoj razini od potrebne. Mi
smo u razradi alata koji ce pomoci
menadzmentu u njihovom poslu a
koristimo know how koji postoji u
tvrtki. Naime, u Podravki postoji tzv.
dobra praksa iz razlicitih projekata, a
to jednostavno treba povezati i inte-
grirati kako se posao ne bi duplicirao.
Postoji i dobra praksa koja nije doku-
mentirana ili nije dovoljno dokumen-
tirana i to se sada mora napraviti i time
olaksati upravljanje i kulturu tvrtke
podici na visu razinu - rekla nam je
Irena Vutuc, ¢lanica IMS tima.

Tezimo poslovnoj

izvrsnosti

U aktivnostima za certifikaciju uoce-
ne su i neke slabosti sadasnjeg susta-
va poslovnog upravljanja u Podravki.
Posebice se to odnosi na nedostatak
komunikacija izmedu pojedinih fun-
kcija. Procjenjuje se da pravovremene
poslovne informacije mogu doprini-
jeti smanjenju gresaka u radu, odnosno
ubrzati odlucivanje. Stoga je neopho-
dno definirati odgovornosti, ovlasti i
nadleZnosti s takozvanom matricom

Detalj s radionice za uvodenje HACCP-a

odgovornosti kojom ce se jasno utvr-
diti i tko s kim mora komunicirati. To
nije suZavanje prostora, jer i nadalje
svi mogu komunicirati sa svima, a
pravila e odrediti koje se poslovne
informacije moraju naci u pravo
vrijeme na pravom mjestu i da se na
osnovi njih mogu donositi prave odlu-
ke i poduzimati aktivnosti. Pravila
koja ce se utvrditi postaju zapravo
interni zakon kojeg ce se svi morati
pridrzavati. Bitno je pri tome da nije-
dna procedura ili postupak nisu zau-
vijek propisani, vec¢ su to zapravo
pravila podlozna promjeni, odnosno
usavrdavanju. Dakle, smisao certifika-
cije nije zadrzavanje postojeceg sta-
nja, odnosno birokratiziranje proce-
sa, nego upravo suprotno - stalno
poboljsavanje. Certifikacijska kuca
obavit ¢e provjeru da li se ono 3to je

tek tada dati certifikat, ali i dalje
budno pratiti 5to se dogada u Podravki.
Zapravo, dobivanje certifikata nije kraj
cijele price nego tek njezin pocetak,
jer sustav upravljanja prema normi
pocinje Zivjeti kao organizam Kkojeg
neprekidno treba pratiti, odrzavati i
usavrdavati. Certifikat se dobiva na tri
godine i najmanje jednom godi3nje
dolaze stru¢njaci iz DNV u provjeru.
Oni nece gledati da li samo postiva-
mo utvrdene norme, nego da li po-
pravljamo uocene slabosti i usavria-
vamo poslovne procese. Ukoliko u
tri godine ne bismo unijeli nikakve
promjene nego sve radili kao u godini
dobivanja certifikata - izgubili bi-
smo ga, jer bez poboljsanja uprav-
ljanja on gotovo nema smisla. Odr-
zati certifikat je zapravo pravi iza-
zov, a njegov gubitak je daleko veca
Steta nego ga uopce ne imati.

zapisano u dokumentima i provodi i
Ted

-

Nevenka Vdovi¢, Irena Vutuc i Marijan Juri ¢lanovi IMS tima

Kad znatan dio hrvatskih gradana,
potencijalnih kupaca, Zivi na rubu egzi-
stencije, onda je razumljivo da medu
konkurentskim tvrtkama i oko spored-
nih tema mogu nastati "principijelni”
sukobi. Tipican je primjer promidzbeni
rasomon oko reklame za "Podravkinu”
izvorsku vodu "Studenu”, koju je preko
prili¢no gledane televizijske emisije "Pra-
vo i pravda” potaknuo "Agrokor”. Nji-
hovu "Jamnicu” reklamira, naime, po-
bjednica svjetskog skijaskog kupa Jani-
ca Kostelic, dok je "Podravkin” odgo-
vor Blanka Vladi¢, takoder svjetska
atletska prvakinja, zasad juniorska.

Agresivnost “Jamnicine” reklame ne
proizlazi samo iz ucestalosti emitiranja
i ¢injenice da su njeni sponzori na
vrijeme prepoznali licnost koja ¢e po-
stati svjetski fenomen, nego i iz slogana
"Misli 5to pijes”, koji zapravo omalova-
Zava sve one koji prilikom kupnje nisu

nasa posla

| Janica je ranije nosila - Vegetu

Pie: Zeljko Kruselj, gost - kolumnist “Vecernjeg lista”

dovoljno "mislili”, izabravsi vodu ne-
kog drugog proizvodaca. Zato "Pod-
ravkin” odgovor - "Mislim, dakle pijem
Studenu” - sadrZi u sebi i ironi¢nu ko-
notaciju o tom, silom prilika, filozof-
skom problemu. Naime, kako je to
ovih dana upozorio i direktor Sektora
prodaje pica Valent Vrhovski, kopri-
vnicki je odgovor samo parafraza Des-
cartesove proslavljene uzrecice "Mi-
slim, dakle jesam”. No, ¢im se jedna
reklama reflektira na drugu, to kod
dijela slabije obrazovanog gledateljstva
mozZe izazvati i negativnu reakciju, tako
da ce biti pou¢no ustanoviti, ali tek za
nekoliko mjeseci, koliko se kome ispla-
tilo takvo reklamno nadmetanje.

Za koprivnicku je javnost zacijelo i
zanimljivije kako se "Podravka” uopce
i nasla u situaciji da se domisljatoscu
spasava na domacem trzistu mineral-
nih i izvorskih voda, gdje njen glavni

konkurent vec drzi 70-ak posto trzista.
To je, zapravo, i neugodna prica o
izostanku poslovne vizije u "Podravki-
noj” sedmerokatnici, buducida su "Stu-
denac” i ”Studena” imali barem dvije-tri
godine trzi$ne samoce da bi se namet-
nuli kao lider na trzistu. Treba se prisje-
titi da je punionica u Jamnici potpuno
unistena u Domovinskom ratu, tako da
je tek 1996. obnovljena, pa je taj slucaj
gotovo identi¢an onome koji se u me-
snoj industriji dogodio s "Gavrilovi-
cem”, opet na $tetu koprivnicke "Dani-
ce”.

Bilo kako bilo, ali "Jamnici” su odmah
otvoreni veliki trgovacki lanci, a i godi-
nama je nabavljaju gotovo sve drzavne
institucije, ukljucujudi i tako velike po-
troface kao $to su vojska i policija.
Koliko je u tome bilo politike i Todori-
Cevih intervencija na prava mjesta u
pravo vrijeme, nezahvalno je suditi.

Zasto, primjerice, i "Podravka” nije
znala iskoristiti ¢injenicu da je godina-
ma, uz vrlo neredovito placanje, hrani-
la Hrvatsku vojsku?! Malo samokritike
ne bi skodilo.

Nali¢je je spomenutog promidzbe-
nog sukoba i to $to je Janica Kosteli¢
ranije na glavi nosila vrpcu na kojoj je
pisalo - Vegeta! Bilo je to vrijeme
kratkotrajnog sjaja sadasnjeg direktora
reprezentacije Vedrana Pavleka i tada
jos perspektivne Janice. No, promjena-
ma u poslovodstvu popucala je i ta,
zapravo privatna, spona, pa je vrhnje
Janicina uspjega pobrao "Agrokor”, ko-
risteci sli¢cnost imena skijaske junakinje
i svoga proizvoda.

Nije to jedini propust koprivnickih
stratega, jer nisu znali iskoristiti i ¢inje-
nicu da je njihov vlastiti klub, rukome-
tasice "Podravke”, postao europski pr-
vak. Zasto Petika i ostale sampionke

nisu na televizijskim ekranima ostale
zapamcene po tome $to nakon svojih
dramati¢nih utakmica piju - "Studenu”,
ili "Studenac”?! A bas se te znakovite
1996. lomila trka na trZistu vode.

Sve to ima i svoju marketindku po-
zadinu. U ”"zlatnim” su vremenima
"Podravkine” reklame i slogani bili u
udzbenicima na ekonomskim fakul-
tetima. Jo$ osamdesetih godina poci-
nje, medutim, marketinska stagnaci-
ja, da bi kasnije postalo uobic¢ajeno
da se o "Podravkinu” imidZu brinu
reklamne agencije. Te su reklame
zanatski korektne, ali je izgubljena
ona ranija prepoznatljivost. Danas u
"Podravkinu” marketingu opet ima
mnogo mladih i specijaliziranih ka-
drova, ¢ija bi veca inicijativnost mo-
gla vratiti raniji propagandni sjaj. Ba-
rem zato da se lucidnost ne trazi samo
u knjigama klasi¢nih filozofa.
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U Splitu odrzan GAST 2001. - sajam prehrane, pica i ugostiteljske opreme

Odli¢na prezentacija gastro-

asortimana

Podravke

Tekst: Davor Perkov
Snimke: Marko Csik

Neposredno uz modru obalu split-
skog Znjana i pod bijelim krovovima
impozantnih montaznih hala od 7. do
11. ozujka odrzan je Sesti po redu
GAST 2001. - sajam prehrane, pica i
ugostiteljske opreme na kojemu je
zapaZen premijerni nastup uprilicio
Gastro-tim Podravke. Za vise od 20.000
posjetitelja na 4200 kvadratnih metara
i 134 standa predstavilo se 450 proi-
zvodaca iz Hrvatske, Slovenije, Au-
strije, Ceske i BiH - zemlje partnera
ovogodidnjega sajma.

Sajam je uz nazo¢nost istaknutih dal-
matinskih gospodarstvenika, gradskih
politickih duznosnika te brojnih uzva-
nika prigodno otvorio Ivan Dopar,
pomocnik ministra obrta, malog i sred-
njeg poduzetnistva, koji je govorio o
Sest programa poticanja malog i sred-
njeg poduzetnidtva za Cije ¢e provode-

Pomoc¢nik ministra lvan Dopar posjetio je stand Podravke

nje biti osigurano 1,4 milijarde kuna.
Predsjednica Zupanijske komore Split
Jadranka Radovanic naglasila je zna-
cenje ovakvih priredbi u promicanju
prehrane i proizvodnje ekoloske, zdra-
ve hrane uopce. Direktor Sajma Split
Igor Bagaric istaknuo je da ova sajam-

Siroka paleta Podravkinih gastro proizvoda zablistala je na sajmu

ska priredba raste sve brze i da pred-
stavlja pravu "logisticku podrsku svim
dalmatinskim gospodarskim subjekti-
ma a posebice hotelijerima uoci turi-
sticke sezone”. Medu zanimljivim po-
pratnim sadrZajima sajma GAST 2001.
valja izdvojiti stru¢no ocjenjivanje vi-
na i rakija, prvenstvo barmena
Dalmacije, te svakodnevne prezenta-
cije, degustacije, prigodne prodaje i
nagradne igre za brojne posjetitelje.

Veliko zanimanje
za Podravku

Podravka se - uvazavajuci razvoj
gastro-programa kao kontinuiranog
poslovnog procesa te njegov sve veci
znacaj za prodaju na hrvatskom pa
tako naravno i u dalmatinskom hote-
lijerstvu, ugostiteljstvu i turizmu
posebice uoci vrlo obecavajuce turi-
sticke sezone na ovogodisnjem sajmu
- pojavila prvi put i time izazvala
veliko zanimanje (i zadovoljstvo) ga-
stro-kupaca s juznog dijela Lijepe nase.
Rezultat je to ¢itavog niza sloZenih i
profesionalno koordiniranih aktivnosti

Gastro-tima koji je na originalno ure-
denih pedesetak kvadratnih metara
prezentirao cjelovitu paletu specifi-
¢nih proizvoda i pakiranja za dalma-
tinske hotelijere, ugostitelje i velike
potrosace: od Podravka juha, Fant
umaka i dresinga, "petkilasa” povrca,
kilogramskih vrecica programa Dol-
cela, pa do malih i vecih proizvoda za
hotelski zajutrak - ¢aj, marmelade,
med, pastete, linoladu, Secer za ugos-
titeljstvo, zasladiva¢ i Ponita napitke!

Gastro-kupci mogli su uZivati u de-
gustiranju te ujedno i odmoriti o¢i na
atraktivnoj novoj ambalaZi programa
pica Studenac koja su bila istinski hit,
ili po zelji probati piva "Panonske
pivovare” Pan ili Tuborg.

Na3 izlozbeni prostor posjetio je
velik broj poslovnih partnera, dugo-
godidnjih ili novih gastro-kupaca od
Zadra pa do Cavtata koji su iskreno
pozdravili prvi nastup Podravke u
Splitu. Njihovi domacini bili su Nedilj-
ko Baricic - direktor prodaje gastro-
programa RH, mr. Davor Perkov -
direktor Gastro-tima, Tomislav Calu-
5ic - direktor Regije Dalmacija te Mar-
ko Csik - gastro-manager.

Premijera Vegete Twista u
plasti¢nim kanticama

Na GAST-u 2001. su Vegeta i Gastro-
tim premijerno prezentirali nova Cetiri

pakiranja Vegeta Twista u plasticnim
kanticama od 1,5 kg (grill, piletina,
riba i divlja®). Sve popularniji gastro-
promori Viljam Cvek i Drazen Durige-
vic¢ dvaput dnevno su priredivali svo-
jevrsni cooking show pripremajuci
pred brojnim znatiZeljnicima uZivo
dva jela (rizoto s dagnjama i proljetne
bokune) koristeci pritom Vegetu Twist
za ribu, odnosno divlja¢. Ovi "novi
okusi za jela hrvatskih hotela i resto-
rana” kao i kreativno pakiranje u
kojemu se nalaze vrlo dobro su pri-
hvacenijer su, izmedu ostalog, popra-
Ceni i receptima u obliku modernog
propagandnog letka koji je Gastro tim
osmislio specijalno za ovu sajamsku
prigodu.

Nastup Podravke na ovom sajmu
bio je odlican poslovni i takticki potez
koji je izuzetno dobro odjeknuo u
dalmatinskim hotelsko-turistickim kru-
govima. To je bilo iznimno vazno i
nasoj novoformiranoj gastro-prodaj-
noj operativi u vidu odli¢ne mar-
ketinske podrske za ostvarenje pove-
canih prodajnih ciljeva na ovom trzi-
stu, kao i dalmatinskim gastro-kupci-
ma koji su se detaljnije i na struc¢an
nacin upoznali s argumentima i pre-
dnostima Podravkinog gastro-asorti-
mana upravo pred vrlo optimisticnu
turisticku ljetnu sezonu koja samo §to
nije pocela.

410 pripmmy jolat
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Vilijev i Drazenov cooking show bio je prava atrakcija

Susret: Anita Grgec - Rod, product-manager u Timu za Podravka jela

Za uspjesnu poslovnu buducnost Podravke
trebat ¢cemo se jace boriti s konkurencijom

Pise: Boris Fabijanec
Snimio: Nikola Wolf

Uz Podravkinu stipendiju Anita
Grgec - Rod diplomirala je na zagre-
backom Ekonomskom fakultetu
1994. godine te se iste godine kao
pripravnik zaposlila u marketingu
nade tvrtke. Prosla je nekoliko ra-
dnih mjesta da bi prije tri godine,
kada se formiraju timovi, pocela
raditi kao product-manager u Timu
za Podravka jela. Komparirajuci rad
u nekadasnjoj marketinskoj organi-
zaciji i danasnjoj Anita Grgec - Rod
kaze:

- U vrijeme kada jos nisu bili formi-
rani timovi svatko je vodio odrede-
no trziste, jer nije bila tolika 3irina tih
trzista. Dakle, jedan covjek je vodio
jedan proizvod kroz sva trzista, a
sada kada su se prosirila trzista i
asortimani jedan Covjek vise nije
dovoljan. Mislim da je formiranjem
timova ucinjen kvalitetniji pomak u
organizaciji marketinga, jer svaki ¢o-
vjek unutar tima moZe se baviti
poslom koji ga najvise zanima, a
brand-manager je taj koji objedinju-
je sve te poslove.”

Anita Grgec - Rod

- Koja trzista vi pokrivate?

- Konkretno, moja su neka trzista
bivse Jugoslavije - Slovenija i Bosna
i Hercegovina te zapadna trZista -
Amerika i Kanada. Naime, unutar
Tima mi smo se podijelili na neki
nacin kao sto se podijelila i Podrav-
kina prodaja.

-Dakle, prema vasem misljenju,
nova organizacija marketinga je
bolja u odnosu na staru. Donosi

li i bolje poslovne rezultate?

- Naravno da donosi, ali moram
prije svega objasniti koji je zapravo
posao product-managera. Mi zapra-
vo objedinjujemo od ideje, razvoja i
pocetka proizvodnje do samog izla-
ska proizvoda na trziste. Nas posao
je vrlo obiman, zapravo mi o svim
Podravkinim sluzbama moramo imati
odredena znanja, o svemu tko to
radi, sve to koordinirati kako bi se
na trzidtu pojavio uspjesan proizvod.
Osnovno polaziste za nase proizvo-
de je hrvatsko trzidte - je li proizvod
dobro prihvacen ili nije te onda
prelazimo na konkretna izvozna tr-
zidta. Uz to, mi radimo proizvode
koji su ciljani za odredena trzista.
Dakle, svi ti proizvodi su u nasoj
ovlasti, marketing sve te procese
mora objediniti. Konkretno, govoreci
o ciljanom proizvodu, mi smo kra-
jem prosle godine za bosansko-her-
cegovacko trzidte izasli s novim pro-
izvodom - Begovom ¢orbom. Mogu
reci da je taj proizvod jako dobro
prihvacen na tom trzistu, a zanimlji-
vo je i to kako je slovenski prodajni
lanac Mercator poc¢eo prodavati Be-

govu Corbu u toj drzavi. Naime,
tamo nije zanemariva bosanska po-
pulacija.

- Uz nove proizvode i promociju
starih, preko vas se organiziraju i
nagradne igre za potrosace?

- Evo, u suradnji s nasim marketin-
skim kolegama u Sloveniji od 15.
ozujka u toj drzavi krece nagradna
igra za potrosace vezana za Pod-
ravkine juhe u vrecicama. Nagradna
igra trajat ¢e mjesec i pol dana, a
podijelit cemo tristotinjak nagrada
od kojih su zasigurno najatraktivnija
tri nagradna putovanja.

- U dosadasnjim razgovorima s
mladim strucnjacima Podravkinog
marketinga uocio sam odredeno
odusevljenje okruZenjem u kojem
rade. Sto za vas znaci biti dio marke-
tinga nase tvrtke koji zaista ima
veliku tradiciju i jedan je od boljih,
ako ne i najpoznatiji marketing u
hrvatskom gospodarstvu?

- Puno je mladih ljudi u marketingu
pa je i direktor Puncikar rekao kako
je to najmladi sektor u Podravki.
Mislim da je to dobro, jer mladi,
stru¢ni i obrazovani ljudi trebali bi
biti glavni pokreta¢ Podravke. Uz to,
na$a tvrtka brine o svojim mladim
zaposlenicima, daje nam se velika
mogucnost daljnjeg obrazovanja.
Evo, ja sam na postdiplomskom stu-

diju, imam jo$ par ispita do kraja.
Takoder, za nas se organiziraju broj-
ni struc¢ni i jezi¢ni tecajevi, dakle
imamo velike mogucnosti napredo-
vanja u karijeri. No, ne smijemo
zanemariti iskustvo starijih Podrav-
kasa koji nas moraju poduciti kako
je to bilo nekada da bismo mi mogli
na njihovim eventualnim greskama
ispraviti neke poslovne promasaje.

- Dakle, buducnost nase tvrtke je
spoj mladosti i iskustva?

- Naravno da je to uspjesna for-
mula za nasu tvrtku. Takoder, sma-
tram da buducnost Podravke defi-
nitivno mora biti bolja nego sto je
sadasnjost, posebice kada Hrvat-
ska ude u Europsku uniju. Bit ce
zahtjevnije, bit ce vise konkurenci-
je, a to znaci da ¢emo morati jace
gristi kako bismo ostvarili bolje
poslovne rezultate. Naime, ako ne-
ma konkurencije svi se uspavamo,
smatramo da smo na trZistu ostva-
rili najbolje. Mozda previse spava-
mo nego §to bi trebalo, morat cemo
se jace trznuti, kvalitetnije pratiti
sve gotovo svakodnevne promjene
na trzidtu, ¢ak bismo trebali biti
prvi, pogotovo na hrvatskom trzi-
Stu, posebice nasa sluzba marke-
tinga koja ipak slovi kao najjaca i
najbolja u Hrvatskoj - rekla je na
kraju razgovora Anita Grgec - Rod.
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U Belupu odrzan kvartalni sastanak komercijalnih suradnika za prodaju lijekova

Potrebna je jaca povezanost
prodaje | marketinga

Novi direktor prodaje lijekova Belu-
pa za Hrvatsku Vladimir Martinaga
organizirao je 12. ozujka kvartalni
sastanak predstavnika prodaje lijekova
iz svih hrvatskih regija. Uz analizu
dosadasnjih prodajnih rezultata, na
sastanku su predoceni pokazatelji sta-
nja na trzistu lijekova te zastupljenost
pojedinih Belupovih preparata po
regijama. Takoder, razmatran je i raz-
radivan sustav rangiranja kupaca, a
zasigurno najvise pozornosti prodaj-
nog tima Belupa za Hrvatsku privukli
su uvjeti prodaje koji ¢e se primjenji-
vati prilikom sklapanja ugovora s
kupcima.

Uz prodajno osoblje, na sastanku je

bila i predstavnica marketinga Belu-
paJasenka Penciger koja je zaduZena
za koordiniranje marketinskih i pro-
dajnih aktivnosti na terenu. Naime, u
dosadasnjem radu uocene su odrede-
ne slabosti u medusobnom funkcio-
niranju marketinga i prodaje Belupa
te je na sastanku zaklju¢eno kako se
to mora u §to brzem roku ispraviti i
iskoordinirati.

Prema rije¢ima direktora prodaje
lijekova za Hrvatsku Vladimira Mar-
tinage, o zakljuccima sa sastanka bit
¢e upoznata Uprava Belupa od koje
se oc¢ekuje da u sto kracem roku
postavi daljnje smjernice za prodaj-
ne aktivnosti na terenu. B.F.

Predstavnici prodaje lijekova Belupa dogovorili su daljnje aktivnosti u svom poslu

Kolektivni pregovori: odgovor Uprave na zahtjeve sindikata

Povecanje osnovne place neprihvatljivo

Kao 3to je poznato, pregovaracki
tim dvaju Podravkinih sindikata
proslog je tjedna pred Upravu po-
stavio svoje zahtjeve za nastavak
pregovora, najavivsi da ce u sluca-
ju odbijanja tih zahtjeva prekinuti
pregovore i provesti referendum
medu svojim ¢lanstvom. Podravki-
na Uprava svoj je odgovor na te
zahtjeve pregovarackom timu sin-
dikata dostavila ove srijede, dan
prije predvidenog novog pregova-
rackog sastanka, koji je trebao biti
odrzan u cetvrtak 15. ozujka, ali je

na zahtjev Uprave odgoden. U
ovom broju donosimo cjelovit
odgovor Uprave na sindikalne za-
htjeve:

Pregovaracki tim sindikata upu-
tio je dana 7. ozujka 2001. godine
zahtjev Upravi Podravke d.d. za
povecanje osnovne place u visini
od 15 posto i isplatu regresa u
visini od 2.000 kuna neto po radni-
ku, te korekcije svih ostalih mate-
rijalnih prava radnika do visine
neoporezivog iznosa. Uprava
Podravke d.d. je na svojoj sjednici

odrzanoj 8. ozujka 2001. godine
pozorno razmotrila zahtjeve pre-
govarackog tima sindikata, te se o
njima izjasnila kako slijedi:
Ocjena je Uprave Podravke
d.d. da je povecanje osnovne
place za 15 posto nepribvatlji-
vo polazeci od Plana poslova-
nja za 2001. godinu kojim je
utvrden budzet troskova oso-
blja u iznosu koji ne omoguca-
va predlozeni rast placa. Isto-
vremeno, isticemo da je prosje-
¢na placa u grupi Podravka 3

posto veca od prosjecne place
u Republici Hrvatskoji 5 posto
veca od prosjecne place u pre-
brambenoj industriji. Medutim,
Uprava Podravke d.d. spremna
Jje izvrsiti selektivne korekcije
placa sukladno novom sustavu
placa koji je u pripremiitreba
biti implementiran nakon uvo-
denja nove organizacije. Line-
aran rast placa nije svrbovit
niti podrzava motivirajuci su-
stava nagradivanja.

Uprava Podravke d.d. predia-

Ze posebnom odlukom reguli-
rati isplatu "uskrsnice” na ra-
zini proslogodisnje, te je o to-
me spremna pregovarati sa sin-
dikatima.

U vezi prijedloga povecanja
ostalib materijalnib prava rad-
nika, Uprava Podravke d.d. volj-
na je o tome nastaviti pregovo-
re, nakon §to budu poznati re-
zultati poslovanja grupe
Podravka za prvo tromjesecje,
tj. sredinom travmja 2001.
godine.

Aktualni razgovor s burdom Markovi¢, direktoricom hotela "Podravina”, o statusu kuglane koja je u sklopu hotela

Osmisliti cijeli prostor kuglane

Durda Markovi¢

Kuglana "Podravina”, najbolje zda-
nje takvog sportskog tipa u
Hrvatskoj, u sastavu je hotela "Po-
dravina” koji je pak u sklopu
Podravke. U posljednje vrijeme sve
se vise govori o statusu kuglane u
smislu restrukturirajucih aktivnosti,

a njeno rjedenje najvise Zeljno oce-
kuju sportasi.

O tome kakva je trenutno situacija
oko kuglane i kakve su naznake za
ubuduce razgovarali smo s direkto-
ricom hotela "Podravina” Purdom
Markovic, koja po funkciji upravlja
ikuglanom. Inace, kuglana je pripa-
la hotelu 1995. godine kada je hotel
renoviran, a i kuglana je obnovlje-
na. Prija3nji vlasnik kuglane bio je
Izvor” koji je u postojecem objektu
imao kuglanski, restoranski i kance-
larijski prostor.

- Kada je 1999. godine cjelokupni
prostor sportskog dijela, restoran i
kancelarijski dio, zajedno s hote-
lom, pripao Podravki mi smo trebali
preuzeti svu brigu oko odrzavanja
cijelog kompleksa, 3to je na svoj
nacin opterecivalo nase poslovanje.

Sportski dio zatekli smo u sjajnom
stanju. To je jedna od najboljih ku-
glana u Hrvatskoj, medutim resto-
ranski dio zatekli smo u prili¢no
losem stanju. No, i sportski prostor
trazi svoje. Naime, tako kvalitetnu
kuglanu s velikim pratec¢im prosto-
rom mora se odrZavati, a priljeva
novaca za to nema dovoljno. Mi se
solidarno priklanjamo nasim kugla-
¢ima, te im pomaZemo i na racun
ukupnog poslovanja hotela. Oso-
bno smatram da ove krasne prosto-
re valja iskoristiti da ne propadaju.
Posebice ugostiteljski i kancelarijski
prostor, koji sada sve vise propada-
ju. Vjerujem da ce u planu restrukturi-
ranja to biti kvalitetno rije3eno, jer sve
ovo do sada nije najbolje fjeenje. Ku-
glana hotelu nije profitabilna, ali kada bi
netko uzeo cijelu zgradu pod vlasnis-

Koprivnitka kuglana jedna je od najljepsih u Hrvatskoj, tu se natjecu i vrlo
uspjesne Podravkine kuglacice, ali status kuglane nije do kraja rijesen

tvo, ili najam, moglo bi se i te kako
dobro poslovati - rekla nam je direkto-
rica koprivnickog hotela "Podravina”
Dburda Markovic te dodala:
- Sportski dio kuglane trebalo bi staviti
u valjanu funkciju, a kompletna zgrada

trebala bi biti profitabilna. Ipak je to
centar grada. Dakle, trebalo bi prven-
stveno rijesiti vlasnistvo nad kuglanom,
dalijetohotel, gradili privatnik, te onda
osmisliti kompletni sadrzaj kuglane i
cijele zgrade. |S.P.

U tvornici Vegete u
Kostrzynu

1zidao prvi broj
"Glasa Podravke”

Iz nase tvornice u Kostrzynu u
Poljskoj stigao nam je ovih dana
primjerak prvog broja informati-
vnog biltena "Glos Podravki” -
Glas Podravke. Bilten na osam
stranica donosi zanimljivosti iz

tvornice, fotoreportaZe te brojna
izvjesca sa sportskih susreta rad-
nika tvornice. Stampan je u 500
primjeraka, a osim zaposlenici-
ma podijeljen je i poslovnim par-
tnerima. Prema rijec¢ima glavnog
urednika Ismeta HadZiselimovi-
¢a, predvida se da list izlazi je-
dnom u dva mjeseca, a ubuduce
¢e prerasti u zajednicko glasilo
"Podravke Poljska” i "Podravke
International”.

Kadrovske
promjene

Od 1. ozujka Sluzba za komunicira-
nje s trzistem ima novog direktora. To
je Olivija Jakupec, diplomirana eko-
nomistica iz Koprivnice, koja je po-
sliednje cetiri godine radila kao dire-
ktorica predstavnistva Podravke u
Moskvi. Za Oliviju Jakupec ovo je
noviizazov u koji ona prema vlastitim
rije¢ima krece s namjerom daljnjeg
razvoja imidza Podravke.

Obavijest ¢lanovima BUP-a

Potpisivanje ugovora o pozajmici

Na sastanku Odbora BUP-a Sindi-
kalne podruznice Podravka odrza-
nom 12. oZujka 2001. donijeta je
sljedeca odluka:

Mole se svi ¢lanovi BUP-a koji su
podnijeli zahtjev za pozajmicu da
dodu u podruznicu radi potpisivanja
"Ugovora o kratkoro¢noj pozajmici”.

To je nuzno radi kvalitetnijeg funkcio-
niranja BUP-a. Clanovi koji ne potpisu
Ugovor nece modi realizirati pozajmi-
cu.

Ugovori se mogu potpisati svakog
radnog dana u vremenu od 8 do 16
sati u prostorijama Podruznice.

Odbor BUP-a



6 PODRAVHA Broj 1551 Petak 16. oZujka 2001.

Iz rada UBIUDR-a "Podravka”

Dobrovoljno davanje krvi u veljaci

Otkrivena spomen-ploca prvom poginulom

branitel]

Udruga branitelja, invalida i udovi-
ca Domovinskog rata djelatnika
Podravke u suradnji s Udrugom hr-
vatskih dragovoljaca Domovinskog
rata Koprivnicko - krizevacke
Zupanije u subotu je preko puta
vojarne "Ban Krsto Frankopan” ot-
krila spomen- plo¢u prvom poginu-
lom hrvatskom branitelju u Kopri-
vnici Davidu Piskoru.

Na svecanosti su govorili ratni za-
povjednik 117. brigade Dragutin
Kralj, zupan Nikola Gregur, grado-
nacelnik dr. DraZzen Sacer, te pred-
sjednici udruga Mladen Pavkovic i
Damir Durasin.

Spomen - plocu je otkrio Stjepan
Kardos, predsjednik Udruge rodite-
lja poginulih hrvatskih branitelja Ko-
priv-ni¢ko - krizevacke Zupanije.

Piskor je poginuo 7. listopada 1991.
godine prilikom zra¢nog raketiranja

u u Koprivnici

-

Na slici N. Wolfa: otkrivanje spome—ploée Davidu Piskoru

vojarne 3to ga je izvela tadadnja JNA.
Tom prigodom dva naga branitelja
bila su ranjena.

U glazbenom dijelu programa su-
djelovao je Mjesoviti pjevacki zbor
umirovljenika pod vodstvom Ane
Pleskalt, dok je spomen-obiljezje

posvetio Zupnik Leonard Markac.
Clanovi Podravkine udruge usko-
ro ce otkriti spomen-ploce jo§ ne-
kim poginulim koprivni¢kim brani-
teljima, kako bi se i na taj nacin
sacuvala uspomena na ljude koji su
polozili Zivote za svoju domovinu.

Dokumentarac
o M. Pavkovic¢u

Ekipa Dokumentarno - povijesnog
programa Hrvatske televizije (urednik
Miroslav Mikuljan) proslog je tjedna,
pet dana, u Koprivnici i Vukovaru
snimila 30-minutnu emisiju o radu
novinara i publiciste i predsjednika
Udruge branitelja, invalida i udovica
Domovinskog rata djelatnika
Podravke Mladenu Pavkovicu.

Scenarista i reZiser bio je prof. Dar-
ko Dovranic, a o Pavkovicevu radu,
od knjiga do humanitarnih djelatnosti,
govorila je i vecina predsjednika zu-
panijskih udruga proizaslih iz Domo-
vinskog rata, zatim Zupan Nikola
Gregur i gradonacelnik dr. Drazen
Sacer, predsjednik Uprave Podravke
Darko Marinac, te neki istaknuti
zagrebacki povjesnicari.

Pavkovica je u Vukovaru primio i
gradonacelnik ovoga grada Vladimir
Stengl, koji mu je zahvalio na svemu
5to je dosad ucinio za ovaj grad, a
poglavito za njegovu nesvakidasnju

akciju, koju vec trecu godinu provo-
di preko svoje udruge - Doc¢ek Nove
godine kod Kriza na u3cu Vuke u
Dunav, na kojoj se samo ove godine
okupilo vise pet stotina branitelja,
roditelja poginulih, invalida i drugih.

Emisija ce biti prikazana na I. pro-
gramu Hrvatske televizije za mjesec
dana.

Tribina za
. . v
izvidace

Progle srijede u Podravki je odrzana
tribina pod nazivom "Od srca srcu za
Hrvatsku” u organizaciji Udruge bra-
nitelja, invalida i udovica Domovin-
skog rata djelatnika Podravke. Kao
gosti na tribini je bilo vise od stoti-
njak ¢lanova Odreda izvidaca "Bijeli
javor” iz Koprivnice, koji su na inici-
jativu nase Udruge nedavno prihva-
tili i pokroviteljstvo nad uredenjem
Spomen - kriza "Bili su prvi kad je
trebalo” na gradskom groblju.

Sli¢ne tribine nasi su branitelji do-

sad organizirali u vise skola Kopri-
vnicko - krizevacke Zupanije, a s time
e nastaviti i ubuduce.

Izlozba slika
| fotografija
u Zagrebu

U ponedjeljak 19. ozujka u Galeriji
”Zimskog vrta” INA - Naftaplina u
Zagrebu svec¢ano ce biti otvorene
dvije izlozbe: izlozba originalnih sli-
ka Ivana Lackovica - Croate i izloZzba
fotografija Mladena Pavkovica. La-
ckovic ce se predstaviti s petnaestak
radova nastalih tijekom Domovin-
skoga rata, a Pavkovic s fotografija-
ma razrusenoga Vukovara.

Organizatori izloZbe, koja ce nositi
zajednicki naziv "Dogadaji koji pisu
povijest”, bit ¢e Klub veterana Do-
movinskog rata INA - Naftaplina i
Udruga branitelja, invalida i udovica
Domovinskog rata djelatnika
Podravke.

Skupstina drustva kemicara i tehnologa Koprivnica

Pozivamo sve ¢lanove i simpatizere Drustva kemicara i tehnologa Koprivnica da dodu na redovitu Skupstinu drustva,
koja ce ove godine biti i izborna, jer ¢e se birati novi ¢lanovi Upravnog i Nadzornog odbora na rok od cetiri godine.
Skupétina ce se odrzati 29. oZujka (Cetvrtak) u 13 sati u kino-sali Podravke.
Jasmina Ranilovi¢, predsjednica DKTK

Krv dalo 92 Podravkasa

U veljaci je u organiziranoj akciji u Koprivnickoj tiskarnici krv dalo 14
radnika, a na hitne pozive ili samoinicijativho u bolnici je krv dalo ¢ak 78
Podravkasa. To se zove humanitarna svijest! U velja¢i krv su dali:

Saga Avirovic, Vladimir Bajzek, Zeljko Balasko, Bozidar Balija, Mirko Ban,
Drazen Bartolic, Danijel Baruskin, Ivan Bebek, Goran Begovi¢, Josip Benotic,
Vladimir Blatari¢, Suzana Blazin¢i¢, Mira Brzeska, Davor Buljan, Drago Ciglar,
Bozidar Dukaric, Slavko Duranek, Viekoslav Durasin, Stjepan Ernecic, Vinko
Falat, Mario Ferendic, Zeljko Filipi¢, Mladen Ga3par, Nino Gasparic, Zdenko
Gazdek, Dragutin Golubic, Josip Grabari¢, Zvonko Gr¢ic, Ivanka Grosic,
Damir Hajster, Mirko Hemetek, Miro Horvat, Drazen Horvat, Josipa Horvat,
Josip Hrastic, Damir Indir, Zdravko Jadan, Zeljko Jakupanec, Marijan Juric,
Ivan Kapustic, Marijan Kefelja, Zlatko Kisi¢ek, Marijan Kolar, Josip Koprica-
nec, Bozidar Korenjak, Miroslav Kovag¢, Josip Kovac¢, Mladen Kovacic, Bozo
Krizanec, Tomislav Kukec, Ivica Laljek, Petar Maderek, Mladen Markovic,
Kredimir Matijadi¢, Zlatko Medimorec, Josip Mrzlecki, Darko Nemec, Sinisa
Nezi¢, Ana Ostojcic, Duro Pavli¢ek, Tomislav Peri¢, Danijel Perosi¢, Zlatko
Petrini¢, Tomislav Pintari¢, Damir Polak, Ivan Posavec, Juraj Posavec, Josip
Pozgaj, Miroslav Restek, Vesnica Samardzi¢, Zoran Samosc¢anec, Miroslav
Sosa, Zvonimir Stanin, Stjepan Sto¢ko, Mirko Strugar, BoZo Susilovic¢, Zdravko
Sajkovic, Ranko Segerc, Stiepan Sijak, Antun Talan, Aleksandar Terek,
Dragutin Toplek, Davor Trstenjak, Vlado Tusek, Milan Vadla, Dalibor Vargek,
Slavko Vargovi¢, Cecilija Virag, Miroslav Virag, Stjepan Vrbani¢, Dragutin
Vujcec, Josip Zajec.

Obavijesti

Prodaja otpadnog drva

Sluzba za opce poslove obavjestava zaposlenike Podravke da i dalje
mogu naruciti otpadno drvo iz pilane "Arena” Krizevci. Cijena jednog
kamiona (oko 8-9 prm) iznosi 850 kuna, franco dvoriste. Nacin pla¢anja:
na sest jednakih rata putem ustega na placi po isporuci drva. Zaintere-
sirani zaposlenici mogu se predbiljeziti na tel. 651-781.

Prodaja krumpira

Sluzba za opce poslove obavjestava zaposlenike Podravke da mogu
kupiti krumpir pakiran u vrece od 30 kg, po cijeni od 75 kn/pakiranje.
Placanje na tri rate. Koli¢ine su ogranicene.

Prodaja ce biti 19. 3. (ponedjeljak) od 13 do 15 sati u dvoristu
"Galantpleta”

Prodaja ribe
Sluzba za opce poslove obavjestava zaposlenike Podravke da organi-
zira prodaju smrznute ribe proizvodaca “Dioniz” Krizevci uz moguc-
nost placanja u tri rate putem ustega na placi.
Na ponudi su sljedece vrste smrznute ribe:
A) Lignja california, pakiranje 5,5 kg, cijena 172 kn
B) Osli¢ bez glave, pakiranje 3,0 kg, cijena 68 kn
Q) Osli¢ fileti, pakiranje 3,5 kg, cijena 117 kn
D) Panirani fileti oslica, pakiranje 2,5 kg, cijena 86 kn
E) Skarpina bez glave, pakiranje 3,5 kg, cijena 115 kn
F) Skusa, pakiranje 5,0 kg, cijena 76 kn
G) Papalina, pakiranje 6,0 kg, cijena 49 kn
H) Hobotnica oko 1,5 kg komad, cijena oko 70 kn
1) Morski pas - odresci, pakiranje 3,0 kg, po cijeni od 114 kn
Zainteresirani zaposlenici mogu se predbiljeziti u Sluzbi za opce
poslove najkasnije do 22. 3. na tel 651-781.
Sluzba za opce poslove

Akcija Kluba Zena s bolestima dojke

Cvijetom narcisa protiv raka

Osnovan u rujnu prosle godine u okviru Lige za borbu protiv raka,
Klub Zena s bolestima dojke okuplja Sezdesetak Zena i djeluje na
podru¢ju Koprivnicko-krizevacke Zupanije. Osnovni njegov cilj je
pomoc Zenama oboljelima od karcinoma dojke, bolesti koja je u porastu
u Hrvatskoj; prosle godine evidentirano je ¢ak 1900 novih oboljenja,
1100 vise nego prije deset godina.

Jedna od akcija kojom Zene udruZene protiv tedke bolesti prikupljaju
novac za istraZivanja i lijeCenje oboljelih odrzat ce se u subotu 17.
ozujka u 17 hrvatskih gradova, medu kojima i u Koprivnici. Pod motom
"Cvijetom narcisa protiv raka” na sredidnjem gradskom trgu clanice
Kluba od 9 do 13 sati prodavat ce narcise po popularnoj cijeni, kao i
ru¢ne radove s motivima toga cvijeta, oslikane vaze te kolace. Sav
prikupljen novac namijenit ce se kupnji mamografa, aparata za ranu
dijagnostiku raka dojke.

Svi oni koji se Zele ukljuciti u rad Kluba Zena s bolestima dojke mogu
dodatne informacije zatraZiti na broj telefona 622-222, kucni 723
(predsjednica Kluba BoZica §najdar) ili kucni 343 (tajnica Kluba
Marica Mitrovic).

IN MEMORIAM

Ranko Vedris

(1965-2001)

U ponedjeljak 12. ozujka u "Podravki”
se pronijela tuzna vijest da nas je zauvi-
jek napustio nas zaposlenik Ranko
Vedris. Nedjeljno opustanje uz ribiciju
u drustvu prijatelja tragicno je zavrsilo
utapanjem.

Ranko je roden 7.5.1965. godine, a u
Podravku je dosao 1986. godine. U
pocetku je radio u Sluzbi odrzavanja, a
od 1989. je zaposlen u Tvornici koktel
peciva na poslovima odrZavanja stroje-
va i uredaja. Bio je dobar majstor i
omilien u kolektivu medu kolegama
elektricarima.

Ova iznenadna smrt zavila je u tugu
njegove kolege, prijatelje, rodbinu, a
najvie njegovu obitelj - suprugu i malo-
dobnog sina. Njegov lik ostat ¢e svima
koji su ga znali u trajnom sjecanju.

)
= Drustvena prehrana
.
s Jelovnik
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19. 3. ponedjeljak: - Varivo grah s tijestom, kobasica, kola¢ s linoladom
20. 3. utorak: - Peceni pileci batak, rizi-bizi, salata,
21. 3. srijeda: - Sekeli gulas, slani krumpir, banana
22. 3. ¢etvrtak: - Cufte u rajéici, krumpir pire, krafna
23. 3. petak: - Juha, pohani osli¢ (fileti), grah salata

NOVINE DIONICKOG DRUSTVA PODRAVKA
Osnivac i izdava¢: Grafi¢ko uredenje:
PODRAVKA, prehrambena Vanesa Grgic¢
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Sport

Prva hrvatska nogometna liga - 21. kolo

Uzvratna utakmica ¢etvrtfinala Kupa EHF-a: Leipzig - Podravka Vegeta 28:27

Bitkom izboreno polufinale

Tekst : Goran Ci¢in Masansker
Snimio : Ivan Ci¢in Magansker

U pravoj 60-minutnoj bitki na parke-
tu prepune dvorane u Leipzigu ruko-
metadice Podravke Vegete uspjele su
doci do 27:28, rezultata koji ih je
odveo u polufinale Kupa EHF-a, me-
du cetiri najbolje ekipe u tom cijenje-
nom europskom natjecanju.

U prvom susretu u Koprivnici
Podravka Vegeta ostvarila je prednost
od 3est golova, bilo je 24:18, no nitko
nije mogao sa sigurnoscu tvrditi da ce
hrvatske prvakinje proci dalje. Jer,
Leipzig je jaka ekipa, u vrhu su nje-
mackog prvenstva, a u njihovim redo-
vima igraju i zvijezde poput Gritt
Jurack i Ingride Radzeviciute. Ni osta-
le igracice nisu lose, tek su manje
eksponirane od spomenutog dvojca.
Sve u svemu, vrlo jaka ekipa koja
moZe ravnopravno igrati sa svim klu-
bovima iz vrha europskog rukometa.

Sdruge strane, Podravka Vegeta ima
takoder jaku ekipu, kojoj je najveca
prednost jaki kolektiv. U sastavu tre-
nutno nema zvijezda, no trener Ivica
Pal ima vrlo zahvalne igracice s koji-
ma, pokazalo se, moze pobjedivati i
europsku elitu. Danasnje "kokice” sa-
stavljene su od iskusnih rukometasica
poput Bozice Palcic, Vlatke Mihoci,
Renate Hodak i Barbare Stancin te od
najboljih hrvatskih mladih igracica po-
put Sanele Knezovic, Marije Culjak i
Nikoline Juric.

U Leipzigu je bilo vazno zadrzati
prisebnost, jer je gubitak koncentraci-
je mogao biti poguban. Na srecu hr-
vatskih prvakinja, takvo $to nije se
dogodilo, koprivnicke su rukometasi-
ce odigrale jos jednu sjajnu utakmicu
u kojoj su dosta vremena drzale i

Drzavno prvenstvo u rukometu
za juniorke

Juniorke Podravke
trece

Rukometasice Podravke '83. godiste i
mlade sudjelovale su na zavr$nom drza-
vnom prvenstvu za juniorke koje se od 8.
do 11. ozujka odrzavalo u Labinu. Uz
Podravku na turniru su sudjelovale juni-
orke Tresnjevke i Kustosije iz Zagreba,
rijeckog Zameta, Zveceva iz Pozege, Tvin
Trgocentra Virovitica, Slavonijatransa iz
Slavonskog Broda, ekipa Sinja, te doma-
¢in Rudar iz Labina.

U jakoj konkurenciji, juniorke Podravke
predvodene trenerom Miroslavom Po-
savcem osvojile su odli¢cno 3. mjesto.
Prve su juniorke Tvina Virovitica, a 2.
mjesto osvojila je ekipa Sinja. Najboljom
vratarkom proglasena je nasa Davorka
Bracko, a najboljom desnom vanjskom
Miranda Tatari. 1Z. RJ

Sreca igracica i navijaca nakon izborenog polufinala

vodstvo. Bilo je to u prvom dijelu, u
nastavku je Leipzig krenuo na sve ili
nidta, juriale su Njemice u svaki na-
pad, dok su u obrani igrale "flastere”
na Martini Raguz i Vlatki Mihoci. Ta
im se taktika pokazala potpuno pro-
masenom, jer je Podravki Vegeti u
svakom slucaju bolje odgovarala igra
Cetiri protiv Cetiri nego Sest protiv
Sest. U napadu su tako lavovski dio
posla na vanjskim pozicijama odradi-
le krila Lijerka Vresk i Renata Hodak,
kruZzna napadacica Bozica Palcic¢ te
jedina "prava” vanjska igracica Andre-
ja Hrg. U obrani je najvise problema
bilo s Gritt Jurack, pogotovo nakon
treceg iskljucenja Marije Perculije. No,
u zadnjih osam minuta na gol je stala
Sanela Knezovic i odli¢nim uc¢inkom
(obranila je cetiri od pet udaraca)
osigurala veliko slavlje Podravkasica-
ma i njihovim navija¢ima, koji su iz
Koprivnice u daleki Leipzig cijelu no¢
putovali autobusom.

Podravka Vegeta igrala je u sastavu:
Stancin, Knezovi¢, Vresk 3, Popovic,
Perculija, Pensa, Palci¢ 6, Hodak 7,
Raguz 2 (2), Culjak 1, Mihoci 3, Hrg 5.

Izjave

Trener Podravke Vegete Ivica Pal:

- Bila je ovo strasno teska utakmica
u kojoj je rezuultat ipak realan. Mi
smo vodili u prvom dijelu, medutim
Leipzig je u nastavku odigrao sjajno.
Kad je bilo najteze, moje su igracice
pokazale da znaju i mogu odigrati
hrabro i borbeno. U velikom smo
uzletu forme i nasim sljedecim proti-
vnicima nece biti lako.

Vlatka Mihoci: - Gledatelji su mogli
uzivati u neizvjesnoj i dobroj utakmi-
ci. U drugom poluvremenu bilo je
posebno tesko za nas, Leipzig je uda-
rio straan presing. Na kraju je ispalo
odli¢no za nas, a posebno bih zahva-

lila nadim sjajnim navija¢ima koji su
nas bodrili tokom cijelog susreta.

Sanela Knezovi¢: - Bilo je stvarno
"ludo”, na kraju zasluZeno slavi bolja
ekipa. Ovaj rezultat ima veliko znace-
nje za nas, dokazale smo da se velikim
htijenjem i poZrtvovnoscu moze doci
i do velikih uspjeha. Mislim da jo3
nismo sve rekle u Europi ove sezone.

Predsjednik Uprave kluba Damir Po-
lancec: - Ulazak kluba u polufinale
EHF je znacajan uspjeh, ali je jo3
vaznije 3to se ekipa digla do ovih
razina. Izuzetno imponira klima koja
u ovom trenutku vlada u i oko kluba
i u takvoj situaciji je doista Cast biti
predsjednikom takvog kluba. Uz to
marketinski izuzetno dobro zvuci ula-
zak u zavrénicu EHF, jer utakmice koje
su pred nama, nadam se i one finalne,
igramo s ekipama koje dolaze iz ze-
malja koja su strateska trzista Podravke
i to e imati veliki marketindki utjecaj
na nase poslovanje u tim zemljama.
Uz to svi slijedeci dvoboji bit ce preno-
Seni putem malih ekrana i mnogi
gledatelji imat ce priliku vidjeti kakav
je Podravka Vegeta rukometni klub -
jak is jednom od najboljih obrana koje
se trenutno igraju u Europi.

U polufinalu

sa Slavijom

Na Zdrijebu u utorak u Becu izvu-
Ceni su parovi polufinala Kupa
EHF-a. Podravka Vegeta prolaz u
finale trazit ¢e u dva susreta s
prvakinjama Ceske Slavijom. Prva
utakmica igrat ¢e se u Pragu 31.
ozujka ili 1. travnja, dok je uzvrat
tjedan kasnije u Koprivnici. U dru-
gom polufinalu igrat ce poljski
predstavnici Montex iz Lublina i
Zaglebie iz Lubina.

Dobar nogomet pred

prepunim gleda

SLAVEN BELUPO - DINAMO 1:1(0:1)

Pise: Boris Fabijanec

Gostovanje hrvatskog prvaka Dinama
privuklo je na koprivnicki Gradski stadi-
on rekordan broj gledatelja. Vise od 5000
ljubitelja dobrog nogometa zaista nisu
pozalili §to su te nedjelje bili na stadionu,
jer su imali prigode vidjeti jedan od naj-
boljih prvoligaskih nastupa koprivnickih
nogometasa.

Unatoc¢ tome $to prvu prigodu na uta-
kmici ima Dinamov napada¢ Balaban,
nogometasi Slaven Belupa ¢vrstom i bor-
benom igrom tjeraju Dinamovce u o¢aj.
Vec u prvom poluvremenu junak utakmi-
ce mogao je biti Petar Bosnjak - u prvoj
prigodi nije se najbolje snasao, a potom
njegovu bombu s dvadesetak metara za-
ustavlja vratnica. Svoj bljesak imao je i
Dodik, ali Butina brani. Potom odli¢an
udarac Bisakua, Dinamov vratar krajnjim
naporom dodiruje loptu koja potom po-
gada precku. Najbolji igra¢ utakmice,
Muzek - alfa i omega Slaven Belupa -
takoder isprobava udarac. Butina je sigu-
ran. I kako to vec ide u nogometu, slabiji
postizu zgoditak. Mora se priznati, vrlo
lijlep potez Mikica koji je nanizao tri
obrambena igraca Slaven Belupa i preci-
znim udarcem pogodio vratnicu i mrezu
nemocnog vratara Solomuna. Jos u pr-
vom poluvremenu vrijedno je bilo zabi-
ljeziti dobar udarac zagrebackog napada-
¢a Balabana.

Nakon desetak minuta rastrgane igre u
drugom poluvremenu, trener Koprivni-
¢anaca Mladen Francic¢ umjesto Bosnjaka
uvodi u igru Brglesa koji ve¢ u prvom
dodiru s loptom unosi Zivost u redove
Slaven Belupa. Domaci napadi postaju
sve opasniji i dugo ocekivano izjednace-
nje koje je naprosto visilo u zraku dogada
se u 61. minuti. Nakon udarca iz kuta
guzva u Dinamovom kaznenom prosto-
ru, najbolje se snalazi Frane AmiZic i lopta
je u mrezi Zagrepcana. Prasak odusevlje-
nja na koprivni¢kom Gradskom stadionu!

Medu 5000 gledatelja na koprivni¢kom stadionu kao gost Podravke

IStem

Nakon izjednacenja i vidljive euforije do-
macih nogometasa, na scenu stupa do
tada dobar sudac Strunje iz Splita koji je,
najblaze receno, prilicno pristrano poceo
suditi za goste iz Zagreba, ali nakon
nekoliko vrlo burnih rekacija koprivni-
¢ke publike, sudac se naglo normalizirao.
Do kraja utakmice biljeZimo opasan na-
pad raspoloZenog Brglesa te u 83. minuti
neprecizan udarac Balabana. Inace,
posebno treba izdvojiti igru Damira Mu-
2eka koji je u nekoliko navrata sjajnim
potezima i izuzetnom vjestinom barata-
nja i ¢uvanja lopte digao koprivnicku
publiku na noge. Zasigurno - najbolji
igra¢ utakmice.

Protiv Dinama za Slaven Belupo nastu-
pilisu: Solomun, S. Bosnjak, Crnac, Kacic,
P. Bo3njak (od 58. minute Brgles), Muzek
(od 89. minute Havaic), Ferencina, Bisa-
ku (od 63. minute Medimorec), AmiZic,
Jurcec i Dodik.

o w

Nakon utakmice odrzana je konferenci-
ja za novinare iz koje izdvajamo:

Hrvoje Braovi¢, trener Dinama: - Ovo
nam je bilo jedno od najtezih gostovanja,
jer Koprivnica ima vrlo respektabilnu
momcad §to se pokazalo i na terenu. Bila
je to prava i kvalitetna prvenstvena uta-
kmica s puno trke, a Slaven Belupo je
upornoscu i Zeljom izjednacio. Mislim da
je rezultat realan i ¢estitam koprivnickim
nogometasima na korektnoj igri.

Mladen Francic, trener Slaven Belupa:

- Borbenoscu i hrabro$cu moji nogome-
tasi jo§ jednom su opravdali ulaganje
nasih sponzora Podravke i Belupa. Nakon
nase dvije stative u prvom poluvremenu
uslijedila je kazna, ali kolektivnom igrom
dokazali smo da moZemo izjednaciti. Mi-
slim da mnogobrojni gledatelji mogu biti
zadovoljni prikazanim nogometom.

Damir Muzek, nogometas Slaven Belu-
pa: - Rezultat je realan, jer morate znati da
je Dinamo uvijek Dinamo. Ipak, da nismo
primili prvi zgoditak, mislim da bi ¢ak
pobijedili, bez obzira koliko respektira-
mo nogometase Dinama. No, malo nam
je nedostajalo sportske srece.

bio je i svjetski rekorder u plivanju Gordan Kozulj

Prva A liga kugla¢ica

Ocekivano i uvjerljivo

PODRAVKA - SPLIT 7:1 2727:2468

Pise: Zeljko Semper

U 19. kolu prvenstva Hrvatske kuglacice
Podravke su na svojim stazama u Koprivni-
ci pobijedile ekipu Splita visokim rezulta-
tom 7:1. Bila je to rutinska pobjeda kopri-
vnickog sastava, neopterecena snagom pro-
tivnika. Nase su odigrale vrlo dobro i ujed-
naceno, 5to pokazuje i prosjek ekipe od 455
srusenih cunjeva. Moglo je ¢ak i daleko
bolje da kod vecine domacih kuglacica u
igri nije bilo neshvatljivih oscilacija i "crnih
rupa” u igri. Vec po tradiciji na domacim
stazama svojim rezultatom "iskocila” je Ma-
rija Zver - srudila je opet preko granice od
500 cunjeva. Bila je sjajna, sa 518 Cunjeva
ostaje glavni kandidat za kuglacicu lige u
konkurenciji s Biserkom Perman. Splicanke
su se borile do kraja, iako su im izgledi bili
nikakvi. One su sa svega pet osvojenih

bodova glavni kandidati za napustanje naj-
boljeg razreda - na samom su dnu prven-
stvene ljestvice s minimalnim izgledima za
opstanak. Nakon ovog kola poredak na
liestvici je slijedeci: 1. Rijeka ima 27 bodova,
2. Podravka 26, 3. Zagreb 26, 4. Osijek 25.

Do kraja su preostala jos tri kola, a za
Podravku je nepovoljno sto ¢e u poslje-
dnjem kolu biti slobodna, pa c¢e njen pla-
sman ovisiti i o drugim rezultatima. Da bi
ostala na drugoj poziciji i ostvarila plasman
u Europu, njeni konkurenti Zagreb i Osijek
trebali bi do kraja prvenstva izgubiti po
jednu utakmicu. Sada se tek vidi koliko
vrijede klju¢ni bodovi izgubljeni u Porecu,
gdje su ih glavni konkurenti, iako tesko,
ipak osvojili. Rijeka c¢e 99 posto biti novi
prvak Hrvatske.

U subotu na3e kuglacice gostuju u Zagre-
bu protiv ekipe Jedinstva, na vrlo nezgo-
dnim stazama kuglane u Sutinskim vrelima.

Prva B liga kugla¢ica

Druga liga sjever kuglac¢a

Sah - brzopotezni turnir

Ljepotica
prvenstva

BELMA - OBRTNIK 7:1
2524:2388

Mlade kuglacice Belme sjajno su odi-
grale i sa 7:1 u Koprivnici pobijedile
sastav Obrtnika iz Nove Gradiske. To je
bila dosad najbolja igra Belmica u ovo-
godisnjem prvenstvu, 5to najbolje poka-
zuje prosjek ekipe od 420 srudenih ¢u-
njeva. Ekipu je sjajno predvodila kape-
tanica Zeljka Pasica, srusila je cak 453
¢unja i bila igracica susreta. Go3ce su se
predstavile u slabom izdanju, one su
tipi¢na "domaca” ekipa, gdje tesko bo-
dove prepustaju gostima. Rezultati: Tu-
ba 422, Kugenic 407, Z. Pasica 453, Milas
419, Dusic 398, Hirjani¢ 425.

Neosvojiva
tvrdava

OBRTNIK - PODRAVKA 7:1
5191:5118

Krapinske toplice i momc¢ad Obrtnika i
dalje ostaju neosvojiva tvrdava za gostujuce
momcadi. Ve tri godine nitko nije uspio
pobijediti "obrtnike” na njihovim ¢udesnim
stazama, gdje je svaka za sebe posebna
tajna. To nije uspjelo ni kuglacima Podravke,
koji se i inace slabo snalaze izvan koprivni-
cke "ljepotice”. Nasi kuglaci izgubili su 7:1
i tako se udaljili na cetiri boda od vodece
momcadi Croatia osiguranja iz Varazdina.
Ipak, prvo mjesto jo3 nije izgubljeno, jer
lider jo3 dvaput mora u Koprivnicu, gdje mu
nece biti lako do bodova.

Muskinja
u vodstvu

U ponedjeljak 12. oZujka u prostorijama
Sahovskog doma odrzan je brzopotezni
turnir SSK Podravka za mijesec ozujak.
Nastupilo je 16 sahista, a ponovo je uvjer-
ljivo najbolji bio Borivoj Muskinja s osvo-
jenih 14,5 bodova. Drugo mjesto pripalo je
Zeljku Stubicaru s 12,5 bodova, a dalje
slijede: Bijac 11,5, Benotic¢ 9,5, Mikulinjak
9, Lazarevic 8,5, Orlov¢ic 8 itd.

U ukupnom redoslijedu nakon tri turnira
vodi Muskinja sa 60 bodova ispred Stubi-
cara koji je osvojio 57 bodova. Iza njih
nalaze se Mikulinjak 54, Orlov¢ic 52, Bija¢
51, Lazarevic¢ 46, Benotic 45 itd.

Turnir za mjesec travanj odrZat ce se 9.
travnja u prostorijama Sahovskog doma s
pocetkom u 18 sati. IB. M|
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Novo na hrvatskom trzistu

Dolcela

Ovih dana Dolcela je na trzZiste
lansirala novi proizvod Jelly Jelly.
To je Zele desert biljnog porijekla
koji je novina na hrvatskom trZistu.
Desert je napravljen u dvije kombi-
nacije okusa: limun - malina i naran-
¢a - jabuka. Nisko je kalorican,
jednostavan je za pripremu, moze
biti posluZzen kao samostalni desert,
a pogodan je i za razli¢ite kombina-
cije s kremama ili za preljeve za
torte. Atraktivnog je i efektnog izgle-
da pa u Dolcela timu rac¢unaju da ce
poput Amerikanaca i Poljaka koji
naprosto oboZavaju ovakve biljne
deserte slasticu prihvatiti i domaci
kupci.

Izlazak na trziste Jelly Jelly prati i
atraktivan letak na kojem se moze
procitati i slijedece:

Jelly, Jelly svi bi ga jeli!

Novo i originalno! Desert ”otkace-
nih” Amerikanaca, omiljeni desert
Poljaka - konacno i na vasem stolu!
Zadrhtite zajedno s njim bez bojazni
da poludite!

ansira

a Jel

Jelly Jelly bilinog je porijekla! Raz-
veselite djecu, neka desert bude
zabava duginih boja! Jelly Jelly ce
pokrenuti i vasu mastu kad ga vidi-
te. OsvjeZite se vocem u obliku koji
god pozelite. Zasladite Zivot bez
straha za svoju liniju. Jelly Jelly je
iznimno lagan i bez kalorija! Moze

y Jelly

biti ludi zavrsetak vase torte ili po-
Cetak ljetne svjeZine na vasem stolu.
Iznenadite goste necim originalnim
i novim.

Jelly Jelly se priprema brzo i jed-
nostavno, a ustedeno vrijeme po-
svetite sebi.

Dolcela slatki dodir fantazije!

Biljeska

Napokon izvjesnija sudbina beletristicke

knjiznice

Pise: Hrvoje Slabek

Koncem prosle godine pisali smo o
Podravkinoj beletristickoj knjiZnici kao
o "¢ardaku ni na nebu ni na zemlji”,
kao o knjiznici koja u pravom smislu to
i nije jer se o njoj ne vodi sustavna
briga, jer se ne nabavljaju knjige, a
kamoli da se misli o nekakvoj informa-
tizaciji. Niz je godina sudbina te male
knjiznice bila neizvjesna jer je sve go-
vorilo u prilog njenom ukidanju, ali
nitko nije ima petlje takvu odluku i
donijeti. Zasto onda knjiznici - cije je
postojanje opravdavalo oko 1300 ¢la-
nova, od kojih novih 180 u zadnje dvije
godine - nije dana financijska injekcija,
to ostaje nejasno.

Cini se da je ovih dana knjiznici
odredena sudbina, sudeci barem pre-
ma tome 3to su njezini zidovi obojeni,
a police dotjerane u red. To nam je
potvrdio direktor Sektora za opce poslo-
ve Neven Magdic, rekavsi kako je ure-
denje interijera knjiZnice samo prvi
korak prema njenoj revitalizaciji i osu-
vremenjavanju. Sljedeci koraci nisu ovaj
¢as vidljivi, ali ¢e to biti uskoro - na
radost korisnika koji svoju ljubav pre-
ma lijepoj literaturi upraznjavaju u Po-
dravkinoj knjiznici, stedeci tako 100
kuna upisnine u Gradsku. Naime, ve¢
je osamdesetak pohabanih svezaka da-

no na knjigoveZnu obnovu, a namjera-
va se obnoviti i suradnja s izdavackom
kucom ”Stanek”, koja bi - kao protu-
uslugu za organiziranje prodajnih izlozbi
knjiga u Podravki - Podravkinoj knjiz-
nici donirala knjige.

Doznali smo i da bi se napokon
mogla rijesiti zavrzlama oko vlasnistva
knjiznog fonda, jer on je zapravo dio
fonda Gradske knjiznice, ali je dobar
dio naslova kupila Podravka. Gradska
je knjiznica, kao sto je to svojedobno
dala do znanja njena ravnateljica Dija-
na Sabolovi¢-Krajina, spremna ustupiti
fond Podravki, ¢ime bi Podravkina
knjiZznica postala "svojom”. Jos je jedi-
no potrebno rijesiti pitanje organizacij-

skog smjestaja beletristicke knjiznice i
njenih mogucih (i logi¢nih) veza sa
stru¢nom knjiznicom, ali to je najma-
nje vazno u citavoj prici. Jer, kako
kaze Neven Magdic, koji je inicirao
konacno rjesenje problema, najvazni-
je je da knjiznica funkcionira i da
funkcionira kako valja, tj. da pruza
kompletan korisnicki servis...
Otuzno je mozda samo to §to za
rjesavanje statusa Podravkine beletri-
sticke knjiznice nije zasluZna nekakva
sustavna briga, koja bi problem rijesila
daleko prije - ili, s druge strane, pravo-
dobna odluka o ukidanju - vec je to
ovisilo o pojedinac¢nim inicijativama
nadleZnih i afinitetima utjecajnih.

Uredenje interijera knjiznice prvi je korak u njenoj revitalizaciji

Gastro-promotori savjetuju:

Janjedi kotleti “Kralj Tomislav”

Potrebne namirnice:

60 dag janjecih kotleta, 20 dag
mariniranih $ampinjona "Pod-
ravka”, 20 dag svjezih brokula, 40
dag krumpira, 20 dag tikvica, 1 dl
maslinovog ulja, sol, papar, ruz-
marin, Vegeta, maj¢ina dusica, sok
od dva limuna

Nacin pripreme:

Janjece kotlete lagano potucemo,
posolimo, popaprimo, natrljamo
Vegetom, ruZmarinom, maj¢inom
dusicom i obilato nakapamo ma-
slinovim uljem.

Povrce skuhamo, gljive propirja-
mo na maslinovom ulju, a kotlete

ispecemo na rodtilju. Na ugrijanu
pliticu poslozimo kuhano povrce,
pirjane $ampinjone, pecene janje-
ce kotlete i posluzimo.

Dobar tek Zeli vam gastro-
promotor Viljam Cvek

Nagradna igra

AIBOLI DRUATEL!

Medu stotinama omotnica s kuponima koji su
pristigli za nagradnu igru “Podravka ¢aj - najbolji prijatelj”
komisija je izvukla dobitnicu super nagrade - kompleta
salica za ¢aj. To je:

Marica Solin? Kokteli

Dobitnici tjednih nagrada su:

1. paket cajeva + 3alica za ¢aj - Marija Gajski, Tvornica kalnik

2. paket ¢ajeva + loncic¢ za ¢aj - Katica Galesi¢, Drustvena prehrana
3. paket cajeva + pregaca - Damir Polak, Tvornica djecje hrane
Dobitnike je izvukla komisija u sastavu: Sanda Peros,

Nevenka Mari¢ i Jadranka Lakus, a nagrade se mogu podici
u Timu za voce, snack i ¢aj, 1. kat poslovne zgrade.

Crta: lvan Haramija - Hans




