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Pise: Hrvoje Slabek

Predsjednik Podravkine Uprave Dar-
ko Marinac sastao se s predstavnicima
koordinacije za Podravku Sindikata
PPDIV-a kako bi ih, na njihov zahtjev,
informirao o poslovanju Podravke i
strategiji buduceg poslovanja.

- Rastemo kao Sto smo planirali, a
prvi put u posljednjih pet godina
Podravka je zabiljeZila pozitivan po-
slovni rezultat u prvom kvartalu -
ustvrdio je Marinac i dodao kako su
prva Cetiri mjeseca inace najslabiji u
poslovnom smislu jer prodaja mnogih
proizvoda kulminaciju dozivljava tek
u turistickoj sezoni. Predsjednik Upra-
ve zbog toga ocekuje dobre poslovne
rezultate i za citavu godinu.

Pozitivni su bili svi profitni centri, a
problema ima jedino mesna industrija
Danica zbog nedostatka govedine na
hrvatskom trzistu. Uprava nije zado-
voljna ni razvojem situacije na
poljskom trzistu te ¢e poduzeti korake
kako bi se ono ustabililo, rekao je
Marinac.

Celni ¢ovjek Podravke govorio je o
promjenama koje se ubrzano dogada-
ju u maloprodaji i kojima se tvrtka
mora prilagoditi te je spomenuo sve
vecu vaznost proizvoda koje trgovac-
ki lanci prodaju pod viastitom mar-
kom. Uz njih, objasnio je Marinac, na
polici se vec sada nalaze jos samo
dvije marke istovrsnog proizvoda, a
za koju godinu i to ce se prepoloviti.
Usto, predvidio je daljnji pad cijena
prehrambenim artiklima, sto ce se
morati nadoknaditi vecom produktiv-
noscu.

Sto se Podravkine strategije razvoja
tice, Uprava je zakljucila kako ne
moZe postici planiranih pet posto ra-
sta akvizicijama, te je planirani posto-
tak smanjila na tri, obavijestio je sindi-
kaliste Marinac i dodao kako je zbog
toga povecala postotak planiranog
organskog rasta na sedam, a to je
argumentirao postojanjem c¢ak 11 Po-
dravkinih skupina proizvoda medu
brzorastucim kategorijama poput smr-
znutog lanca, snacka i izvorske vode.
Dodatnih oko dva posto rasta, pak,
Podravka bi trebala postici raznim
vrstama saveza s drugim kompanija-
ma, a za to je dobar ogledni primjer
partnerstvo s Nestleom, koji je Podravki
povjerio distribuciju vecine proizvoda
za istocnoeuropska trzista, zakljucio
je Darko Marinac.

Tvornica Studenac Lipik
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Nova linija za punjenje vode u Lipiku bit ¢e montirana za desetak dana

Tekst i snimka: Boris Fabijanec

vih dana u lipi¢koj Tvorni-
Oci Studenac vrlo je Zivo.
Naime, u tijeku je montaza nove
linjje za PET ambalaZu, njema-
¢kog proizvodaca Krones, na ko-
joj Ce se pakirati Studena, Stude-
na s limunom i Studenac od 1,5,
0,510,25 litara, a kada se uhodaju
ta pakiranja, onda ce se u kasnijoj
fazi na toj liniji pakirati i ledeni

¢ajevi. Vrijednost nove linije je
veca od 3 milijuna eura, a u
montazZi sudjeluje 15-ak strojo-
bravara iz zagrebacke tvrtke Pe-
con, potom 10 elektric¢ara iz Po-
dravkinog Odrzavanja te jo§ 7
radnika iz Odrzavanja lipickog
Studenca. Prema rje¢ima direkto-
rice Studenca Vlaste Sepetavec,
nova linija bi trebala biti montira-
na do 25. lipnja, kada se planira
pocetak probnog rada, jer vec
sada se vidi, prema svakodne-
vnim otpremama robe, da je za-

pravo sezona pocela. Uz to, za
pojacanu i novu proizvod-nju svi
zahvati u tehnoloskoj pripremi
su pri kraju - rashladni sistem je
zavr$en, a isto tako pri zavrsetku
je i nova trafo-stanica.

Da se u lipickom Studencu zai-
sta radi punom parom dokazuje i
rad u cetiri smjene te dnevna
proizvodnja oko 300.000 razlici-
tih pakiranja proizvoda Studen-
ca. Takoder, primijetili smo da u
Studencu za otpremu proizvoda
prakticki i nema nekog radnog

vremena. Naime, pune se $leperi
koji dolaze i iza 22 satal Nocnu
tisinu Lipika prekidaju brojni ka-
mioni koji dolaze u Studenac iz
razli¢itih krajeva Hrvatske pa stoga
imaju razloga za zadovoljstvo u
Podravkinom SPJ Pica, pogotovo
Sto su i prodajni rezultati u ovom
razdoblju u uzlaznoj putanji, a pra-
vi proizvodni i prodajni bum oce-
kuje se kada proradi nova linija za
PET ambalazu. Ako ce se sve odvi-
jati prema planu, u Studencu ce biti
stoposto sprem-ni za sezonu.
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Razgovor s direktorom Podravka Internationala u Ljubljani Miroslavom Bu¢ancem

Slovenci Podravku dozivljavaju kao
domaceg proizvodaca

Razgovarao: Hrvoje Slabek
Snimio: Nikola Wolf

Pretpovijest Podravkina Internati-
onala u Sloveniji pocinje 1974.
godine, kada je u Ljubljani Podravka
otvorila predstavnistvo, kao sto je to
¢inila i u drugim zemljama bivie
Jugoslavije. Nakon sloma drzave, u
prosincu 1991. godine registrira se
drustvo s ograni¢enom odgovorno-
§cu prema novim slovenskim za-
konskim propisima, ali kontinuitet u
poslovanju je odrzan i sama ¢injeni-
ca razdruZivanja nije promijenila
Podravkine pozicije na tamo3njem
trZistu.

Prema rije¢ima direktora Podravka
Internationala u Ljubljani Mirosla-
va Bucanca, koji je na toj poziciji
nesto vise od godinu dana, Slovenci
sve vise percipiraju Podravku kao
domaceg proizvodaca. Iako se
tijekom desetljeca prisutnosti na ta-
mosnjem trzistu mijenjao Pod-ravkin
asortiman te udjeli u trzisnom kola-
¢u, kaze, generalna je pozicija jacala
i danas je slovensko trziste trece po
vaznosti Podravkino trziste, iza do-
maceg i poljskog. No, bududi da,
primjerice, Poljaka ima 15 puta vise,
promet po glavi Slovenca svrstao bi
se odmah iza domacih potrosaca,
napominje Bucanac, s kojim smo
razgovarali o statusu i razvoju
Podravke u "dezeli”.

Podravka u prvih pet

- Ima li Podravka na slovenskom
trZistu najsiri asortiman nakon hr-
vatskoga?

- To¢an podatak ne znam, ali
prodajemo vise od 250 proizvoda
u Sloveniji te je odgovor na pita-
nje vjerojatno potvrdan.

- Kakva je filozofija Podravkina
nastupa na tom trzistu?

- Moram naglasiti da je sloven-
sko trziste visoko strukturirano, a
pod time mislim reci da su uloge
klju¢nih trgovaca podijeljene te
su njihovi trzisni udjeli vec
nekoliko godina stabilni i vrlo
veliki. Konkretno, prvih pet kupa-
ca ¢ini nam gotovo 80 posto pro-
daje. Proces strukturiranja trZista,
dakle, ovdje je zavren, dok je u
Hrvatskoj jos u pocetnoj fazi.

- Jesu li to sve veliki maloprodaj-
ni lanci koje susrecemo i na do-
macem trZistu?

- Na hrvatskom trzistu, kao i u
Bosni i Hercegovini, a sutra u
Srbiji, moZemo susrestijedino Mer-
cator, koji je maloprodajni lider i
njegov udjel u nasoj prodaji krece
se oko 40 posto. Dodajem da
preko Mercatora jo§ ove godine
opskrbljujemo i austrijski Spar.
Drugi po veli¢ini na§ kupac je
udruZenje regionalnih trgovaca
pod nazivom Suma s oko 20 posto
udjela. Nadalje, Engrotu$ drzi oko
12, a Berex oko 3 posto nase
prodaje.

- Kakva je Podravkina pregova-
racka snaga u odnosu prema slo-
venskim trgovcima?

- NaSu snagu u pregovorima ¢ine
sirina asortimana, liderska pozici-
ja u nekim kategorijama i nesto
sto bih nazvao ‘good willom’,
odnosno sjecanjem na prethodno
razdoblje te nas partneri i potro-
$acidozivljavaju kao domaceg pro-
izvodaca. Podravka je medu prvih
petnaest dobavljaca po snazi u
Sloveniji, a u domeni prehrane
medu prvih pet, pa i to dodaje na
‘tezini’ naseg sudjelovanja u pre-
govorima. Podravka je, uza sve
ostalo, veliki izvoznik proizvoda
slovenskog gospodarstva, $to nam
takoder jaca pregovaracku pozi-
ciju. Radi se o uglednim sloven-
skim tvrtkama koje su dobavljaci
za nasu proizvodnju u Koprivnici.

Jedva ¢ekam Nestle

- Kako stoje stvari s poznatoscu
Podravke kod Slovenaca? Je li sje-
canje dovoljno jako ili su potrebna
sve veca marketinska ulaganja?

- Bez investicija u marketing te-
sko je odrzavati poziciju, a nemo-
guce rasti u bilo kojoj kategoriji.
Nijedna kategorija nije imuna na
dogadanja na trzistu, konkurenciju
ili cjenovnu politiku. Osim ¢isto
marketinskih akcija, dosta cesto
sponzoriramo dogadaje vazne za
lokalnu sredinu. Pokuiavamo
koliko je god moguce udovoljiti
vecini takvih zahtjeva.

- Kakva je kadrovska “krvna sli-
ka” Podravke Internationala iz Lju-
bljane?

- Najvise smo ucinili u domeni
organizacije poslovanja. I u pro-
daji, marketingu, financijama i lo-
gistici postavili smo ljude koji jam-
¢e ostvarenje poslovnih rezultata.
Odredene promjene napravili smo
u gastro-segmentu prodaje, pa mo-
gu rec¢i da je u ovom trenutku
ciklus kadrovskog ekipiranja zavr-
$en. Na terenu imamo 25 ljudiioni
‘pokrivaju’ cijelo slovensko trzi-
Ste.

- A kako stoje stvari s logistikom
i distribucijom?

- Slovenija je kao drzava dosta
zahvalna u logisti¢kom i distribu-
tivnom smislu i sadadnje skladiste
u Grosuplju te distribucija koju
usluzno koristimo od tvrke Vele
zadovoljavaju. Reklamacija gotovo
i nema.

- Aktualan je ugovor s Nestleom,
kojim je Podravka dobila eksklu-
zivnu distribuciju vecine njegovih
proizvoda za jugoistocnu Europu,
a spominjala se i mogucnost skla-
panja slicnog ugovora za Sloveni-
ju. Sto bi to znacilo za Podravkinu
poziciju na tom trZistu?

- Puno. Takav ugovor donio bi
nam novi promet, odnosno novu
vrijednost. S jedne strane jo$ bi-
smo ojacali pregovaracku poziciju
prema nasim kupcima, a s druge
strane time bismo rasteretili fiksne
troskove. Jedva ¢ekam takav po-
tez!

Ujednacavanje cijena

- Kakvi su lanjski poslovni re-
zultati Podravka Internationala
u Ljubljani i kakvi su trendovi u
ovoj godini?

- Slovensko je trece Podravki-
no trziste po prihodima od pro-
daje. No, kako Slovenaca ima
oko dva milijuna, po prometu
po glavi stanovnika bili bismo i
bolje ‘plasirani’. Lani smo ostva-
rili 181 milijun kuna, §to je nesto
vise od sedam posto ukupnih
Podravkinih prihoda. U ovoj
godini prisutno je nekoliko tren-
dova. Jedan se ne tiCe samo
Slovenije, a odnosi se na izosta-
nak prigrani¢nog prometa, tako
da u nekim grupama proizvoda
nemamo rezultate na razini pro-
slogodisnjih, ali kod grupa

Miroslav Bu¢anac

proizvoda na koje ne utjece pri-
grani¢ni promet biljeZimo zna-
tan rast. Ukupno uzevsi, iznad
smo proslogodidnjeg rezultata.

- Kako su postavljeni planovi
prodaje za ovu godinu?

- Vodimo novu cjenovnu poli-
tiku kojom smo pokusali ujed-
naciti cijene i to poduprijeti agre-
sivnijim marketingom. Nekim
proizvodima cijene smo podigli,
a nekima spustili. Poskupili smo,
primjerice, dje¢ju hranu i Vege-
tu jer smo bili u poziciji u kojoj
nismo Zeljeli biti. Ajvaru smo,
recimo i suprotan primjer, zna-
tno spustili cijenu, a vec smo ga
prodali pet do 3est puta vise
nego lani. Korekcije smo radili i
u programu Kviki i marmelada-
ma te i oni biljeZze veliki rast.

- Recimo koju o potrosackim
navikama Slovenaca. Jesu li one
potpuno iste kao i u Hrvata ili
Podravka nudi i neke osebujne
proizvode na tom trzistu?

- Slovenski potrosa¢ je vrlo
samosvjestan i na tragu trendo-
va koji se pojavljuju u zapadnoj
Europi. Uopce, trend priblizava-
nja Europskoj uniji vrlo je prisu-
tan, $to se manifestira i putem
potrodackih navika. Specifi¢nih
proizvoda, koji bi bili napravlje-
ni ciljano za Sloveniju, nemamo,
jer drzimo da razlike ipak nisu
toliko velike. Maksimalno se Ze-
limo skoncentrirati na novitete
koji izlaze iz Koprivnice i poku-
sati ih, koliko god to bilo tesko
i zahtjevno, tim proizvodima
opskrbiti ovdasnje trgovine i uci-
niti ih Zivima na ovom trzistu.

Skladiste u Grosuplju - distribucija
400 tona Podravkinih proizvoda

mjesecno

Podravka ve¢ godinama od slovenskog trgovackog
poduzeca Vele iz Domzala unajmljuje skladisni prostor u
Grosuplju, nekoliko kilometara nedaleko od Ljubljane. U
Veleovom skladistu veli¢ine 1.500 kvadratnih metara
Podravka drzi polovinu, a upravo u trenutku posjeta novina-
ra Podravkinog lista vodeni su razgovori o zakupu novog
prostora. Doznali smo kako iz toga skladista put polica
trgovina diljem Slovenije dnevno odlazi vise od 400 tona

Podravkinih proizvoda!

Podravkin periskop

Dobro je,
jer je
domace

!

Pise: Vlado Markota
Sektor za razvoj poslovanja

Poljaci su danas vise voljni kupiti
poljske nego li uvozne proizvode.
Prema ispitivanju agencije OBOP u
veljaci 2002. godine, oko 57% Polja-
ka bi radije izabralo domaci proi-
zvod, dok bi ih oko 28% izabralo
uvozni proizvod umjesto domaceg.
Odabir domaceg proizvoda se ¢esto
tretira kao ¢in podrske poljskoj eko-
nomiji. To je kao svoj glavni motiv
pri izboru proizvoda navelo oko
49% intervjuiranih Poljaka.
Potraznja za poljskim proizvodima
je posebno uocljiva u prehrambenoj
industriji, pa tako 86% Poljaka vjeru-
je da je hrana proizvedena iz polj-
skih sirovina sigurnija i zdravija od
uvozne. Znacajna vecina stanovnis-
tva iu nekim drugim zemljama tako-
der smatra domace proizvode najbo-
ljima i najzdravijima (oko 70% Mada-
ra, 81% Rusa i oko 87% Ceha).
Oznake kvalitete i certifikati, kojima
ustanove i udruZenja odlikuju najbo-
lje poljske proizvode, takoder su u
procvatu. Najstariji i najpoznatiji od
njih, “Sada Poljska”, dodjeljuje se od
1991. godine. Do danas je ovu ozna-
ku dobilo oko 200 kompanija. Pre-
ma podacima agencije za istraZiva-
nje trZista i javnog mnijenja Mareco,
63% Poljaka poznaje marke oznace-
ne znakom “Sada Poljska”, a 62,5%
ispitanih Poljaka je izjavilo da
prilikom kupovine traZi proizvode
oznacene upravo tim znakom. Ista
agencija je ispitivala i proizvodace, i
njih 21, ¢iji proizvodi nose oznaku
“Sada Poljska” je izjavilo, da je sta-
vljanjem tog loga na proizvode, nji-
hova prodaja porasla ¢ak 30%, a kod
nekih ¢ak i 50%, u odnosu na period
bez loga na ambalazi tog proizvoda.
Uspjeh kampanje “Sada Poljska” je
pokrenuo i druga natjecanja. Tako
e Agro Polska u 2002. godini po
osmi put nagraditi najbolje prehram-
bene proizvode. Medu onima koji se
natjecu za tu nagradu su proizvodaci
mlijeka i mlije¢nih preradevina, njih
26 sa preko 200 proizvoda prijavlje-
nih za natjecanje. Isto tako, do sada
je vec¢ 500 proizvoda primilo nagra-
du “Dobra poljska hrana”, koju do-
djeljuje Ministarstvo poljoprivrede. I
natjecaj “Dobro je, jer je poljsko”
takoder uziva veliku popularnost
Rastuci znacaj promocijskih znako-
vau bojama poljske zastave (crveno-
bijela) se odrazava i u Cinjenici da
kompanije koje nisu dobile takav
znak jednostavno pocinju da ga imi-
tiraju. U trgovinama se mogu naci
proizvodi na ¢ijoj se ambalaZi poja-
vljuje poljska nacionalna zastava ili
oznake “Poljski proizvod”, “Zdravo
je, jer je poljsko” i tome sli¢no.

I neki poljski trgovackilanci pokusa-
vaju iskoristiti rastuci patriotizam kod
poljskih kupaca. Tako kupci u trgo-
vinama poljskog lanca maloprodaje
Spolem mogu zapaziti naljepnice i
postere koji nose slogan: “Kupujuci
poljski proizvod u poljskim trgovi-
nama smanjujete nezaposlenost u
Poljskoj!”

Da li smo mi Hrvati barem malo
ponosni na svoje proizvode i da li
nam oznaka “Hrvatski proizvod” ili
“Kupujmo hrvatsko” nesto znaci? Cini
mi se, ili ne radimo dovoljno i dobro
na promidzbi takve kampanje, ili ni-
smo dovoljno veliki patrioti. Sumnjam
da su nasi proizvodilosiji od uvoznih,
a pogotovo sumnjam da druge zemlje
imaju zdraviji okoli§ i zdravije pre-
hrambene sirovine od nas.
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Susret s "Podravkasima” iz Slovenije

Zadovoljni i posveceni poslu

Pripremio: Hrvoje Slabek
Snimio: Nikola Wolf

Sjediste Podravka Internationala u Lju-
bljani smjesteno je u samom sredistu
grada, a s petog kata zgrade u kojoj su
smjesteni ugodni i udobniradni prostori
slovenskih ”"Podravkasa” pogled puca
na planine $to okruzuju Ljubljanu, bas
kao i na vthove nebodera emonskog
sredista. Marna dvadeseteroc¢lana ekipa
pod vodstvom Miroslava Buc¢anca oda-
tle vodi Podravkin biznis u susjednoj
zemlji, a jos je toliko trgovackih putnika
na terenu diljem dezele.

Neki od njih vec su visegodidnji "Po-
dravkasi”, a dio iskusnih slovenskih
menadZera angaZiran je nedavno kako
bi svojim poznavanjem trZista doprinije-
lirastu Podravke u zemlji koja je nekoliko
koraka blize ulasku u Europsku uniju
nego 5to je to Hrvatska. Osim s
direktorom Podravka Internationala u
Ljubljani, razgovarali smo i s glavnim
polugama njegove "vlasti”, a stekli smo
dojam da je ta generacijski raznolika
ekipa kompaktna i do kraja posvecena
poslu.

Pavel Krajnc, direktor financija i ra-
¢unovodstva:

- Idudi mjesec napu-
nit ¢u godinu dana
otkako sam u Pod-
ravki, a mislim da smo
u tom razdoblju dosta
ucinili. Poslovni rezul-
tati pokazuju da smo s
bitno smanjili trosko- %H!‘ i i
ve i povecali prodaju Podravkinih
proizvoda. Imam dosta iskustva u po-
drugju kojem radim i mogu reci da su mi
prija3nja iskustva pomogla kako bih sto
prije usao u ‘grif’ u Podravki. Prije sam,
medu ostalim, radio u Mercatoru i nala-
zio se s druge strane. Tamo sam, naime,
‘Sarafio’ dobavljace, a sada radim za
dobavlja¢a. Moram priznati da je ono
bila laksa pozicija, ali ovo je ¢ak izazo-
vnije i vjerujem da mi je ovo zadnje
radno mjesto u karijeri.

Milena BoZi¢, direktorica vanjske tr-
govine i logistike:

- U Podravki radim
vec devet godina, a na |
ovoj poziciji sam od
svibnja prosle godine.
Zadovoljna sam po-
slom jer imam mnogo
novih izazova te ra-
dim s velikim zado-
voljstvom. Bila sam nekoliko puta u
sjedistu kompanije u Koprivnici pa sam
se uvjerila da je Podravka zaista velika
tvrtka. Smatram da bismo se trebali
¢edce tamo pojaviti kako bismo se izno-
va uvjerili za kako veliku firmu radimo.
Nemam je namjere mijenjati.

Natasa Stanic¢-Mitsios, direktorica
marketinga:

- U Podravki sam od
1998. godine i radim
sve §to ima veze s mar-
ketingom. Posljednje
godine veliki je izazov
$to smo poceli snazni-
je raditi na gradnji na-
$ih marki i promociji
Podravke medu potrosac¢ima te struc-
nom javnosti. Imamo puno projekata
poput nacionalne nagradne igre, a do-
sta usko suradujemo s velikim trgovac-
kim lancima u smislu kopromocije i
komarketinga. Startali smo s projektom
odnosa s javnoscu u suradnji s jednom
od najjacih takvih agencija u Sloveniji.
Bez ograda mogu reci, kad me pitate, da
je Podravka u svakom slu¢aju marketin-
ski jaca od, primjerice, Kolinske.

Spela Levstik, pomocnica direktora
prodaje:

- Zaposlena sam u
Podravki devet godi-
na iuglavnom sam ra-
dila na podrudju pro-
daje. Zadovoljna sam
poslom, ina¢e ne bih|
toliko dugo bila ovdje
zaposlena. Iz godine 4
u godine rastemo na trZistu te je opseg
posla sve veciisto se ti¢e broja proizvoda

i 3to se tice broja prodajnih mjesta. Iako
se novac od prodaje slijeva u Podravki-
nu blagajnu, svi imamo koristi od pove-
¢anja prodaje jer smo za to stimulirani.

Vinko Traven, direktor prodaje:

- Na ovom poslu radim devet mjeseci,
a u prodaji sam ve¢ 18 godina kod
razno-raznih slovenskih tvrtki. Imam,
dakle, dosta iskustva u
tom poslu. Moram pri-
znati da me iznenadila
veli¢ina Podravke, a
nadam se da i posti-
gnuti rezultati poka-
zuju to zadovoljstvo.
Tvrtke u kojima sam
prije radio bile su veli-
ke u slovenskim razmjerima, ali nisu
bile toliko prisutne na brojnim trzistima
kao sto je to Podravka. I u stru¢nom
smislu mogu napredovati jer dobivam i
koristim nova znanja koja mi prije i nisu
trebala.

Osposobljavanje Podravkasa

Jos jedan uspjesni seminar

Kako izraziti negativne osjecaje, primjerice neslaganje, a da ne povrijedimo
druge, kako izraziti zahvalnost, dati i primiti kompliment, odbiti neciji zahtjev,
izraziti vlastito drugacije razmisljanje - samo su neka od prakti¢nih pitanja koja
su bila temom seminara o asertivnosti, provedenog u organizaciji Ljudskih
potencijala. Sudionice seminara dva su dana proucavale primjere i nacine
reagiranja u socijalno frustrirajucim situacijama, te kroz brojne zanimljive
vjezbe ucile kako socijalno prikladno izrazavati svoje emocije i aktivno braniti
svoja prava. Seminar je na vrlo zanimljiv i poticajni nacin vodila dr Nada Anic,
iskusna psihologinja koja s Podravkom uspje3no suraduje u raznim projektima

educiranja zaposlenih (na slici).

-

Nezavisni sindikat Podravke

Nema odgovora na inicijativu
ektivno pregovaranje

za ko

Nakon potpisanog jednogodisnjeg
moratorija na pregovore koji je iste-
kao 1. svibnja 2002. godine Nezavi-
sni sindikat Podravke (HUS) pokre-
nuo je inicijativu za kolektivno pre-
govaranje.

U svojoj inicijativi trazimo poveca-
nje osnovne place, javnost placa,
izmjenu tarifnog dijela, povecanje
materijalnih prava i drugo.

Prema ¢l. 92 st. 2 Kolektivhog ugo-
vora, druga strana je duZna izjasniti
se u roku od 30 dana od primitka
zahtjeva. Dakle, na3a Uprava je tre-
bala poslati odgovor do 3. lipnja

2002. godine da li ¢e pristupiti pre-
govorima ili ne. Do dana dana3njeg
pisani odgovor nismo dobili, ali u
nekim usmenim razgovorima re¢eno
nam je da vecinski sindikat jo3 nista
nije zatrazio.

Moramo priznati da je to Zalosno ili
mozda smijesno, jer je upravo taj
vecinski sindikat u 11. mjesecu pro-
sle godine "tvrdio” da vodi pregovo-
re, iako je bio moratorij, a danas kada
bi trebalo pregovarati - od njega ni
traga ni glasa.

U ovim teskim vremenima kada
ljudi jedva prezivljavaju i svakodne-

vno su podloZni stresovima od po-
skupljenja, ovakvo ponasanje je vrlo
neodgovorno, ali komentar prepu-
stamo c¢lanstvu vecinskog sindikata.
I dalje vjerujemo da ce se sindikati
’probuditi” i pridruziti na3oj inicijati-
vi, a od Uprave Podravke o¢ekujemo
da ce ovih dana ispostivati odredbe
Kolektivnog ugovora ¢l. 92 st. 2,
kako bi se sindikati pripremili za
predstojece pregovore ili mozda za

neke druge aktivnosti.
Martinka Mardetko-Vukovic
predsjednica Nezavisnog sindikata
Podravke

Cim se priblizava Zetva, pojedine se-
ljacke udruge prijete masovnim 3trajko-
vima i blokadama prometnica. To je vec¢
godinama dio uobicajene predstave za
osiguravanje vece otkupne cijene pse-
nice, ali i za podizanje razine poticaja za
krusarice, koji se izravno izdvajaju iz
drzavnog proracuna. Proizvodacima pse-
nice se metoda politickog pritiska uvijek
isplati, buduci daje tu rijec o prevelikom
broju potencijalnih izbornih glasova. Ta
je jednostavna matematika jo3 uocljivija
otkada je HSS, koji je uvijek bio i svoje-
vrsni “seljacki sindikat”, preuzeo Mini-
starstvo poljoprivrede i Sumarstva. Bitka
za poljoprivredne poticaje ¢ak je prije
nekoliko mjeseci u Saboru opasno po-
svadala koalicijske partnere SDP i HSS,
jer je Mato Arlovic Zustro branio interese
proizvodaca $ecerne repe, koji su se
takoder nasli u nepovoljnijem poloZzaju
u odnosu na iznimno mocni “pSeni¢no-
kukuruzni lobi”.

Nekako u sjeni tih vise politickih
negoli stru¢nih polemika ostaje Cinje-
nica da se u raspravu oko drzavnih
poticaja za poljoprivredu sve aktivnije
uklju¢uje i Podravka. Sira javnost
mozda i nije dovoljno upucena u

nasa posla

Predstoji lobiranje za drzavne poticaje u proizvodnji povrca

Pise: Zeljko Kruselj, gost - kolumnist “Vecernjeg lista”

podatak da je upravo koprivnic¢ka
prehrambena tvrtka najveci preradi-
vac¢vocaipovrca u Hrvatskoj, odnosno
da u svojim tvornicama u Varazdinu i
Umagu trosi c¢ak vise od 80 posto
ukupno proizvedenog industrijskog
povrca. Bududi da je prijedlog novog
Zakona o drzavnoj potpori u poljopri-
vredi, ribarstvu i Sumarstvu bio tek u
prvom saborskom ¢itanju, gdje su se
opet potvrdili najrazlicitiji i dijelom
medusobno suprotstavljeni interesi,
nuzno je da se napokon profiliraju i
nametnu argumenti proizvodaca in-
dustrijskog povrca.

Naime, i za povrtlare se predlaze
poticaj od 1250 kuna po hektaru, sto
je s obzirom na specifi¢nosti te proi-
zvodnje u potpunosti neprihvatljivo,
na neki nacin i licemjerno. Podravkini
stru¢njaci, predvodeni mr. Milivojem
Sifkornom, izvrénim direktorom SPJ
Voce i povrce, izracunali su da bi
takav poticaj bio vise nego simboli-
¢an, jer bi doveo do povecanja
vrijednosti po kilogramu od svega
Cetiri lipe za rajcicu i pet lipa za
papriku. Sto je jo§ apsurdnije, po
postojecem bi prijedlogu u sustav

poticaja mogao uci proizvodac¢ koji
raspolaze s minimalno jednim hekta-
rom neke od povrtlarskih kultura, a i
konac¢ni bi obrac¢un bio po cijelom
hektaru. To bi znacilo da mnogi manji
proizvodaci uopce i ne bi mogli dobiti
drzavni poticaj, ali i da bi oni koji,
primjera radi, imaju 1,5 ili 2,5 hektara
bili zakinuti za sve §to je iza zareza.
Iz tih je razloga Podravka jo§ u
sije¢nju ove godine organizirala sa-
vjetovanje o unapredenju proizvo-
dnje povréa za industrijsku preradu,
na kojem su bili i predstavnici Pankre-
ti¢eva ministarstva. Prije mjesec dana
iz Podravke je odaslano i pismo u
Ministarstvo poljoprivrede i Hrvatsku
gospodarsku komoru, u kojem se
argumentirano navodi da predloZeni
poticaji “nece dati o¢ekivane efekte”,
pogotovo u smislu povecanja proi-
zvodnje. Podravkasi smatraju da bi se
poticaj trebao izracunavati po preda-
nom kilogramu povrca, kako je tois
duhanom, a da stimulacija iznosi izme-
du 30 i 50 lipa po kilogramu. Iako je
izmedu spomenutog sluzbenog prije-
dloga i Podravkina izratuna razlika
doista ogromna, u kompromisnoj bi

konac¢nici proizvodaci industrijskog
povrca umjesto planirana dva miliju-
na iz proracuna dobili oko deset mi-
lijuna kuna. No, u ukupnom se susta-
vu poticaja okrecu stotine milijuna
kuna, pa to zasigurno ne bi bila glavo-
bolna stavka.

Kad bi se naslo obostrano prihvatlji-
vo rjedenje, Podravka bi preuzela ob-
vezu da na svoj rizik preuzme sve
ugovorene koli¢ine rajcice, paprike,
krastavaca, graska, mahuna i ostalog
povrca, pa i u varijanti da se te brojke
iz godine u godinu sustavno poveca-
vaju. Ukoliko scenarij krene u supro-
tnom smjeru, moguce je da Podravka
ostane i bez dijela sada3njih koopera-
nata, kojih je u osam Zupanija, ma-
hom iz sjeverozapadne Hrvatske, oko
1500. Uzme li se, medutim, u obzir da
je povrtlarstvo, za razliku od proiz-
vodnje p3enice i kukuzura, radnoin-
tenzivna djelatnost, jasno je da tih
1500 kooperanata u proizvodnji an-
gaziraju i ¢lanove obitelji, dok oni
najveci moraju zaposljavati i sezonske
radnike. U dana3njoj socijalnoj situa-
ciji to nije nimalo zanemarivo.

Vazan bi bio i gospodarski efekt

drugacijeg tretiranja povrtlarstva, bu-
duci da Hrvatska godi3nje uvozi voca
i povrca u vrijednosti od ¢ak 80 mili-
juna dolara. Barem dio toga je mogu-
¢e proizvesti u sjeverozapadnoj
Hrvatskoj, Slavoniji i Istri. Da biapsurd
bio jo3 uocljiviji, Podravki godisnje
nedostaju nemale koli¢ine povrca,au
ovogodisnjoj raspodjeli po kontin-
gentima Koprivni¢anci su od nadlez-
nih drzavnih tijela dobili pravo na
uvoz zanemarivih koli¢ina sirovina.
Paprike, recimo, tek sedam tona, §to
je na trzistu u doslovnom smislu “kap
u moru”.

Sve to govori da Podravki, ali i
Zupanijskim vlastima i koprivnickim
saborskim zastupnicima, predstoji
uporno lobiranje za promjene u pred-
loZenim rje$enjima spomenutog za-
kona o poticajima, koji bi pocetkom
jeseni opet morao uci u parlamentar-
nu proceduru. U slucaju potpunog
neuspjeha, moglo bi se postaviti, na-
Zalost, i pitanje rentabilnosti Podrav-
kinih tvornica povrca, buduci da se
one na trzi§tu moraju nositi s konku-
rencijom iz zemalja koje odavno doti-
raju svoju povrtlarsku proizvodnju.
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Zabiljezeno u Tvornica Povrée Umag

Unatoc¢ teskoc¢ama, dobri poslovni
rezultati u prvom dijelu godine

Tekst i snimke: Boris Fabijanec

Ovih dana posjetili smo Podravkinu
Tvornicu Povrée u Umagu, gdje se
proizvodnja odvija u dvije smjene.
Unatoc¢ tome, nesto je manja u odno-
su na proslu godinu, a osnovni razlog
tome je nedostatak proizvoda koji se
rade u suradnji s drugim proizvodaci-
ma. Rijec je o pasiranoj rajcici, soku i
pelatu, te posebno problemati¢noj
proizvodnji kecapa. Kako ne bi bili
desortirani s proizvodima koji se rade
u suradnji s drugim proizvodac¢ima,
unutar SPJ Voce i povrée formiran je
tim koji ¢e tu suradnju voditi ubuduce
te je za o¢ekivati skorasnje kvalitetnije
pomake tako da ti proizvodi koji su
traZzeni od potrosac¢a budu i prisutni
na trZistu.

Proizvodnja ¢ajeva u tri
smjene

Prema rije¢ima direktora Tvornice
Povrée Milisava Manjica, trenutno
se umasdki Podravkadi maksimalno
koncentriraju na proizvodnju ¢ajeva u
novodizajniranoj ambalazi, $to se
upravo pocelo raditi. S obzirom na
planirane koli¢ine, proizvodnja caje-
va e se odvijati tijekom cijelog lipnja
u tri smjene. Nakon toga planira se
kolektivni godisnji odmor, jer poce-
tkom kolovoza pocinje sezona otku-
pa i prerade rajcice.

Kadrovska ekipiranost i
investicije

Novost u toj tvornici je konacna
kadrovska ekipiranost te sada ta ekipa

Milisav Manji¢

funkcionira kao cjelina u kojoj svatko
ima svoje radne zadatke i obaveze.

- Nedavno smo za tehnickog vodite-
lja u tvornici primili Ivana Slunjskog,
koji ima relativno dosta godina iskust-
va upravo na poslovima tehnickog
voditelja. Ovaj profil kadra nedosta-
jao je u tvornici i bio je neophodan. I
tako stvari pomalo dolaze na svoje,
neke prije, neke poslije. Medutim, u
nekim segmentima ide nesto sporije,
ali ja sam relativno zadovoljan i oce-
kujem od svojih suradnika jo$ bolju
komunikaciju i suradnju na kojoj sva-
kodnevno radimo, jer samo tako mo-
Zemo ostvarivati planirane ciljeve -
rekao je direktor Manjic.

Uz planiranje i odvijanje proizvod-
nje, u tvornici su aktivni i u pogledu
investicija. Prvi investicijski zahvat je
cjevovod morske vode, a drugi je
rjesavanje toplovoda i sistema grijanja

i energije koja je potrebna za proizvo-
dnju, a gdje ce se ujedno dobiti usteda
u potrosnji energije oko 20 posto. Svi
ti zahvati moraju biti gotovi do poce-
tka sezone otkupa i prerade rajcice,
dakle krajem srpnja.
Potreba za sezoncima u ljeti

Kada ve¢ piSemo o pripremi za
sezonu otkupa i prerade rajcice, kao
i svake godine Podravkina Tvornica
Povrcée u Umagu trazit ¢e od 1. kolo-
voza 40-ak sezonaca koji bi trebali
ostati raditi do kraja godine. No, kao
i svake godine u Umagu i okolici je
problem zaposliti sezonce, jer je naj-
vjerovatnije ljudima u tom kraju lakse
i jednostavnije se zaposliti u turizmu
i ugostiteljstvu. Zbog toga, vodstvo
umaskog Povrca apeliralo je da obja-
vimo potrebu za sezonskom radnom
snagom koji bi poceli raditi od 1.
kolovoza do kraja godine.

Takoder, vezano za sezonu otkupa
i prerade rajcice i ove godine koope-
ranti Podravke dobili su sadnice rajci-
ce i kako sada stvari stoje - zahvalju-
juci dobrom vremenu s puno vlage -
ostvarit ¢e se planirane koli¢ine siro-
vina, pogotovo ako ce se takve po-
voljne vremenske prilike nastaviti, me-
dutim ukoliko se i ostvare planirane
koli¢ine to jos uvijek nece biti dovolj-
no za potrebe prerade.
Poslovanje, usteda troskova i
investicije

Unato¢ jo§ uvijek brojnim teskoca-
ma, poslovanje tvornice u prva cetiri
ovogodisnja mjeseca ocjenjuje se do-
brim. Troskovi tzv. klase 4 na koje

moze tvornica direktno utjecati su u
padu, dosta je ustedeno, ali kao 3to
istice Milisav Manji¢ racionalizacija
troskova u svim segmentima je konti-
nuirani proces koji traje i uvijek ima i
bit e rezervi.

- Na nama je da procijenimo u datom
trenutku 3to i gdje moZemo ustedjeti
da to ne bi mozda bila 3tednja na
krivom mjestu, jer onda moZemo na-
praviti jo§ veci tro3ak. U svakom slu-
¢aju, u procesu racionalizacije poslo-
vanja ponasamo se poslovno, razu-
mno i selektivno i mislim da taj proces
kod nas u Umagu ide upravo onako
kako od nas oc¢ekuju u Koprivnici -
isti¢e direktor Manjic te nastavlja: - Uz
to, nasa tvornica ima vrlo dobre i
kvalitetne proizvode koji su poznati
potrodacu, a to znaci da imaju svoja
znacajna mjesta na trzistu. No, buduci
da je tehnologija u jednom dijelu
zastarjela, potrebno je ovdje - vec
iduce godine - krenuti u neke nuzne
iopravdane investicije. Bez njih nema
napretka, a ujedno novi investicijski
ciklus dat ce i neke nove proizvode te

uz postojeci asortiman i nove proiz-
vodnje na kraju sve to mora rezultirati
boljim poslovanjem. Ipak, ne treba se
ovdje zavaravati kako je to sve ostva-
rivo preko nodi, ali moja je procjena
da taj proces investiranja treba prove-
sti u iduce dvije, tri godine i ukoliko
¢emo u tome uspjeti, a ja sam inace po
prirodi optimist, mislim da cemo u
pozitivnom smislu preporoditi ovu
tvornicu i ona bi morala imati dobru
buducnost. Ukoliko bi pak sluc¢ajno
ostali na postojecim tehnologijama i
situaciji kakva je sada, onda cemo i
dalje prezivljavati i imati ujedno vece
troskove odrzavanja postojecih tehno-
logija. Moram istaknuti kako je vec
danas velika umjesnost, a uz maksi-
malan trud vrijednih zaposlenika Tvor-
nice Povrce proizvesti ovakve vrhun-
ske proizvode na bazi rajéice, na
tehnologijama s kojima raspolazemo.
Kod proizvodnje ¢aja u tehnoloskom
smislu situacija je bolja pa u toj proi-
zvodnji imamo nesto manje problema
- istaknuo je direktor Tvornice Povrce

SPJ Voce i povrce - Tvornica Kalnik u Varazdinu

/apocela proizvodnja graska

Preradom mladog graska u Podravki-
noj tvornici Kalnik u Varazdinu ovih je
dana zapocela ovogodidnja sezona pro-
izvodnje proizvoda od povrca. Grasak u
tvornicu pristiZze svakodnevno direktno
s polja Podravskog gospodarstva, a pri-
hvat i prerada organizirani su u tri smje-
ne. Proteklog se vikenda ¢ak radilo i
prekovremeno kako bi se sacuvala kva-
liteta svjeZe pristigle sirovine.

- S jedinim domacim proizvodacem
graska - Podravskim gospodarstvom -
ugovorili smo isporuku cijele njihove
ovogodidnje proizvodnje pa ra¢unamo
da cemo preraditi oko 900 tona ove
sirovine. Cijelilipanj proizvodnja se odvija
u tri smjene, a po potrebi se radi ¢ak i

subotominedjeljom. Do sada smo zado-
voljni kvalitetom isporuc¢enog graska, a
nadamo se da c¢e vremenske prilike
omoguciti da to tako i ostane, odnosno
normalnu berbu i daljnji otkup. Uz re-
dovnu proizvodnju graska u tvornici se
obavljaju pripreme za preradu ostalog
povrca, naprije nam slijedi hren, a zatim
cikla, mahune i krastavci, a poslije narav-
no paprika. Zbog pojacane proizvodnje,
koja ¢e po nasim planovima biti najveca
u proteklih deset godina, ponovno pred-
vidamo zaposljavanje sezonske radne
snage. Naime, stalno zaposleni radnici,
njih 190, nisu u mogucnosti bez sezona-
ca u kratkom vremenu preraditi sve
ugovorene koli¢ine sirovina i ostvariti

ambiciozni plan proizvodnje od gotovo
10.000 tona gotovih proizvoda. Dogo-
vori oko sezonskog zaposljavanja su u
tijeku, a iskazali smo potrebu za slicnim
brojem radnika na odredeno vrijeme
kao i lani - rekla nam je direktorica
Tvornice Kalnik Gordana Vrtovsek.

I dok poslovodstvo planira pojacani
radu ljetnim mjesecima, radnici na liniji
graska doista vec sada imaju pune ruke
posla. Grasak se pakira u Cetiri razlicite
vrste limenki, a namijenjen je kupcima u
Hrvatskoj, Sloveniji, Bosni i Hercegovi-
ni, te Svedskoj. TraZene kolic¢ine ¢ak su
i vece od onih koje se mogu proizvesti,
to ponovo aktualizira pitanje domace
proizvodnje poljoprivrednih sirovina.
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Zabiljezeno u Belupu - Sektor kozmetika

Ugodnije ljeto s Coppertoneom

Kao i prijadnjih godina Belupov
Sektor kozmetike dobro se pripremio
za skoru sezonu godidnjih odmora i
osigurao dovoljne koli¢ine popular-
nih sredstava za sunc¢anje pod nazi-
vom Coppertone. Osim na hrvatskom
trzistu Coppertone se distribuira i u
Bosni i Hercegovini, Crnoj Gori, te u
suradnji s Podravkinim poduzecem u
Beogradu i u Srbiji. Kupcima se nudi
¢ak 24 razlicite vrste Coppertona po-
dijeljenih u nekoliko grupa - mlijeka
za suncanje za odrasle, linija za djecu,
Tropical linija, mlijeko za samotam-

njenje i sredstva poslije suncanja.

Mnogi proizvodi vec¢ su dobro
poznati potro3ac¢ima i vrlo traZeni, ali
ima i novih koji ce zasigurno izazvati
paznju.

- Posebno upozoravamo na dva no-
va proizvoda namijenjena djeci. To su
Kids color plavi s faktorom zastite 25
i zeleni s faktorom zastite 30. To su
zapravo obojena mlijeka za suncanje
posebno kreirana da olaksaju rodite-
ljima nanosenje na tijelo djece s tim da
boja nestaje kod utrljavanja u kozu.
Ta mlijeka pruzaju 3est sati zastite

Slavko Harambasa

djecje kozZe, vodootporna su i posebno
pogodna za aktivnu djecu koja c¢esto
ulaze i izlaze iz vode. Imamo i nove
proizvode za odrasle - mlijeko u spre-
ju s faktorom zastite 8, jednostavno za
nanosenje, zatim suho ulje u spreju za
ubrzanu preplanulost, obogaceno vi-
taminom E i aloom koja kozu ¢ini
glatkom i nemasnom, te proizvod
Acqua solare s faktorom 2 koji ispire
sol s koZe pomazuci joj da uspostavi
svoju prirodnu ravnoteZu, osvjeZava
je te omogucuje intenzivno tamnjenje
jer sadrzi estratkt mrkve - obajsnjava
Slavko Harambasa, product mana-
ger za kozmetiku.

Prodaju Coppertonea pod novim

sloganom "UZivaj na suncu - tvoje
sunce, tvoj Coppertone” prati i niz
marketindkih aktivnosti od TV i
radio spotova, platakta, letaka do
prodaje uz prim u nizu marketa i
robnih centara $irom Hrvatske. Pri-
redena je i posebna nagradna igra
u kojoj svi oni koji posalju racun za
dva kupljena proizvoda imaju $ansu
za osvajanje vrijednih nagrada - au-
tomobila Citroen Saxo, tri skutera
Aprilla, 10 mobitela Siemens i 500
drugih nagrada. Javno izvlac¢enje odr-
Zat ¢e se 106. rujna, a zaposleni u
Belupu i ostali Podravkasi imaju
mogucnost sudjelovanja u posebnoj
nagradnoj igri u listu kompanije.
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Podravkini stru¢njaci na IFAT-u, medunarodnom sajmu zastite okolisa

Nesvakidasnja donacija Belupa

Europska i svjetska dostignuc¢a u zastiti

okolisa

Pide: dipl. inz. Vesna Pobi-Pero$
Razvoj ekologije

U Miinhenu je nedavno odrZan
12. IFAT - tradicionalni sajam eko-
logije - zastite okolia, otpadnih
voda, vode i odvodnje, uklanjanja
i rjeSavanja otpada - koji se odrza-
va svake tri godine, a ove je godine
na IFAT-u izlagalo oko 2000 izla-
gaca iz 40 zemalja svijeta u 15
hala na 160.000 m?vrhunski opre-
mljenog izlozbenog prostora. Taj
je sajam ove godine posjetilo oko
100.000 posijetitelja, a medu struc-
njacima iz Hrvatske u organizira-
nom posjetu bili su i stru¢njaci za
ekologiju iz Podravke.

IFAT se razvio u najvecu i najpo-
sjeceniju izloZbu zastite okolisa, a
prije tri godine tema izlozbe bila
je Opskrba vodom i zastita vode-
nih resursa i postigla je veliku
popularnost. Europske direktive
nalazu zadtitu povrsinskih i
podzemnih voda te daju Sesnae-
stogodisnji period prilagodavanja
zemljama pristupnicama EU, u ko-
jem ce se definirati kriterij kvalite-
te i parametri mjerenja, te nude

partnerstva za pomoc, servisi i
mogucnosti implementacije.

IFAT 2002. prosiruje temu i trazi
rjeSenja za sve aspekte opskrbe
vodom, povezuje ekoloski me-
nadZment kao globalnu temu, $to
se vidjelo po izlagac¢ima i posjeti-
teljima iz ¢itavog svijeta.

Izlagaci su bili prisutni u 15 hala
po podrugdjima:

voda i _odvodnja - procesi pro-
¢iscavanja (mehanicki, bioloski,
kemijski);

odvodni cjevovodi i materijali
(spojni elementi, pumpe, odrza-
vanje opreme, CCTV inspekcije
kanalizacijskih cijevi s mogucnos-
tima ¢iscenja i odrzavanja);

recikliranje otpada - rjeSavanje
mulja i otpada, skupljanje i odvo-
Zenje otpada, vrste kontejnera i
vozila, razni strojevi, tretmani,
odlagalista za mulj, strojevi za ¢is-
cenje i pranje ulica, zimska sluz-
ba, procidc¢avanje zraka, otpad-
nih ulja;

mjerenja, kontrole i laboratorij-
ske tehnologije - laboratorijska
oprema, mjerna oprema, Sistemi
kontrole za vodu, otpad, zrak..;

voda za pice - opskrba pitkom

vodom, membranske tehnologije,
prociscavanje kidnice...;

Osim predstavljene opreme na
sajmu su prezentirani i servisi ve-
zani uz ekologiju, oko-edukacije,
laboratorijska testiranja, rezultati
raznih istrazivanja, procesi i mo-
gucnosti investiranja i finaciranja,
te brojna literatura i drugi materi-
jali vezani uz ekologiju.

Na sajmu su bili zastupljeni broj-
ni proizvodaci opreme i ponudaci
rjesenja za zastitu okolisa iz Nje-
macke i iz cijelog svijeta, a medu
izlagac¢ima na IFAT-u je bio posta-
vljen i vrlo lijepo ureden hrvatski
stand s prikazima ljepote nase
zemlje i zastite mora pod motom:
Sac¢uvajmo prirodu zajedno, a do-
miniralo je predstavljanje ekolo-
s$ke opreme tvrtke Tehnix iz Do-
njeg Kraljevca, te mali biljni ure-
daji Zastite okolisa iz Rijeke.

Sajam je idealna prilika za uce-
nje i Sirenje znanja o zastiti okoli-
sa, za prikupljanje informacija i
materijala iz struke te za saznanje
zanimljivosti i korisnosti u sva-
kodnevnom poslu, razmjenu isku-
stava s kolegama, obnovu starih i
Za nova poznanstva u struci.

Foto-biljeske

Izvuceni dobitnici nagrada Panonske pivovare

Najstariji po stazu radnik Panonske
pivovare Zdravko Jakupec donio je
veliku srecu petorici sudionika u na-
gradnoj igri "Osvojite set i me¢” koji-
ma je pripalo pet putovanja za dvije
osobe u Wimbeldon. Medu njima na
Zalost nije ni jedan Podravkas iako je
mnogo zaposlenika sudjelovalo u na-
gradnoj igri Panonske pivovare. Ipak
za utjehu nekima su pripale instant
nagrade - Pan kape, majice i hlace. 1z
Panonske pivovare pristigao je i poziv
Podravkasima da se uklju¢e u Pan Fan
Klub jer ce pored ostalog imati pre-
dnost u buducim nagradnim igrama,
te da pivo Pan isprobaju u akciji
"Manje gorcine, vide vedrine” koja ce
se u sklopu Podravskih motiva odrzati
u Pivnici “Kralu§” 6. srpnja.

S Belupom do boljeg vida

Da se naizgled malim potezima mogu uciniti velika djela najbolje
potvrduje donacija Belupa O¢nom odjelu Opce bolnice Koprivnica. U
ovom slucaju nije rije¢ o kupnji nekog skupog aparata ili opreme, nego
u organizaciji izrade pomagala za vjeZbe oka koja se koriste kod lije¢enja
razrokosti kod male djece i odraslih osoba nakon operacija oka. Ova
pomagala istrodila su se tijekom godina upotrebe, a s obzirom na to da
je u ranijem razdoblju jedini dobavlja¢ bio iz Beograda, u sustavu
hrvatskog zdravstva bilo je prakticki nemoguce nabaviti nova. Kada mu
je predocen ovaj problem, mr. Ivan Berljak rukovoditelj razvoja pakov-
nog materijala u Belupu, ina¢e vec¢ angaziran u projektima izrade
lijekova za slijepe osobe, pokrenuo je inicijativu za izradu pomagala.

- Nas nekoliko uloZilo je svoje znanje i trud i uz pomoc ”Graficara” iz
Ludbrega napravili smo pomagala, zapravo komplete plastificiranih
kartona s takozvanim pfliigerovim kukicama koji omogucavaju vjezbe
oka ne samo u ambulanti nego i kod kuce. To je omogucilo da O¢ni odjel
koprivni¢ke bolnice, kao jedini u Hrvatskoj, razvije praksu vjezbanja
o¢iju kod kuce $to daje velike efekte i zbog ¢ega smo u Belupu
zadovoljni - rekao nam je Ivan Berljak.

A na O¢nom odjelu uz veliko zadovoljstvo pomagalima ne kriju ni
zahvalnost Belupu i pojedincima koji su se s puno entuzijazma prihvatili
rjesavanja jednog problema.

- Statisti¢ki podaci ukazuju da je slabovidnost doista veliki problem, jer
¢ak 3 do 4 posto stanovnika slabije vidi na jedno ili oba oka, a ¢ak 4 do
6 posto je razroko. Posebno su ugrozena djeca kod kojih su problemi
s o¢ima gotovo najce3ci problemi u razvoju. Mi godinje u tretmanu
imamo cetrdesetak djece mlade od osam godina i oni su do sada morali
dolaziti u ambulantu na vjeZbe i to tri puta godidnje po 15 dana. Lako
je izracunati koliko sati su roditelji morali izostajati s posla, koliko su to
bili veliki troskovi, a sada zahvaljujuci donaciji roditelji s djecom mogu
vijezbati kod kuce. Tako su ne samo ostvarene ustede, nego se postize
i veliki uspjeh u lijecenju, jer je vieZbe moguce provoditi svakodnevno,
u trenucima kada je dijete opusteno, u kucnoj atmosferi. Buduci da
racunamo da ce pomagala trajati deset godina, i da ¢e u tom razdoblju
s njima intenzivno vjezbati oko 600 djece, jasno je da donacija Belupa
doista postigla prave efetke. Stoga u ime nas lije¢nika, djece i njihovih
roditelja doista od srca zahvaljujemo Belupu, gospodinu Berljaku i svim
onima koji su pomogli da se ovaj projekt ostvari - isti¢e dr. Tigrena Czik.

— T i

%

Blupova donacija za vjezb oka od velike je pomoci Ocnom odje
koprivni¢ke Bolnice

Kutak za buduc¢e umirovljenike

Isplati i se uc¢i u drugi stup?

Pize: Zeljko Semper

Najcesce pitanje pocetkom ove
godine, kad je krenula mirovinska re-
forma, bilo je: isplati li se uci u drugi
mirovinski stup? Postavljali su ga ili ga
jos postavljaju zaposleni koji imaju izme-
du 40 i 50 godina Zivota, koji su mogli
birati da dobrovoljno udu u drugi stup
ili da ostanu samo u prvom stupu.
Treba priznati da je izbor u najmanju
ruku velika dilema, jer se jo$ uvijek
pamte problemi s financijskim inZenje-
ringom ili propascu nekih banaka. Odlu-
ka je vrlo teska, moze biti zasnovana na
nekim labilnim pretpostavkama oko
rasta placa ili realnog prinosa fonda.
Sumnjicavosti nema kraja, u pitanju je
ponajprije briga za sigurnost uloga.

Mnogi se pitaju 5to ce biti s mirovin-
skim fondovima, pogotovo za 15 ili 20
godina, koliko oni moraju kumulirati
doprinose do isplata prvih mirovina.

Drzava je zakonom obvezala sve svoje
zaposlene gradane starosne dobi do 40
godina da moraju uci u drugi mirovin-
ski stup. Donijela je ¢itav niz zakona
koji govore o osnivanju mirovinskih
fondova i drustava, jamstvenom kapi-
talu, ulaganju ustedenog novca i kon-
troli. Samim tim je preuzela obvezu da
ih maksimalno zastiti, pa je rekla: ako
sve to ipak propadne za pet posto
ulozenog novca jam¢idrzava, odnosno
njen proracun.

Agencija za nadzor mirovinskih fon-
dova i osiguranja (Hagena) na svojim je
internetskim stranicama i telefonima

otvorila mogucnost izra¢una buduce
mirovine, ako ostanete samo u prvom
stupu ili prihvatite i drugi mirovinski
stup. Te racunice su samo nekakva
orijentacija, zasnovane na pretpostav-
kama, ali ne mogu biti potpuno toc¢ne.
Kako znati §to ce se i pod kojim uvje-
tima dogadati za petnaest, dvadeset ili
vise godina, kad ce krenuti prve miro-
vine iz drugog stupa. Poznato je da se
dogadaji i zakoni mijenjaju gotovo sva-
kodnevno, pa takve racunice mogu biti
samo moguci okvir, a prava slika ce se
vidjeti mnogo kasnije. Razne racunice i
moguce kalkulacije mirovinskih fon-
dova bile su u sluzbi prikupljanja ¢lan-
stva, a ne treba ih uzeti kao posve
sigurne ili kao preporuku: isplati vam
se ili ne isplati.

Svi su mirovinski fondovi radili svoje
kalkulacije i gotovo svi su dosli do istih
zakljucaka. Prema Hageninoj formuli
za zaposlene izmedu 40. i 50. godine
Zivota, bez obzira na to¢ne godine
Zivota i dosadasnje godine staza, miro-
vina ce biti veca od mirovine iz starog

placa 4.500 kuna i vie ili za Zene s u prvom i drugom stupu. Ako upisete

bruto placom 5.000 kuna i vise. Ili: ako
ste blize 50. godini, a placa vam je
prosjec¢-na, ne isplati se upisati drugi
stup.

Mozda je najvazniji razlog za ulazak u
drugi stup cinjenica, da ono $sto je
ustedeno na vasem racunu, vasa je
privatna imovina. U slucaju smrti osi-
guranika, a prije nego 5to je poceo
koristiti mirovinu, nasljeduje se kao i
svaka druga privatna imovina. Naslje-
duje se i kao obiteljska mirovina, ako
¢lanovi obitelji imaju pravo na obitel;-
sku mirovinu.

U svakom slucaju, ako jos niste
odlucili upisati drugi stup ili ne, a
imate mogucnost izbora ulaska u drugi
stup, budite oprezni. Razmotrite sve
moguc-nosti i okolnosti i ne odlucujte
samo prema jednom mjerilu, pa tako
ni samo prema izracunu moguce bu-
duce mirovine. Ako imate manju pla-
¢u, a mislite odraditi puni radni staz,
moZete upasti u sustav minimalnih
mirovina, koja moZe biti veca od one

drugi stup, gubite pravo na minimal-
nu mirovinu, makar bila povoljnija za
vas.

Kakva je sigurnost vade Stednje i
koliko se ona moZe oploditi? Treba
znati da su mirovinski fondovi u svi-
jetu jedna od najstabilnijih financij-
skih institucija s ogromnim potencija-
lom kojim mogu potpuno kontrolirati
vecinu rizika. Nema bas puno primje-
ra o bankrotu mirovinskih fondova,
ako se izuzme najsvjeziji primjer En-
ronovog mirovinskog fonda. No, to je
ipak bila specifi¢na institucija sasvim
oslonjena na sudbinu Enrona. Miro-
vinski fondovi, kao neminovnost trzi-
$nog gospodarstva, zapravo su izbor,
koji nema druge opcije. Mirovine koje
budu isplacivali trebale bi biti jednake
uloZenom novcu, plus zarada na vise-
godidnjem obrtanju novca od fondo-
va. A ¢im postoji mogucnost dobitka
iznad onoga $to se ulozi, tako postoji
i rizik. Doduse, on nije prevelik, ali
ipak postoji!
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Aktivnosti Likovne sekcije “Podravka 72"

IzZloZzba Podravkinih slikara
| kipara u Molvama

U nedjelju je u prostorijama
Molvarskog likovnog kruga u
Molvama otvorena skupna
izlozba slika i skulptura ¢lanova
Podravkine Likovne sekcije. U
nazoc¢nosti nacelnika opcine
Molve Ivana Kolara i brojnih
posjetitelja izlozbu je otvorio
Zeljko Durdina, ¢lan Uprave
Podravke.

Na izlozbi u Molvama svoje

radove izlaze 22 slikara i 6 kipa-
ra, a izloZzba ce se moci razgle-
dati do sredine srpnja.

Glavni pokrovitelj izlozbe je
opcina Molve, a organizatori
Molvarski likovni krug i Liko-
vna sekcija “Podravka 72”.

Otvorenje izlozbe prigodnim
recitalom poezije uveli¢ali su
literati Podravke te tamburaski
sastav “Harme”. A. V|

S otvorenja izlozbe u Molvama

Nakon uspjesnog sudjelovanja na Festivalu hrvatske tamburaske glazbe u Osijeku

PriJem| za tamburase kod gradonace

Zupan Cestitao predstavnicima tamburasa

Tamburaski orkestar KUD-a "Pod-
ravka”, da podsjetimo, na ovogodi-
$njem 25. Festivalu tamburaske gla-
zbe u Osijeku, osvojio je jos jednom
zlatnu plaketu "Tambura Paje Kolari-
¢a” te je jedini u konkurenciji 30-ak
tamburaskih orkestara nagraden za
praizvedbu djela Adalberta Markovi-
¢a plaketom dr. Josip Andri¢. U znak
zahvale za osvojena odli¢ja koje je
primio Podravkin orkestar, grado-
nacelnik Koprivnice Zvonimir Mr§ic¢
uprili¢io je proslog petka u prostori-
jama gradske vijecnice prijem za nase
tambura8e te za tamburase KUD-a
Koprivnica i uputio im cestitke za
uspjesne nastupe na hrvatskom Fe-
stivalu tamburaske glazbe.

Zupan Koprivni¢ko-krizevacke

nika i Zupana

Zupanije Josip Fri3c¢i¢ u ponedjeljak
10. lipnja uprili¢io je prijem za pred-
stavnika svih tamburadkih orkestara
Koprivni¢ko-krizevacke Zupanije koji
su sudjelovali na 25. Festivalu tambu-
radke glazbe u Osijeku, a to su tam-
buraski orkestar GS “Albert Striga” iz
Krizevaca, TO OS Molve, TO OS
Virje, Tamburaski orkestar KUD-a
Koprivnice i Tamburaski orkestar
Podravke. Zupan se prigodnim rije-
¢ima zahvalio predstavnicima orke-
stara Zupanije za postignute visoke
rezultate na natjecanju, istaknuvsi,
kako smo mi relativno mala Zupanija
a po rezultatima smo medu prvima.
Tom prigodom dirigentima je urucio
srebrnjak s likom Sv. Marka Krizev-
¢anina. |A. V.|

Kazalisna predstava u
Koprivnici

"Otvarac za
konzerve”

U cetvrtak 20. lipnja s po¢etkom
u 20 sati u "Domoljubu” gostuje
Epilog teatar iz Zagreba s predsta-
vom "Otvarac za konzerve” u reZziji
Roberta Raponje.

”Otvarac za konzerve” napisao je
1973. godine francuski pisac i glu-
mac Victor Lanoux. Iste godine to
djelo proglaseno je najboljim ka-
zali$nim tekstom sezone u Parizu.

U predstavi se na komican, up-
ravo klaunovski nacin prikazuje
vje¢an odnos primitivca i intele-
ktualca. Odnos je potenciran ci-
njenicom 3to se oni nalaze u punoj
izolaciji, u jednom sklonistu, osu-
deni jedan na drugoga, a vani se
odigrava neka neodredena kata-
klizma. Njihova situacija posebno
je oteZana cinjenicom $to u sklo-
nidtu imaju samo konzerve, ali
nemaju otvarac. Slutnja gladi i umi-
ranja je osnova na kojem se gradi
komic¢an odnos dvaju oprec¢nih ka-
raktera.

Uloge tumace Vedran Mlikota
(popularni jure iz serije "Nasi i
vasi”) i Hrvoje Zalar.

Ulaznice po 30 kuna mogu se
kupiti radnim danom na blagajni
"Domoljuba”.

Dobrovoljno davanje krvi u travnju i svibnju

U travnju krv dalo 87, a u svibnju 89 Podravkasa

Lijepi odaziv Podravka3a da dobro-
voljno daju krv - bez obzira da li se
organiziraju akcije prikupljanja ili ne -
vecje godinama nezaobilazna konstan-
ta. Tako je bilo i u protekla dva mjeseca
kad je krv dalo 176 Podravkasa.

U travnju krv su dali:

Drago Banovic, Miroslav Bartolec,
Ivica Bauman, DraZen Bebek, Ivica
Bebek, Josip Bednaic, Vijekoslav Blata-
ri¢, Ivan Blazek, Josip BlaZzek, Nino
Bobek, Bozenka Borko, Davor Buljan,
Ana Buzak, Marijan Buzina, Stjepan
Cestar, Drago Ciglar, Vojislav Crljenica,
Krunoslav Domovic, Mario Duga, Slav-
ko Duranek, Zdravko Fercec, Zlatko
Forga¢, Zdenko Franjkic, Slavko Ga-
$pari¢, Bozidar Glad, Zlatko Golec,
Zvonko Gr¢ic, Ivica Habijanec, Ksenija
Hecimovic¢, Nada Horvat, Zoran Hre-
ni¢, Vinko Hudincec, Zoran Husi¢, Bo-
Zidar Husnjak, Ivica Huzak, Milenko
Ivic, Davor Jarnjak, Josip Jeren, Bosko
Kalinic, Zlatko Kisic¢ek, Josip Kolonjak,
Branko Koro$ec, Miroslav Kovac, Ivan
Kusenic, Ivan Ledinski, Nevenko Lesar,
Tomislav Maga$, Zeljko Markovinovic,

Mario Markusic¢, Marija Martan, Emil
Medimorec, Mijo Mihalec, Duro Miho-
ci, Kredimir Nemec, Bozidar OKkic, Stje-
pan Oro§, Zdravko Pajnic, DraZen Pa-
vli¢, Josip Pavlinic¢, Ivica Pek, Branka
Peras, Darko Peras, Zdravko Posavec,
Zeljko Posavec, Slavko Poto¢njak, Kru-
noslav Praskac, Zvonimir Prepelic, Ivan
Prosenjak, Zeliko Prv¢ic, Dalibor Ren-
dulic, Zlatko Rusak, Franjo Sinjeri, Ivica
Sremec, Branko Stanin, Zvonimir Sta-
nin, Vladimir Strmecki, Darko Skripac,
Josip Spehar, Drazen Spoljar, Dalibor
Trojak, Stjepan Vida, Miroslav Virag,
Anka Volari¢, Andreja Vranar, Zlatko
Vrati¢, Branko Vuljak i Zarko Zemljak.

U svibnju krv su dali:

Vladimir Bajzek, Mirko Ban, Drazen
Bartolic, Danijel Baruskin, Ivan Bebek,
Bozidar Belec, Krunoslav Belsak, Vid
Biskup, Vladimir Blataric, Vlatko Bla-
zek, Cedomir Blazekovic, Biserka Boj-
ko, DraZen Borovac, Vladimir Dlaka,
Josip Dolenec, Biserko Drusko, Stjiepan
Ernecic, Boris Ferenc, Miroslav Filipic,
Zlatko Friscic, Branko Galinec, Mladen
Galovi¢, Ivan Ganzuli¢, Alen Gjerek,

Berislav Glad, Dragutin Golubi¢, Josip
Grabaric, Josip Gregurec, Ivica Grosic,
Drazen Horvat, Marijan Horvat, Josip
Hrastic, Dario Huzjak, Zlatko Imesek,
Damir Indir, Branko I$ina, Darko Ivani-
$evic, Zoran Jazvec, Zlatko Jertec, Ivan
Kapustic, Ratko KneZevi¢, Damir Ko-
¢et, Damir Komorski, Miro Kovac, Josip
Kova¢, Nevenka Kvakaric, Anica Ledin-
ski, Tomislav Legemec, Stjepan Leva-
kovi¢, Darko Loncar, Martin Ljubic,
Damir Markovi¢, Mihael Markusic, Ne-
venko Matijakovic, Zeljko Matijasic, Kre-
$imir Matijasic, Miroslav Medimorec,
Milan Mojc¢ec, Nino Njegovec, Duro
Pavlicek, Ivica Pek, Alen Perin, Ivan
Perusic, Ilija Petak, Miroslav Pobi, Tiho-
mir Posavec, Zlatko Potrosko, Miroslav
Restek, Borislav Sabol, Damir Samos$ca-
nec, Mirko Saraja, Miroslav Sosa, Dra-
gutin Sremec, Darko Strnad, Zdravko
Strnad, Dubravko Subot1canec Stjepan
Sasek, Biserka Sagek, Miroslav Sasko,
Stiepan Sijak, Zlatko Simcic, Josip Siro-
ki, Antun Talan, Marcel Toth, Ivan
Tresc¢ec, Vlado Tusek, Milan Vadla,
Damir Varga i Josip Vrban.

Lije¢nik za vas

Zuc¢ni kamenci

Pise: dr. Ivo Belan

Osoba s prekomjernom tjelesnom
teZinom ima vecu vjerojatnost da
Ce dobiti Zu¢ne kamence, medutim
ako se pocne s drasti¢cnom dijetom
za mrsavljenje, taj se rizik moze -
povecati. To su rezultati dva odvo-
jena ispitivanja, koja su jo§ vise
ucvrstila vezu izmedu tjelesne teZi-
ne i Zu¢nih kamenaca.

Prema jednoj studiji Zena koja
ima tjelesnu tezinu za 7 do 10

stvar tjelesne tezine

kilograma iznad prosjec¢ne teZine
za svoju dob, udvostruc¢uje rizik
dobivanja Zu¢nih kamenaca. Zena
¢ija je prekomjerna tezina 25 do 35
kilograma ima oko 3est puta vecu
vjerojatnost da ¢e oboljeti od Zuc-
nih kamenaca, nego Zena normal-
ne tjelesne teZine.

Medutim, poduzimati ekstremne
mjere kako bi se izgubilo na tezini
- kao 3to je dugotrajno gladovanje

ili ozbiljna restrikcija kalorija - samo
povecava taj isti rizik.

To su, pak, rezultati jednog dru-
gog istraZivanja prema kojem su
debele Zzene koje su bile na strogoj
dijeti, konzumirajuci ne vise od 500
kalorija dnevno, kroz osam tjedana,
dobile zu¢ne kamence.

Gladovanje i debljina mijenjaju sa-
stav Zuci na taj nacin $to se poveca-
va vjerojatnost stvaranja kamenaca.

Obavijest

Prodaja smrznutih mesnih proizvoda i $ecera

Obavijestavaju se radnici Podravke d.d. da ce Sluzba za opce poslove
prodavati smrznute proizvode Danice d.o.o. i Secer, na tri mjese¢ne rate

putem obustava:

- smrznuti proizvodi Danica d.0.0.:

1. DANBURGER, kutija 3 kg - cijena 103,98 kn

2. CEVAPCICI kutija
3. DANSTEAK kutija

3 kg - cijena 111,27 kn
3 kg - cijena 100,55 kn

- Secer: - vreca 50 kg, cijena 300,00 kn
Zainteresirani zaposlenici mogu se javiti u Sluzbu za opce poslove
na telefon broj 1781 (651-781) najkasnije do petka 21. lipnja 2002.

godine.

Odjel za standard radnika

Drustvena prehrana

Jelovnik

17. 6. ponedjeljak: - Varivo grah s tjesteninom, kobasica, salata

18. 6. utorak:

- Junedi ragu, tjestenina, salata

19. 6. srijeda:

- Peceni pureci zabatak, dinstana riza, salata

20. 6. cetvrtak:

- Varivo $pinat, kobasica pec¢enica, krumpir pire

21. 6. petak:

- Pohani osli¢, restani grah, salata
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Parovno prvenstvo Hrvatske za kuglacice

Sport

Rukomet - uzvratna utakmica kvalifikacija za Europsko prvenstvo

Ovogodisnje europsko natjecanje bez

Hrvatske

NJEMACKA - HRVATSKA
25:22 (13:12)

Nazalost, vec je u prvoj koprivnickoj
utakmici koja je zavrSena nerijeseno bilo
jasno da ce izabranice trenera Nenada
Sostarica imati tezak zadatak u uzvratu.
Bez obzira $to su $panjolski suci direktno
utjecali na koprivnicki rezultat, ipak su
Njemice pokazale da su spremnije od
hrvatskih reprezentativki.

Utakmica u Sindelfingenu pocela je
dobro za nase djevojke. Povele su 3:1, ali

uporne Njemice polako su stizale i pre-
stigle rezultat. Na poluvremenu +1 za
njemacke reprezentativke, to je bio vise
nego dobar rezultat s obzirom na to da
su nase imale upisane 8 minuta iskljuce-
nja, a Njemice 0.

U nastavku ista slika. Rezultat se izmje-
njuje ¢as plus jedan za jedne, potom za
druge. Mogli smo nesto uciniti pred kraj
utakmice kad je rezultat bio 22:21 za
Njemice, a lopta je bila u nasim rukama.
Nazalost, napad nije realiziran. Njemice
suneumoljive, Krause zabija za 23:21ito
je bio kraj svih nasih nadanja. Vec tradi-
cionalno najbolja nasa reprezentativka

bila je Snjezana Petika sa osam postignu-
tih pogodaka, potom Mitrovic sa sedam
i Hodak sa cetiri postignuta pogotka.
Zabrinjava 3to Kolega i Pasi¢nik nisu
postigle niti jedan.

Sve u svemu, Hrvatske nece biti ove
godine na Europskom prvenstvu u Dan-
skoj. Morat cemo Cekati iduce godine
Svjetsko prvenstvo koje ce se odrzati u
Hrvatskoj pa nasa reprezentacija nece
trebati u kvalifikacije. Protiv Njemacke
za Hrvatsku su igrale: Stancin, Galkina,
Kevo, Pusic 1, Hodak 4, Pal¢i¢, Horacek
2, Golubic, Kolega, Zebic, Pasic¢nik, Pe-
tika 8 i Mitrovic 7. B. F.|

Susret s novim trenerom Slaven Belupa Rajkom Magi¢em

Koprivni¢ki nogometasi opet
u europskom natjecanju

U utorak 11. lipnja odrzana je
prva prozivka nogometa3a Slaven
Belupa. Odazvali su se svi osim
Vedrana Medenjaka zbog skolskih
obaveza, a Goran GerS$ak se nak-
nadno priklju¢io ekipi. O planu i
programu priprema novi trener Sla-
ven Belupa Rajko Magic kaze:

- Prije svega, moram istaknuti
veselu vijest za sve ljubitelje naseg
kluba. Naime, Slaven Belupo ce
ove godine nastupati u Inter-toto
kupu, a to znaci da cemo morati
napraviti neke izmjene u planu i
programu priprema. Naime, Inter-
toto kup je medunarodno natjeca-
nje i nitko u klubu to nije shvatio
kao nesto usputno. Zelimo dostoj-
no prezentirati klub, Koprivnicu,
Podravinu i Hrvatsku u tom natje-
canju. Prvu utakmicu igramo protiv
slovacke Dukle iz Trencina i to 21.
ili 22. lipnja kod njih. Mislim da
moZemo pronaci optimalna rjese-
nja da se ekipa istovremeno pri-
prema za nae prvenstvo koje po-
¢inje 27. srpnja, kako ne bi usli
nespremni i istovremeno kvalitetno
nastupili u Inter-toto kupu.

- Nadajmo se da ce Slaven Belu-
po ponoviti odli¢ne proslogodi-
$nje nastupe u Inter-toto kupu.
No, koja su vasa ocekivanja u

nadolazecem domacem prvenstvu?

- Objektivno gledajuci, ekipa ne bi
smjela postici slabiji rezultat od onih
koje je postizala unatrag tri godine,
a to znaci plasman medu prvih Sest
hrvatskih ekipa. Mislim da imamo
snage da ucdinimo nesto vise,
odnosno da budemo odredeno po-
zitivno iznenadenje u prvenstvu, jer
imamo iskustva, znanja i kvalitetu,
ali tu se moraju poklopiti jo§ neki
segmenti. Ja sam optimist i s tom
vjerom ulazim u domace prvenstvo,
unatoc¢ tome §to nam pocetni Zdrijeb
nije bio ba$ naklonjen jer u prvih
Sest utakmica imamo Cetiri gostova-
nja, od kojih su dva kod Dinama i
Osijeka i to uzastopna.

- VaZan segmenat vadeg optimiz-
ma su igracka pojacanja...

- Raspolazemo s kvalitetnim fon-
dom igraca, jer nije ih puno otislo iz
kluba, a siguran sam da ce doci jos
neka pojacanja. No, jos uvijek je
malo preuranjeno govoriti o tome,
jer ¢im u novinama izade neka infor-
macija o transferima, cijena igracu
raste. A ipak nisu vremena, opcenito
u Hrvatskoj, da se licitira s nekim
velikim brojkama, posebice ne u
klubovima ispod razine Dinama i
Hajduka. Slaven Belupo je organizi-
ran i kvalitetan klub, igrac¢i ovdje

Rajko Magic

imaju priliku za afirmaciju i iskljuci-
vo svojim radom i zalaganjem mogu
si povisiti cijenu.

- Kao novi trener kako ocjenjujete
uvjete rada u Slaven Belupu?

-Jaidalje stojim iza izjave koju sam
rekao prilikom dolaska u klub: Sla-
ven Belupo je moj sedmi prvoligas i
sigurno do sada u mom radu najkva-
litetniji, od igrackog kadra, organi-
zacije i vrlo dobrih uvjeta rada. Na-
dam se da ce drugi biti zadovoljni s
onim §to cu ja odraditi u trenerskom
segmentu i ukoliko se sve to poklo-
pi, moje i njihovo zadovoljstvo, to
zna¢i da ce rezultati biti pravi. A
rezultati su jedina mjerodavna ocje-
na necijeg rada nakon odredenog
razdoblja - rekao je na kraju razgo-
vora Rajko Magic. /B. F.

Odrzan medunarodni plitvi¢ki maraton

Nastupila i dvojica Belupovaca

U nedjelju 8. lipnja, odrzan je na Plitvi-
cama tradicionalni, 17. po redu, Plitvicki
maraton. Odrzane su tri trke: maraton (42
km), 16 km i 7 km. Na maratonskoj stazi
nastupilo je rekordnih 209 maratonaca i
26 maratonki. Pobijedio je Talijan Ema-
nuele Zenucchi. Kod maratonki pobijedi-
la je premocno lanjska pobjednica Slo-
venka Ida Surbek.

Medu maratoncima nastupio je i Belu-
pov djelatnik Zvonko Vrhovski, vozac¢
viljuskara u proizvodniji lijekova. Zvon-
kovo vrijeme je bilo 4:20:18 , 3to je za
njega bila iznimno spora trka, medutim
ovaj put sportska ozljeda - bolovi u
koljenu zbog istegnuca ligamenta - one-

mogucilamuje da postigne bolji rezultat.

I'na utrkama od 1617 kilometara bilo je
ukupno takoder rekordnih 840 trkac¢a. U
trci na 16 kilometara sudjelovao je jos
jedan Belupovac, dr. Ivo Belan, s vreme-
nom 1:44:15.

Premda je poznato da je plitvicka staza
iznimno teska i da je vrijeme bilo pretoplo
za trkace, ipak su svi sudionici sa zado-
voljstvom istr¢ali svoje dionice u ¢arob-
nom okolidu Plitvickih jezera.

Ovu izvrsno organiziranu sportsku ma-
nifestaciju, u kojoj su sudjelovali trkaci iz
deset zemalja, promatrao je velik broj
turista, a prisutan je bio i predsjednik
republike Hrvatske Stjepan Mesic¢

Belupovci Zvonko Vrhovski i Ivo
Belan na Plitvickom maratonu

RK Podravka Vegeta ima svoje Internet stranice

Rukometni klub Podravka Vegeta, deseterostruki osvajaé titule prvaka Hrvatske i Hrvatskog kupa, vodeci rukometni klub u Hrvatskoj
te klub koji visoko kotira u Europi, dobio je svoje Internet stranice na adresi: www.rk-podravka.hr.

Pored opcenitih informacija o klubu i ekipi, na navedenim Internet stranicama mozete pronaci informacije o povijesti kluba, najvecim
uspjesima, rezultate natjecanja u Hrvatskoj i Europi, a posebno zanimljiv dio za sve koji prate ovajklub su vijesti u kojima ce se iz utakmice

u utakmicu pratiti postignuti rezultati.

Na homepageu moZete pronaci najave buducih dogadanja vezanih uz ekipu seniorki i ostalih ekipa.
Pored navedenih, tu su i linkovi na stranicu posvecenu navija¢ima, fotogalerija, stranice o gradu Koprivnici te ostali zanimljivi sadrZaji.
Ovaj uradak rezultat je suradnje Marketinga RK Podravka Vegeta, Korporativnih komunikacija Podravke d.d. i agencije Skin 29 d.o.o.

Posjetite www.rk-podravka.hr!

Podravkasice bez medalja

Na kuglani “Konc¢ara” u Zagrebu odi-
grana je zavrdnica parovnog prvenstva
Hrvatske za seniorke. Pri kraju kuglacke
sezone, a nakon uspjesno zavr$enog
Svjetskog prvenstva, 20 najboljih parova
Hrvatske borilo se za titulu prvaka drZave.
Natjecanje je pokazalo, da se jedva ceka
kraj vrlo duge sezone, da je umor ucinio
svoje. Posebno su bili teski, gotovo
tropski uvjeti, koji su vladali na stazama.
Vrucina, masne kugle i velika vlaga u
zraku bili su najvedi “neprijatelj” kugla-
Cica, ali ipak je bilo dosta zapazZenih
rezultata (Perman 482, Majer 481, First
472, Juras 470).

Najvise uspjeha imale su kuglacice aktu-
alnog prvaka Hrvatske, ekipe Rijeke.
Prvakinje Hrvatske postale su Velinka
First - Elvira Ban, koje su za samo jedan
¢unj bile bolje od reprezentativnog tan-
dema Perman - Bartolovi¢. Broncu je
osvojio par Getos - Madarevic iz Osijeka
97.

Plasman: 1. First - Ban (Rijeka) 1791
(917 + 874), 2. Perman - Bartolovic¢
(Rijeka) 1790 (911 + 879), 3. Getos -
Madarevic (Osijek *97) 1776 (897 + 879),
4. Juras - Sirokanovic (Zagreb) 1769 (902
+ 877), 5. Zorec - Bunic (Varteks) 1766
(853 + 913), 6. Zver - Orehovec
(Podravka) 1740 (856 + 884),... 10. Picer
- Zunek (Podravka) 1711 (875 + 836) itd.

Nas najbolji par Zver - Orehovec, jedan
od glavnih favorita za titulu drzavnih
prvakinja, nije briljirao, iako se od njih
najvise ocekivalo. Marija Zver je nakon
kiksa na SP dosla u krizu, u oba dana
odigrala je ujednaceno (429 + 427), ali
nedovoljno za ocekivani uspjeh. Pose-
bno kad se zna da ona na toj kuglani drzi
rekord s fantasti¢nih 497 cunjeva. Zeljka
Orehovec, posebno prvog dana (417 +
467), imala je velikih problema na stazi.
Velika vlaZznost u zraku i na stazi bila je
posljedica njezina ¢ak dva pada na stazi,
Sto se kuglacicama rijetko dogada. Bila
je kaznjena oduzimanjem cCunjeva, ali
bitno je da nije bilo teZe ozljede. Za
prvakinjama su zaostale 51 ¢unj, $to bi
uz samo malo bolju igru bilo dostiZzno,
jer i Zelika je ranije bila rekorderka
kuglane s 495 srudenih ¢unjeva.

Na$ drugi par Picer - Zunek, vec je
prvog dana previde zaostao tako da se taj
zaostatak nije mogao nadoknaditi. Pose-
bno je u padu forme Ljiljana Picer (407
+ 429), na kojoj je duga stanka ostavila
najviSe traga.

Vec ovih dana, 15. i 16. lipnja nase
kuglacice imaju prigodu da poprave
slab ucinak iz parovnog nastupa, jer se
u Osijeku igra pojedinacno prvenstvo
Hrvatske, a to je posljednje natjecanje
prije lietnog odmora.

Zavrsena Zupanijska stolnoteniska liga

Ekipa Koprivni¢ke tiskarnice osvojila

drugo mjesto

U organizaciji Stolnoteniskog kluba Koprivnica od listopada prosle do
svibnja ove godine igrala se Zupanijska stolnoteniska liga. Nastupilo je 13
ekipa sa viSe od 60 natjecatelja te je odigrano 126 utakmica. Nakon ligaskog
dijela, prve Cetiri najbolje ekipe plasirale su se u play-off i nakon razigravanja
prvo mjesto osvojili su stolnotenisaci stomatoloske ordinacije Matonickin.
Druga je bila ekipa Koprivni¢e tiskarnice, a treca Hrvatske Zeljeznice. Za
Koprivnicku tiskarnicu nastupili su: Milivoj Sifkorn, Davor Kovacevi¢, Ivan
Gregur i Krunoslav Sajko. IB. F.I

Streljastvo
Kadeti tredi, a juniori drugi u
Hrvatskoj

Na Prvenstvu Hrvatske za kadete u disciplini malokalibarska puska - trostav,
odrzanom u Stobre¢u 8. lipnja 2002. godine, kadetska ekipa SSK Podravka nastavila je
tradiciju osvajanja drzavnih odli¢ja. Otpucavsi 624 kruga kadeti su zauzeli trece mjesto
iza prvoplasirane ekipe Kustosija Zagreb sa 688 krugova i drugoplasirane ekipe
Bjelovar 1784 Bjelovar sa 683 kruga.

U pojedinacnom plasmanu Viktor Kozjak zauzeo je sedmo mjesto sa 226 krugova,
Igor Sabolovic treinaesto mjesto sa 207 krugova i Hrvoje Vladusic osamnaesto mjesto
sa 191 krugom.

Na Prvenstvu Hrvatske za juniore u disciplini malokalibarska puska - trostav,
odrzanom u Stobrecu 9. lipnja 2002. godine, juniorska ekipa SSK Podravka zauzela je
ekipno drugo mjesto sal412 krugova.

Prvak drZave postala je ekipa Varazdina sa 1422 kruga, dok je trece mjesto osvojila
ekipa Karlovca sa 1376 krugova.

Juniori SSK Podravka pucali su daleko ispod svojih mogucnosti i tako su propustili
osvajanje treceg naslova drzavnih prvaka za redom.

U pojedina¢nom plasmanu Zoran Koprek osvojio je trece mjesto sa 486 krugova,
Jurica Rajkovic sa 465 krugova zauzeo je peto mjesto, a Mihajlo Obranovic sa 461
krugom sedmo mjesto. R. Kovacic

Karate

Solidni plasmani mladih karatista

U Durdevcu je odrzano posljednje kolo Lige sjeverozapadne Hrvatske u karateu.
Karatisti "Podravke” postigli su slijedece rezultate:

Ucenici: 3. mjesto - Deni Petak, Ivan Blazek i Marko Grudic; mladi kadeti: 2. mjesto
- Perica Keser, Maja Puz, Marko Lopatnik i Boris Bar¢anec; kadeti: 2. mjesto: Perica Keser
i Martina PuZ; 3. mjesto: Josip Kefelja.

U ukupnom plasmanu Lige sjevorozapadne Hrvatske karatisti Podravke zauzeli su
sljedeca mjesta.

Ucenici: 3. mjesto: Marko Grudic, Jelena Visnji¢ i Deni Petak; mladi kadeti: Perica Keser
2. mjesto +65 kg, Perica Keser 3. apsolutna, Boris Bar¢anec 2. mjesto -50, Marko Lopatnik
2. mjesto -55, Maja PuZ 2. mjesto +60; kadeti: 1. mjesto Perica Kaser, 2. mjesto Martina
Puz i 3. mjesto Josip Kefelja.

Najuspjesniji natjecatelj KK "Podravka” je Perica Keser sa osvojene tri medalje u tri
kategorije. S. Lovkovi¢
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Novi proizvodi

U povodu obiljezavanja 45 godina
Podravka juha SPJ Podravka jela
lansirala je na trziste Hrvatske nove
Zlatka juhe u novom atraktivhom di-
zajnu ambalaze: Povrtnu juhu sa
zvjezdicama i Sarenu juhu.

Povrtna juha sa zvjezdicama je krep-
ka i blaga juha, bogata raznovrsnim
povréem, kao i odabranom kompozi-
cijom zacina $to sve daje zaokruZeni
okus i miris. SadrZi tjesteninu u obliku
zvjezdica. Ova juha je bez sirovina
Zivotinjskog porijekla pa je preporu-
¢amo i vegetarijancima. Sarena juha je
bistra, krepka juha blagog okusa s
vidljivim povréem i finim odabirom
zac¢ina. Kompoziciju okusa i sadrzaja
juhe nadopunjuje $arena tjestenina na
bazi mrkve i Spinata. Tjestenina je u
obliku razigranih Sarenih Zivotinjica,
zanimljivih djeci svih uzrasta kao i
odraslima.

Slagalicom “spoji i osvoji” na poledi-
ni vrecica Zlatka juha Zelimo postici
dodatnu komunikaciju s djecom kao
glavnim segmentom potrosaca putem
kontinuiranog nagradnog natjecaja s
mastovitim i simpati¢nim nagradama.

% % %

Prateci trzisne trendove sve vece
potrodnje “convenient” (prakti¢nih)
proizvoda od mjeseca lipnja na trzitu
Hrvatske mogu se kupiti tri nove Fini-
Minijuhe: Mediteranskajuha, Krem
juha od graska i Krem juha od

iz asortimana Podravka jela

rajc¢ica. Mediteranska juha je bistra i
krepka povrtna juha s tjesteninom u
obliku zvjezdica. Okus i miris juhe je
karakteristi¢an zbog kompozicije raz-
novrsnih mediteranskih zacina. Krem
juha od graska je aromatic¢na, srednje
gusta juha sa izrazenim okusom koja
sadrzi grasak i komadice mrkve. Krem
juha od rajc¢ica je krepka, srednje
gusta juha, lijepe crvene boje i blagog
okusa svjezih rajc¢ica. Dodatak su pr-
Zene kockice kruha, tzv. croutoni,
koji juhi daju punocu. Mediteranska
juha i Krem juha od rajcica preporuca-
ju se i vegetarijancima jer ne sadrZe

sirovine animalnog porijekla. Fini-Mi-
ni juhe su mali obrok u 3alici priklad-
ne za potrodnju u svakoj prilici jer ne
zahtijevaju kuhanje. Idealne su za
sportade, samce, ucenike studente,
izletnike te za sve ostale koji Zele
ukusan i kvalitetan obrok koji ne trazi
puno pripreme.

U mjesecu srpnju na prodajnim mje-
stima Sirom Hrvatske bit ¢e organizi-
rane akcije “prodaje uz prim” gdje ce
potrosaci kupnjom novih i postojecih
Fini-Mini juha biti nagradeni vrijed-
nim poklonima.

Kristina Matica
SPJ Podravka jela
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Podravka je za svoje potrosa¢e ponovno spremila nove juhe

Prva promotivno-marketinska akcija
Podravke u Crnoj Gori

U cilju 3to uspjesnijeg nastupa na
trzi$tu Crne Gore Podravka je u suradnji
sa svojim tamosnjim distributerima -
Stadion, Simplon, RaZnatovic - orga-
nizirala promotivno-marketinsku
akciju za proizvode Talianetta i Fini-
Mini i to na 35 maloprodajnih i vele-
prodajnih mjesta u najvecim crnogor-
skim gradovima. Naravno, najveci na-
glasak je stavljen na glavni grad Crne

Gore Podgoricu u kojoj zZivi oko
300.000 stanovnika, sto je otprilike
pola koliko broji Crna Gora.

Akcija je bila vide nego uspjesna.
Ovisno o veli¢ini prodajnog mjesta,
akcija se odvijala ispred ili u njemu.
Simpati¢ne i komunikativne hostese
dijelile su brojnim potrosa¢ima prigo-
dne letke, pustale s kazetofona radio-
spotove za Talianettu i Fini-Mini te

Marketinska akcija za Podravkine proizvode u Podgorici bila je vrIoupjeSna

prili¢no spretno odradivale degusta-
cije tih proizvoda. Da se Podravka sa
svojim proizvodima na velika vrata
vratila na crnogorsko trziste dokazuju
velike guzve tijekom akcija. Brojni
potrosdaci u redovima su ¢ekali kako
bi kupili nase proizvode te time dobili
jednu od prigodnih nagrada - kuhinj-
sku krpu, pregacu, rukavicu, kemij-
sku olovku, vrecicu ili Podravkinu
majicu. Poslovode su morale po
nekoliko puta popunjavati prodajno
mjesto s Podravkinim proizvodima,
jer su nestajali. Zaista je akcija uspjela
iznad ocekivanja.

Inace, usputne ankete s potrosaci-
ma pokazuju da oni poznaju i cijene
kvalitetu Podravkinih proizvoda te da
su vise naklonjeniji hrvatskim, nego
ostalim proizvodima iz zemalja bivie
Jugoslavije.

Velike zasluge za uspjesnost akcije
ima crnogorska marketinska agencija
Montimprex koja je vrlo dobro odra-
dila medijski dio kampanje - radio
poruke na najslusanijim radio-stani-
cama, oglasi u novinama, kao i plaka-
tiranja i oglaavanja na bilbordima
Podravkinih proizvoda diljem Crne
Gore. IB. Fl

Recept tjedna:

Svinjski medaljoni u umaku

(za 4 - 6 osoba)

0,60 dag svinjskog filea

0,5 dl ulja

1 Zlicica brasna

Vegeta twist za svinjetinu

0,5 bijelog vina

1 staklenka umaka od rajcice sa
Sampinjonima Podravka (350 g)

Od svinjskog filea narezite medaljo-
ne, potucite, posolite i popaprite. Me-
daljone uvaljajte u brasno i poprzite
na zagrijanom ulju. Zatim ih podlijete
vodom i dinstajte 5 minuta.

Kad meso omeksa dodajte umak od
raj¢ice sa Sampinjonima, vino i sve

zajedno kratko prokuhajte. Posluzite

uz njoke, krokete, pire krumpir ili
tjesteninu.

Dobar tek

Zeli vam gastro promotor

Zlatko Sedlanic

DSt
NAGRADUIJE

Zackrudite dvije boje u kojima se na triistu pojavijuje Coppertone
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Crta: Ivan Haramija - Hans




