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Izgradena nova mjesaonica brasna za
visokokvalitetne mlinske proizvode

U Nova mjesaonica brasna uz mlin u Koprivnici ima smjestajni kapacitet od 385 tona. Moie mijesati 20 tona brasna na sat. Postignuti su
znatno bolji efekti od planiranih, a za tu investiciju stru¢njaci Mlinova uspjeli su ustedjeti 150 tisuca od planiranih sedam milijuna kuna

Pise: Vjekoslav Indir
Snimili: Berislav Godek
i Nikola Wolf

ad se velika investicija
uspje$no privede kraju, a
da sve bude zavrSeno u

skladu s propisanim standardima
i za 150 tisu¢a kuna manje nego
$to je bilo predvideno investicij-
skim planom - to svakako vrijedi
zabiljeziti. Ostvareno je to u Tvor-
nici Mlinovi. Dovr$ena je nova
mjesaonica brasna, kojom se zna-
tno poboljsala tehnologija i proces
proizvodnje kvalitetnog brasna.

- Potkraj prosle godine reali-
ziranajejedna od strateskih in-
vesticija tvornice - nova mjesa-
onica brasna uz mlin u Kopri-
vnici, smjestajnog kapaciteta
385 tona, s 8 metalnih Celija -
rekao nam je direktor Mlinova
mr. Stjepan Vodopivec.

Koliko je to znacajna investi-
cija kazuje podatak da je stara
mje$aonica bra$na bila kapaci-
teta svega 216 tona. Stara mje-
$aonica brasna izgradena je
60-ih godina uz tadasnji mlin
kapaciteta meljave 55 tona na
dan, kojem je u meduvreme-

ova mjesaonica brasna
0 f(e dvostruko veceg
apaciteta od stare

nu povecavan kapacitet, na sa-
dasnjih 100 tona. Stara mjesao-
nica vi$e nije mogla zadovolja-
vajuce obraditi dvostruko ve-
¢e kolicine brasna, a pogotovo
ne izvrsiti tehnoloske zahtjeve
za nove proizvode. Poradi to-
ga se i prislo investiciji u novu
mjeSaonicu brasna. Pripreme
su bile detaljne, analizirane su
brojne mogude varijante tehni-
¢ko-tehnoloskih rjesenja.

Ustede tehnologa i mlinara

- Mjesaonica je izgradena za
nesto vise od godinu dana, s
probnim radom je zapocela od
srpnja 2006., a uporabna do-
zvola dobivena je u prosincu
2006. godine - informirao nas
je direktor Mlinova mr. Stje-
pan Vodopivec.

Na toj investiciji postignute i
odredene financijske ustede. O ce-
mu je zapravo rijec¢ ?

- Za investiciju mjesaone bra-
$na odobreno je 7 milijuna kuna,
a utro$eno je 6, 85 milijuna, tako
daje ostvarena usteda od 150 tisu-
¢a kuna, iako je postignuto puno
vise efekata nego je planirano. Va-
Zno je napomenuti da je prva po-
nuda za mjesaonicu brasna kapa-
citeta 700 tona sa 16 Celija izno-
sila vrtoglavih 42 milijuna kuna.
No, nizom tehnoloskih unaprede-
nja, detaljnim analizama brojnih
varijanti izvedbe od strane tima
tehnologa i stru¢nog osoblja isku-
snih mlinara u tvornici, uz prace-
nje najnovijih tehnologkih dosti-
gnuca u svijetu, te uz sinergijsko
koristenje tehnoloskih moguéno-
sti stare mjesaonice i pratece opre-
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me i objekata - izgradena je upo-
la manja mjesaona od 8 celija sa 6
puta manje sredstava!

Do dozvole ¢ak godina dana

Istina, izgradnju mje$aone prati-
le su brojne poteskoce, bez kojih
bi izgradnja bila jo§ brza. Tako naj-
prije Zupanija nije odobrila tehno-
loski najpovoljnijulokaciju, na par-
kiraliStuizmedumlinaiStarcevice-
ve ulice, iako je Cetiri godine pri-
je dobivena lokacijska dozvola za
sli¢an objekt. Zbog toga se ishode-
nje dozvole produzilo za punih go-
dinu dana, a troskovi izgradnje po-
rasli su zbog nuznog izmjestanja
podzemnih i nadzemnih instalaci-
ja na novoj lokaciji. Kasnije je bilo
jos puno gradevinskih problema,
ali nato¢ svemu tome uspjeli smo
postici i brojne efekte koji nisu bi-

Suvremena tehnolo3ka rjeSenja u
‘novoj mjesaonici bra3na omogucit
¢e daljnji razvoj mlinskih proizvoda

li planirani. Tako je ekonomskom
studijom opravdanosti za novu
mjesaonu planiran smjestajni ka-
pacitet od 350 tona, a ostvareno je
385 tona. Planirana je izgradnja 6
Celija, a ostvareno je 8, planiran je
manipulativni kapacitet opreme
za mijesanje od 15 tona na sat, a
ostvaren je sa 20 tona. Ostvarena
je i transportna veza izmedu nove
i stare mjesaonice, komunikacija s
vi$e tehnoloskih linija finalizacije,
te jedinstveno tehnolosko rjesenje
koristenja Celija - zakljucio je mr.
Vodopivec.

Zahvaljujudi svemu tome, a po-
najviSe novoj mjesaonici, u Po-
dravkinim Mlinovima mo¢i ¢e se
nastaviti strategija proizvodnje vi-
sokokvalitetnih mlinskih proizvo-
da i mjesavina kao i razvoj novih
proizvoda. W
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0 Juasaposta

Prema kvaliteti zZivota i
Hrvatska je u eliti

Hrvatska je tako visoko zbog maksimalnog broja bodova u
podrucju sigurnosti Zivota, dok je visoke ocjene dobila i za
dostupnost zdravstvenih usluga te okolis i klimu
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Pise: Zeljko Kruselj

edavnoobjavljenalje-
stvica ekonomskih
sloboda, na kojoj je

Hrvatskoj dodijeljeno dvo-
stuko losije mjesto nego go-
dinu dana ranije, prerasta u
sve ozbiljniju aferu. Pokaza-
lo se, naime, da je koordinira-
nje ocjenjivackim poslom i§-
lo iskljucivo preko privatnog
rijeckog Instituta Adriatic,
ne interese u Hrvatskoj. Mo-
zda ni to ne bi izazivalo po-
sebnu pozornost da oni ni-
su dosli u izravni sukob i s
Ministarstvom financija, ko-
jem su bezuspjesno nudili
tzv. flat tax, u $iroj javnosti
poznatiji kao model nize je-
dinstvene porezne stope, ko-
ji odgovara investitorima, ali
je socijalno neosjetljiviji i ri-
zi¢niji za drzavnu blagajnu.

tome u intervjuu ko-
ji ¢e ovih dana obja-
viti Vjesnik svjedo-

¢i i predsjednik Podravkine
Uprave Darko Marinac. Na-
ime, i od njega se kao celni-
ka HUP-a trazila vrlo agresi-
vno potpora u promoviranju
takvih ideja. Ta je interesna
grupa ostro kritizirala i razi-
nu radnickih prava u Hrvat-
skoj, tvrdedi da i to sputava
investitore i sprecava razvoj,
a u tiskovinama je ministra
Sukera vulgarno optuzivala
da se teorijski nije odma-
knuo od Marxa.

e je i iz toga jasno
da su ocjenjivac¢ima
jedini ideal bile ze-

mlje u kojima je sve podre-
deno krupnome kapitalu,
neovisno o socijalnim po-
sljedicama takve gospodar-
ske politike. One su i pri
vrhu tablice gospodarskih
sloboda, bez obzira §to su
po nizu drugih ekonom-
skih pokazatelja losije i si-
romasnije od Hrvatske. U
kojoj je mjeri ta metodo-
logija apsurdna, upozora-
va Marinac, najbolje govo-
ri primjer susjedne Slove-
nije. Ta je zemlja u godini
u kojoj biljezi svoj najvedi
gospodarski uspjeh, budu-
¢i daje jedina od novih ¢la-
nica EU ispunila stroge kri-
terije za uvodenje eura, ta-
koder pala na ljestvici, i to
za dvadesetak mjesta. Ako
je poznato, s druge strane,
da je i Slovenija vrlo “tvr-
da” kad je u pitanju ulazak
krupnoga kapitala i radni-

cka prava, onda je jo$ jasni-
je §to je smisao takvih lje-
stvica.

rvatsku, medutim,
mozeobradovatidru-
galjestvica, iakojeja-

vnost ve¢ pomalo umorna
od mjerenja svega i svacega.
Hrvatska je tu u samoj svjet-
skoj eliti. Rije¢ je o tome da
se specijalizirani irski ¢aso-
pis International Living Ma-
gazine ve¢ tradicionalno ba-
vi ocjenjivanjem kvalitete Zi-
vota u ¢ak 193 zemlje svijeta,
dakle od najve¢ih i najmo-
¢nijih pa do najmanjih i na-
judaljenijih. Usporeduju se
aspekti zivljenja prema de-
vet kriterija, i to gospodar-
stvu, infrastrukturi, slobodi,
skupodi, kulturi i slobodnom
vremenu, zdravlju, sigurno-
sti, okolisu i klimi.

d mogucih 100, Hr-
vatska je na tom in-
deksu prikupila 77

bodova. To ju je smjestilo na
izvrsno 16. mjesto, koje dije-
li s Finskom, Maltom, Liech-
tensteinom, Portugalom te
Monakom, gradom - drzavi-
com koja je simbol bogatstva
i uobicajena adresa svjetske
financijske, estradne i sport-
ske elite. Hrvatska je, dru-
gim rije¢ima, u deset posto
najpozeljnijih drzava svijeta.

a toj je ljestvici na pr-
vome mjestu Francu-
ska, gdje se ve¢ tradi-

cionalno mnogo polaze upra-
vo na kulturu zivljenja. Sli-
jede Australija, Nizozemska
i Novi Zeland, na petom je
mjestu SAD, a medu prvih
deset spadaju jos Svicarska,
Danska, Italija, Luksemburg
i, kao malo iznenadenje, Ar-
gentina, koja je ve¢ poduljee
u gospodarskim problemima.
Prije Hrvatske smjestene su
jo$ Norveska, Belgija, Njema-
¢ka, Spanjolska i Austrija.

0, jos je zanimljivi-
ji popis onih koji se
nalaze iza Hrvatske.

Tu su zapravo sve zemlje sre-
dnje i jugoistocne Europe, od
Baltika pa do Cipra, ali i izra-
zito bogate zemlje poput Veli-
ke Britanije, Svedske, Kanade
ili Japana. Osjetnije zaostaje i
veliki dio Azijeijuzna Ameri-
ka. Na posljednjem je mjestu
Irak, sto se i ocekivalo, a ne-
slavnu titulu najkorumpirani-
je zemlje osvojili su Haiti.

rski Casopis navodi da se
Iu izradi ljestvice sluzi iz-

vjes¢ima drzavnih insti-
tucija, kao i raznih meduna-
rodnih organizacija i institu-
cija, a u nizu zemalja imaju,
kazu, i suradnike koji kontro-
liraju utemeljenost tih infor-
macija. Hrvatska je tako viso-
ko zbog maksimalnog broja
bodova u podrudju sigurno-
sti zivota, dok je visoke ocje-
ne dobila i za dostupnost
zdravstvenih usluga te okolis
i klimu. Najnizu je, pak, ocje-
nu dobila za razvijenost svo-
je infrastrukture i tek nesto
bolje za gospodarstvo i sku-
pocu zivota. B

Razgovor: Tibor Jerger - direktor sektora Triiste zapadne Europe II

Podravka ima kvalitetne proizvode
za sve trgovacke police!

Razgovarala: Ines Banjanin
Snimio: Nikola Wolf

ednako kao u urbanizmu,
prodaji bijele tehnike svjet-
skih vodec¢ih proizvodaca,
utomobilskojbransiisuvreme-
nim komunikacijskim tehnolo-
gijama, Tibor Jerger odli¢no se
snasao u prehrambenoj bransi.
Stigavsi prije 11 godina iz Sved-
ske, i ne poznajuci hrvatski je-
zik, bio je generalni direktor
u Electroluxu, zatim general-
ni direktor Volva u Hrvatskoj, a
kasnije u Bosni i Hercegovini te
Sloveniji, da bi se zahvaljujudi
novom pristupu prodaje doka-
zao i ostvario poziciju market
leadera u Hrvatskoj. U Podrav-
ku je do$ao s pozicije potpred-
sjednika zaduzenog za marke-
ting i prodaju te direktora Poslo-
vnih sustava u Ericssonu Nikoli
Tesli i danas obavlja funkciju di-
rektora sektora Trziste zapadne
Europe II.

- U Podravki mi je ponudeno
mjesto pomocnika u Upravi, a
od 1. ozujka prosle godine sam
direktor sektora Trzite zapa-
dne Europe II, koja obuhvaca
sve europske zemlje izuzev nje-
mackoga govornog podrudja.
Tijekom svoje karijere bavio
sam se razli¢itim bransama. Bu-
dud¢i da sam diplomirani inze-
njer smjera urbanisticke arhite-
kture, u Svedskoj sam se osam
godina bavio urbanistickim pla-
novima, prometom i vezama u
jednoj od pet najvecih sjeverno-
europskih konzultantskih kuca.
Tu sam stekao veliko iskustvo u
planiranju, $to koristim u svo-
jem poslovanju. Planiranje sma-
tram veoma bitnom pretpostav-
kom u svakom posluy, jer se naj-
prije mora sagledati cjelina ka-
ko bi se zatim razradilo detalje,
a tu je vazno i istrazivanje trzi-
$ta, kao podloga za daljnje po-
slovne pothvate.

+ Kakva je Podravkina pozi-
cija na trzis$tu zapadne Euro-

pe u odnosu na razdoblje od
prije godinu dana?

- Podravkina strateska trzista
obuhvacaju podrudja bivse Ju-
goslavije i srednje Europe, ta-
ko da smo ispocetka bili usmje-
reni na etnicke trgovine i u za-
padnoj Europi. Medutim, cilj
nam je bio provesti migraciju
s etnickih polica na police trgo-
vackih lanaca kako bismo bi-
li prisutni u svim trgovinama i
prepoznatljivi domacim kupci-
ma. U svijetu je prisutan trend
“world food” i svaka zemlja
imasvojekulinarske specifi¢no-
sti. Tako se, primjerice, u En-
gleskoj preferira azijska i indij-
ska hrana, a u posljednje vrije-
me i poljska hrana, u Svedskoj
azijska, meksicka i grcka, a u
novije vrijeme “balkanska hra-
na” U Francuskoj je najzastu-
pljenija arapska hrana. U Sved-
skoj smo do sada ostvarili najve-
¢i pomak u svojem poslovanju
ulaskom u sve trgovacke lance.
U Italiji, kao kulinarskoj zemlji,
u skladu s trendom “world fo-
od’;, postigli smo veliki uspjeh
ulaskom u jedan od najvecih tr-
govackih lanaca, a u Engleskoj
smo takoder ostvarili znatan
rast s ulaskom u najvedi trgova-
¢ki lanac Tesco.

¢ Koliki rast ocekujete s
obzirom na do sada postignu-
te rezultate?

- Nadam se 50-postotnom ra-
stu u dvije godine 2006.-2007.
na trzistima zapadne Europe.
Uz navedena trziSta, preosta-
je nam borba na trzistu Fran-
cuske i ulazak u Spanjolsku, a
iduce godine o¢ekujemo kona-
¢ne rezultate prihvacenosti na-
$e robe. Premda sam oprezan
uizno$enju pretpostavki, zado-
voljan sam indikacijama rasta
i prihvacenosti nasih proizvo-
da na svim trzi§tima. Za to su
i te kako zasluzili svu pohvalu
izvrsni suradnici u Podravki i
nasi marljivi distributeri s ko-
jima imamo blizak partnerski

odnos u zajednickim osvajanji-
ma trzista.

¢ S kojim je asortimanom
Podravka prisutna na trzisti-
ma zapadne Europe?

- Rije¢ je o Vegeti, juhama,
Podravkinim mesnim proizvo-
dima i uglavnom ajvaru iz gru-
pekondimenata. S tim smo pro-
izvodimausmjereninapronala-
Zenje novih kupaca, s obzirom
na zahtjeve potro$aca. Primje-
rice, Svedani su veliki ljubitelji
grilla i u tom segmentu vidim
nacin da se svojim proizvodi-
ma priblizimo domacem trzi-
Stu. Bitno je poznavanje pre-
hrambenih navika potro$aca, a
hrvatski su proizvodi cesto kva-
litetniji od proizvoda Europske
unijeito jejedan od nasih argu-
menata prodaje u borbi protiv
konkurencije.

+ Razmisljate li o uvode-
nju novih proizvoda na ta tr-
Zista?

- Moramo, prije svega, posta-
tijos jaci na trzistima na kojima

smo prisutni. lako nema previ-
$e prostora za eksperimentira-
nje, ne mozemo ovisiti samo
o jednom trzi$tu i jednom pro-
izvodu. Uvodenje novih proi-
zvoda smatram pozitivnim, po-
gotovo u Svedskoj, koja prema
istrazivanjima provedenimuci-
jeloj zapadnoj Europi prihvaca
uvodenje novih proizvoda u 50
posto slucajeva vise i brze od
ostalih zemalja. Velike svjetske
kompanije isprobavaju uvode-
nje novih proizvoda najprije u
Svedskoj i Danskoj. Zato Skan-
dinaviju smatram pokusnim tr-
Zistem na kojemu bi se mogla
isprobati prolaznost pojedinih
proizvoda. Europljani su svje-
sni konzumiranja zdrave i kva-
litetne hrane, a smatram da Po-
dravkini proizvodi mogu zado-
voljiti njihove prohtjeve. Mo-
Zemo biti prisutni na policama
svjetske hrane i na policama
zdrave hrane, a uskoro i na re-
dovnim generalnim policama,
jer Podravka ima kvalitetne
proizvode za sve police u trgo-
vinama. H

Posjet Podravki

Polaznici Menadimenta u zdravstvu uce iz Podravkinih iskustava

Polaznici poslijediplomskog
studija Menadzmenta u zdrav-
stvu (njih tridesetak) boravili
su proteklog petka u Podrav-
ki. Studij organizira Skola na-
rodnog zdravlja “Andrija Stam-
par” te Medicinski fakultet Sve-
ucilista u Zagrebu s instituci-
jama partnera, a polaznici su
iz razli¢itih obrazovnih podru-
¢ja poput medicine, ekonomi-
je, prirodnih znanosti i sli¢no.
Posjet je organiziran u okvi-
ru modula “Odabrana pogla-
vlja javnog zdravstva, politika
i upravljanje zdravstvenim su-
stavima’, a Podravku su izabrali
u Zelji da nauce vise o sustavu
i na¢inu rada kompanije, susta-
vu trajne edukacije, projektima
koji se provode i upravljanju
pojedinim segmentima. Budu-
¢i da u okviru obveznih modu-
la organiziraju “Price o mena-
dzerskim uspjesima’; voditelj

poslijediplomskog studija Me-
nadZment u zdravstvu prof. dr.
Stjepan Oreskovi¢ Podravku je
naveo kao kompaniju s nizom
uspje$nih sustava i projekata
koja bi predstavljanjem svojih
iskustava bila odlican primjer

menadzerskih uspjeha. Dobro-
doslicu studentima pozelio je
¢lan Uprave Podravke Dragan
Habdija, koji je ukratko pred-
stavio kompaniju, isti¢uéi da su
njezine najvece vrijednost ljudi
i brandovi.

Nakon obilaska tvornice Ve-
gete, gdje im je domacica bila
voditeljica protokola u Korpo-
rativnim komunikacijama Ka-
tarina Sitari¢, za goste su u
Podravkinom gastronomsko-
edukacijskom centru “Stagelj”
odrzane dvije prezentacije. Na
temu “HR procesi u Podravki”
govorili su zamjenik direkto-
ra sektora Ljudski potencijali i
pravo Marko Ranilovi¢, vodite-
ljica odjela za zaposljavanje Ti-
hana Vrhovski i specijalistica
za zapoSljavanje Silvija Nakic.
O Podravkinim brandovima,
kao drugoj najvecoj vrijednosti
kompanije, govorio je direktor
sluzbe Komunikacija s trzistem
Hrvoje Maljak. Nakon odrza-
nih prezentacija, gosti su mo-
gli Podravku upoznati i putem
proizvodaubogatoj ponudi pri-
premljenih jela u “Staglju”.

Ines Banjanin
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Tema broja Proizvodnja, distribucija i potrosnja izvorske vode u galonima

Konkurenti zajedno za visu kvalitetu

' sedam proizvodaca i 40-ak distributera vode u galonima nedavno su u Koprivnici osnovali svoju udrugu. Zadatak nam je
da napravimo vodic poslovne etike ili dobre poslovne prakse, rekao je novoizabrani predsjednik Zajednice Marin Pucar

Pise: Boris Fabijanec

rvatska je jedna od rije-
tkih zemalja u svijetu u
kojoj nije upitna kvalite-

ta vode pa zbog toga ne zacudu-

je podatak Hrvatskog zavoda za
javno zdravstvo kako gotovo 75

posto kucanstava jos pije zdrav-
stveno ispravnu vodu iz slavine,
a da se proizvodaci voda zapra-

vo bore za 25 posto preostalih

potrosaca. A u Europi je struktu-
ra potro$nje - 2/3 pije mineral-
nui1/3 izvorsku vodu. No, una-
zad nekoliko godina primjecuje
se sve veci trend potrosnje izvor-
skih voda koje godisnje biljeze
rast potrosnje vise od 25 posto,
dok potro$nja mineralne vode
stagnira.

U segmentu mineralnih voda
koje drzi oko 65 posto hrvat-
skog trzista voda trzisni lider je
Jamnica koju slijedi Studenac
i oni drze vise od 90 posto tr-
zista u Hrvatskoj. U segmentu
izvorskih voda, $to ¢ini oko 35
posto ukupne potrosnje voda u
Hrvatskoj i koje se distribuiraju
kroz maloprodaju i veleprodaju,
gastro kanal i HOD (Home and
Office Delivery) prvo ime u ma-
loprodaji i gastru je Jana, potom
Studena te Bistra, Unque i jo§
nekoliko privatnih marki. Valja
napomenuti da se ocekuje i no-

vi zakon kojim ¢e se posebno

regulirati punjenje voda priva-

tnih marki te se nece modi s je-
dnog izvora puniti vi$e brando-
va. Kontinuirani godis$njirast po-
tro$nje i prodaje izvorskih voda
te pad potro$nje mineralnih vo-
da zapravo prati svjetske trendo-
ve gdje je potrosnja izvorske vo-
de 2/3, a mineralne 1/3. Takav
trend ocekuje se u Hrvatskoj za
iducih pet godina.

Galoni - najmladi biznis
Najmladi hrvatski biznis u se-
gmentu voda je HOD - proda-
ja izvorske vode u galonima od
18,9 litara, $to je pocelo prije
pet, Sest godina, ali od svih eu-
ropskih zemalja ima najvecu sto-
pu rasta. Taj biznis s vodom u
galonima u Americi datira od
1915. godine. Lideri na trzistu
su Podravkina Studena i od Ba-
dela 1862 Unique, a iza njih je
Aqua viva. Od distributera naj-
veca je BIOnatura. Ta tvrtka po-
Cela je 2001. godine s oko 500
aparata za vodu, a danas ih ima
vise od 12.000 te jedina u Hrvat-
skoj NSF (Nacional Sanitation
Federation) International certifi-
kat. Taj certifikat potjece iz Ame-
rike, a diljem svijeta ima svoje
standarde, testiranjai certifikaci-
ju proizvoda kako bi ti proizvo-
di koje ljudi upotrebljavaju bi-
li zdravstveno i higijenski ispra-
vni. Svi navedeni podaci dovolj-
no pokazuje svu propulzivnost
poslovanja s izvorskom vodom

NOVE SPOZNAJE O GALONSKOM BIZNISU

Proizvodnja i distribucija izvorske vode u
galonima u Hrvatskoj u velikom je porastu

proizvodnyji i distribuci-
ji vode u galonima za-
nimljive su spoznaje za-

mjenika predsjednika Zajedni-
ce Zvonimira Petricevica iz BI-
Onature.

- Cinjenica je da posao proi-
zvodnje i distribucije izvorske
vode u galonima uzima sve vise
maha u Hrvatskoj, ali isto tako
znam da smo mi u BIOnaturi,
a i Podravka, unazad nekoliko
godina ulozili znacajna sredstva
u kvalitetu i razvoj proizvodnje,
u certifikate. Aparati koje ku-
pujemo su od vrhunskih svjet-
skih proizvodaca i o njima se
vodi stalna briga. Nije bitno sa-
mo prodati vodu, to je zaokru-
Zen proces u kojemu se vodi bri-
gaio kvaliteti te tehnickoj ispra-
vnosti aparata i o kvaliteti vode.

Smisao ove zajedniceje dase na-
pravi red na trzi$tu, da se digne
kvaliteta usluge na vedi nivo jer
smo svjesni da samo jedan pr-
ljavi aparat maloga distribute-
ra moze ukaljati ¢itavu bransu.
Dakle, intencija je da se kapita-
lizira ono $to ulazemo u kvalite-
tu i da to kupac prepoznaje, jer
nazalost danas je situacija na tr-
Zistu takva da se nasi napori uo-
pce ne cijene, posebice kod ja-
vnih ustanova i prilikom javnih
nabava jer tamo je jedini kriterij
najniza cijena. Zabrinjavajuce je
da se na takve natjecaje prakti-
¢ki svatko javlja s upitnim dam-
pinskim cijenama koje kupcu
uopc¢e ne mogu garantirati kva-
litetu. Prema mojoj procjeni,
na hrvatskom trzistu sada ima-
mo oko 50.000 aparata za vodu

u galonima. No, kao $to to ve¢
uobicajeno biva kod nas Hrvata,
kvalitetu biznisa pocela je ozbilj-
no nagrizati nelojalna konkuren-
cija, nerazumijevanje drzavnih
institucija, neimanje relevantnih
statistickih podataka itd. Sve te
probleme pravovremeno je pre-
poznalaHGK-Zupanijskakomo-
ra Koprivnica na ¢iju je inicijati-
vu nedavno osnovana Zajednica
hrvatskih proizvodacaidistribu-
teravode ugalonima. Na osniva-
¢koj sjednici u Koprivnici oku-
pilo se 7 proizvodaca i 40-ak di-
stributera vode u galonima koje
je pozdravio predsjednik HGK-
Zupanijske komore Koprivnica
Miroslav Vitkovi¢ te tom prigo-
dom istaknuo kako su okupljeni
ljuti konkurenti na trzistu, ali da
je osnivanje zajednice i te kako
vrijedna akcija jer primarni cilj i
proizvodaca i distributera treba-
ju biti zadovoljni potrosaci.

Rast i nova zaposljavanja

Zapredsjednika Zajednice pro-
izvodacaidistributeravodeu ga-
lonima cije ¢e srediste biti u Ko-
privnici izabran je direktor Po-
dravkine Prodaje Hrvatska Ma-
rin Pucar, a njegov zamjenik
je direktor BIOnature Zvoni-
mir Petricevi¢. Tajnica Zajedni-
ce je djelatnica HGK-Zupanij-
ske komore Koprivnica Suzana
Operman.

- Osnovni zadatak Zajednice

u galonima koji aktivno rade i
mislim da smo u samom europ-
skom vrhu po tom broju, pose-
bice kada se uzme u obzir kva-
liteta vode iz pipe u Hrvatskoj
te kupovna mo¢ u Hrvata. Sa-
mo moja tvrtka ima viSe apara-
ta nego cijela Austrija. Upravo
preko zajednice ¢emo predlozi-
ti da se to pakiranje izvorske vo-
de u galonima od 18,9 litara tre-
tira kao poluproizvod, iako je to
gotovi, savrseni proizvod, ali za
potpunost nedostaje aparat.

Galon mijenja 40-ak bocica
Inzistirat ¢emo da se taj proi-
zvod ne moze kupovati u duca-
nima, nego da se jedino moze
kupiti kod distributera jer je on
odgovoran za sigurnost aparata.
Da bismo izbjegli nezeljene situ-
acije ubuduce ¢emo vodu i apa-
rat nuditi u paketu i preko zaje-
dnice ¢emo inzistirati na tome.
Takoder, sve zapazeniji je trend
koriStenja aparata i potrosnje
izvorske vode u kuéanstvima te
¢emo pokusati kroz edukativni
marketing pribliziti HOD gra-
danstvu. Kroz zajednicu ¢emo
traziti drzavnu zastitu jer je to
gospodarska grana koja u ovom
trenutkuzaposljava500-njaklju-
di, koja raste i u koju se znatno
ulaze te se otvaraju mogucnosti
daljnjeg zaposljavanja. Osim to-
ga, to je i ekoloska proizvodnja
jer galon od 19 litara vode mije-
nja 40-ak plasti¢nih bocica od
pola litre. Ne treba zaboraviti da
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proizvodaca i distributera vode
u galonima je uskladenje u sa-
mom nacinu rada i samom za-
konodavstvu da sutra, kada ude-
mo u Europsku uniju, da taj po-
sao bude uskladen i s Europ-
skom unijom. Upravo jedan od
ciljeva ¢e biti povezivanje s eu-
ropskom udrugom kako bi se i
na hrvatskom trzistu poslovalo
kao u Europi. Zajednica je na do-
brovoljnoj bazi i nece biti lako,

je kvaliteta hrvatskih izvorskih
voda neupitna te se nasa tvrtka
sve vise okrece izvozu. Ostvaru-
jemo izvozne rezultate u Bosni
i Hercegovini, uskoro se pripre-
mamo za crnogorsko trziste, a
s tvrtkom Danone smo u pre-
govorima o usluznom punjenju
izvorske vode za slovacko trzi-
Ste. Raduje me i nedavna najava
hrvatske Vlade o poticanju izvo-
za, jer kod proizvodnje vode,
osim same vode, sve ostalo je
uzasno skupo - ambalaza, stan-
dardi, prijevoz itd. Primjerice,
mismo dabiizvezlivodu uboci-
cisamo zadrzavu New York mo-
rali zadovoljiti 55 propisa te dr-
Zave, plus propisi za SAD. Svaki
certifikat kojega tamo trebamo
kosta tisuce i tisu¢e dolara. Sve
to moramo sami placati, a uz
- 2,5 posto od koncesije za vo-
dumoramo placati hrvatskoj dr-
Zavi pa Cak i ako izvozi$. Umje-
sto da to drzava potice, tjera te
upravo na obratno, da ne izvo-
zi§ jer na svjetskim trzistima bo-
ri$ se protiv jakih svjetskih bran-
dova koji imaju poticaje od svo-
jih domicilnih drzava. Nadam
se da najava hrvatske Vlade ve-
zana za izvoz nece biti samo de-
klarativna, a §to se nas tice, dr-
zava bi konkretno preko svojih
veleposlanstava i privrednih ko-
mora trebala propagirati Hrvat-
sku kao zemlju izvrsne izvorske
vode te nam pomocioko dobiva-
nja tih nasih izvoznih dozvola i
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jer puno se toga napise, ali se
toga ne drzi. Na$ je zadatak da
napravimo vodi¢ poslovne eti-
ke ili dobre poslovne prakse na
koji nacin svi ¢imbenici na trzi-
$tu moraju funkcionirati. Nai-
me, svi bi trebali imati isti cilj u
tome segmentu, a to je da pruzi-
mo kvalitetan proizvod i uslugu
krajnjem potro$acu te time ima-
mo dobre $anse na nekim ma-
kroekonomskim elementima da

dati nam subvenciju za te na-
$e izvozne troskove koje imamo
prilikom ulaska na trziste. Kon-
kretno, svako trZite je zatvore-
no osim nasega. To su stvari
koje bi se vrlo brzo mogle rije-
$iti, a mi ¢emo preko zajednice
na njima inzistirati - rekao je za-
mjenik predsjednika Zajednice
Zvonimir Petricevi¢.

Pravilno s aparatima

Jedan od glavnih autoriteta i
stru¢njaka za proizvodnju vode
u Hrvatskoj, profesor sa zagre-
backogPrehrambeno-biotehno-
loskog fakulteta Ivan Mijatovi¢
takoder upozorava na vaznost
pravilnog baratanja aparatima
za vodu:

- Dezinfekcija coolera u Stu-
denoj i BlOnaturi obavlja se po-
mocu najprihvatljivijih i najkva-
litetnijih procesa sanitacija. Evi-
dencija o svakom aparatu vrlo
je vazna i u svakom slucaju tre-
ba nabavljati aparate s certifika-
cijom i treba dodatno poraditi
na usvajanju minimalnih stan-
darda sanitacije, jer time Ce se
uvesti red u lancu distribucije
galona za vodu. Proizvodnja vo-
dejejedan od najzahtjevnijih bi-
znisa u prehrambenom poslo-
vanju i $teta da se napor i trud
proizvodaca unistavaneadekva-
tnim nacinima i nestru¢nim lju-
dimakoje nekihrvatski distribu-
terivoda koriste u procesima sa-
nitacije aparata za vodu - ista-
knuo je prof. Mijatovi¢.
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biznis HOD-a postane jedan od
generatora zaposljavanja u Hr-
vatskoj. Sada je u tom biznisu
zaposleno oko 500-njak ljudi, a
planira se u iducih nekoliko go-
dina, s obzirom na kontinuira-
ne tendencije rasta, u tom bizni-
su zaposliti barem jo$ toliko lju-
di. Takoder, cilj Hrvatske gospo-
darske komore i ove zajednice
prinjoj je reguliranje trzista s ga-
lonima, jer za sada moZzemo ra-
diti samo procjene tog trzista,
jer statistickih pokazatelja u se-
gmentu HOD-a nema. Po mo-
joj procjeni to je danas trziste
na godi$njoj razini od 30 miliju-
na litara vode, a prave podatke
¢emo tek imati u okviru nae za-
jednice gdje je prakticki okuplje-
no preko 95 posto proizvodaca
i distributera vode u galonima.
Nadamo se kada zajednica pro-
funkcionira u punom obujmu
da ¢emo imati konkretne poka-
zatelje koliko je to litara, nova-
ca, aparata, koliko je zaposlenih
i sve one statisticke pokazatelje
u okviru djelatnosti $to Hrvat-
ska gospodarska komora prati -
rekao je predsjednik Zajednice
Marin Pucar.

Potencijalni izvozni iskorak

Bez obzira na to $to je Zaje-
dnica osnovana na dobrovolj-
noj osnovi, ve¢ najave prvih lju-
di Zajednice pokazuju da se Zele
$to prije rijesiti nagomilani pro-
blemi s kojima su danas suoce-
ni hrvatski proizvodaci i distri-
buteri vode u galonima. Cinjeni-
ca je da je svima njima ipak naj-
vazniji profit u poslovanju, ali
i on dolazi boljom kvalitetom,
uslugom i organizirano$éu. Po-
jedinacne probleme tesko je rje-
$avati preko osnovane Zajednio-
ce, ali po principu "glave skupa”
i "zajedno smo jaci” te uz stru-
¢nupodrskuHrvatske gospodar-
ske komore, zajednickim proje-
ktima i akcijama, i naravno, do-
datnim sluhom hrvatske Vlade
za potencijalni izvozni iskorak,
Zajednica je na dobrom putu da
ovaj mlad i perspektivan biznis
s vodama dodatno unaprijedi i
razvije posao po sistemu dobre
proizvodacke prakse te sa svim
pozitivnim iskustvima koja vla-
daju na europskim i svjetskim tr-
ZiStima. ®
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Posjetili smo Podravkinu tvornicu Ital-ice u Porecu

Neznatno korigiran
prijasnji rekord

Pise: Mario Gatara,
burzovni analiticar Poslovnog dnev-
nika info-puls@zg htnet.hr

Prikuplienim prometom zasigurno je-
dan od najbogatijih tjedana uopce ipak
nije donio znacajnije pomake cijene di-
onica Podravke, makar se Kljuéna psiho-
loska razina od 500 kuna jos jednom ci-
nila sasvim nadohvat ruke. Osobito na-
kon $to je, nakon bezuspjesnih silnih po-
kusaja, makar i privremeno, napokon
neznatno korigiran i prijasnji rekord (iz
sredine listopada prosle godine), sa 495
12497 kuna, a trgovina zamjetno Zivnu-
la, $to jasno pokazuje vise od 20 milijuna
kuna prometa prikupljenih u proteklih
tiedan dana, ¢ime se ovogodisnji prosjek
u kategoriji dnevnog prometa polako
primice proslogodi$njem rezultatu.

Medutim, niti visoki obujam trgovine, a
niti posvemasnja euforija na domacem
trziStu kapitala, koja i dalje ukazuju na
¢vrstu dominaciju optimista, nisu pro-
mijenile dosadasnji odnos snaga, u ko-
jem, Cini se, prodavatelja spremnih na
izvlacenje profita i ispod okrugle brojke
nikako ne manjka. Da stvar bude jos za-
nimljivija, grafikon kretanja cijene u po-

sljednjih godinu dana neodoljivo pod-
sjeca na formaciju uzlaznog trokuta
§to bi bio slobodan prijevod za termin
u tehnickoj analizi poznat kao ‘ascen-
ding triangle pattern; a koji pak signali-
zira vrlo veliku vjerojatnost znacajnijeg
rasta cijene. Donji krak tog (pravokut-
nog) trokuta formiran je dugoro¢nim
trendom rasta, dok je gornji krak defini-
ran upravo brojkom od 495 koja i dalje
figurira kao vrlo ¢vrsta razina otpora. U
takvoj situaciji teorija govori kako valja
ozbiljno racunati na mogucnost izlaska
cijene iz doticnog trokuta, i to skokom
iznad potonjeg (horizontalnog) kraka, i
to, prema grubim kalkulaciiama, goto-
vo do granice od 600 kuna. Sto se iz ak-
tualne perspektive naizgled doima kao
znanstvena fantastika, ali bi (barem za
pocetak) smanjilo zaostatak za ostat-
kom trzista. Koje je, mjereno tek obic-
nim burzovnim indeksom (CROBEX),
u odnosu na pocetak godine ostvari-
lo rast od ¢ak 17%, dok Podravka pak u
promatranom razdoblju biljezi znatno
skromnijih 5,3% rasta. Pritom ipak va-
Jja imati u vidu kako je rije¢ tek o mo-
gucem scenariju, koji se i ne mora ma-
terijalizirati.

U1, PODRRA 19000 47,6616
5.1, PODR-R-A 19000 868,025.00
2.1, PODRRA 49000 2860,158.72
2.1, PODRRA 195,00 12,012,756.65
30.1. PODRR-A 19000 5,011,416.21
3.1, PODRRA 195,00 570,107.95

Cijena PODR-R-A Promet
24-31.01.2007.
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Radite u Podravki? Skloni ste timskom radu? Spremni ste

na kontinuirano usavriavanje i osobni razvoj? Komunikativni

ste, dobro organizirani i dobrih prezentacijskih vjestina?

Volite preuzeti inicijativu i u radu ste okrenuti prema O
rezultatima i klijentu, te projektnom vodenju zadataka? -

Prijavite se na interni natjecaj za radno mjesto:

Specijalist za industrijske analize (m/z) ©

Sektor Strateski razvoj
Mjesto rada: Koprivnica

V)

Vasi novi radni zadaci unutar kompanije bit ce:

priprema analiza i izvjesca industrijskih grana (konkurenti,
trendovi, veli¢ina i rast industrije, lanac vrijednosti, nac¢in

stjecanja konkurentskih prednosti, klju¢ni ¢cimbenici uspjeha) .
u svrhu ispunjenja strateskih ciljeva Podravka Grupe /

istrazivanje i predlaganje novih mogucnosti razvoja poslovnih
procesa, a u skladu s danim smjernicama / pracenje

performansi kompanije i klju¢nih pokazatelja uspjesnosti /

dizajniranje sustava uravnotezene karte ciljeva (BSC) / razvoj
modela operacionalizacije strateskih ciljeva kompanije

Od vas ocekujemo:

™)
%

diplomu Ekonomskog fakulteta (prednost smjer financije,

racunovodstvo) / 2-3 godine radnog iskustva (najmanje 1

godina rada u Podravki) / poznavanje tehnika analize )
poslovanja i financijskog modeliranja / visok stupanj (
informaticke pismenosti (rad u MS Office okruzenju - MS %
Project, MS Access, rad s bazama podataka, rad u SAP-u,

pozeljno napredno znanje rada u Excelu, napredno sluzenje o
Internetom - RSS i ostali alati) / aktivno znanje engleskog ~
jezika (prednost znanje jo$ jednog stranog jezika)

Zelite li unutar kompanije nastaviti s radom u svom podrucju (O o

interesa, u sektoru Strateski razvoj, molimo vas

da svoju ponudu i Zivotopis posaljete najkasnije :
do 12. veljate 2007. godine na adresu: O

Podravka d.d., Ljudski potencijali i pravo (za interni natjecaj), O

Ante Starcevica 32, 48000 Koprivnica

ili na e-mail: interni.natjecaj@podravka.hr

Broj 1825 « Petak, 2. veljace 2007.

U tvornici sladoleda
pripreme za sezonu
pocele u zimi

< proizvodnja sladoleda ove ¢e godine krenuti pocetkom veljace. Dakle, pokusat ¢e
se produljiti sezona i Sto viSe eliminirati sezonski poslovi i sezonska radna snaga

Pise: Boris Fabijanec
Snimio: Nikola Wolf

nogi bi mogli pomisli-
ti kako u zimi u bizni-
su sladoleda nema po-

sla. Ali varaju se, jer u Podravki-
nom poreckom Ital-iceu ve¢ se
uvelike obavljaju pripreme za se-
zonu. U tijeku je servisiranje i re-
konstrukcija proizvodnih stroje-
va i pogona, jer proizvodnja sla-
doleda ¢e ove godine krenuti po-
Cetkom veljace. Dakle, pokusat
Ce se produljiti sezona te $to vi-
$e eliminirati sezonski poslovi i
sezonska radna snaga. Time bi
se racionalizirala proizvodnja i
podigla kvaliteta proizvoda ra-
di normalnijeg procesa proizvo-
dnje i distribucije te znacajnije
smanjili troskovi poslovanja. Sve
je to u cilju ostvarivanja dodatne
kvalitete, a u konacnici i $to ve-
¢eg profita. Uz to, slasticarnica
u sklopu tvornice poznata po
velikom izboru odli¢nih kolaca
i sladoleda svakodnevno privla-
¢i brojne goste te radnice u pro-
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Juraj Slavkovi¢

izvodnji kolaca imaju pune ruke
posla. Kvaliteta i svjezina proi-
zvoda u slasticarnici Ital-Icea ni-
kada nisu bili upitni.

Proslo cIgodlsnjl poslovni
rekor

A o proslogodisnjim poslo-
vnim rezultatima prvi covjek
Ital-icea Juraj Slavkovi¢ kaze:

- Rezultati su bili dobri i mo-
ramo biti zadovoljni, jer je Ital-
ice prosle godine napokon pre-
$ao brojku od 3.500 tona proda-
nih proizvoda. Financijski smo
ostvarili ve¢i promet za 9, a ko-
licinski za 10 posto u odnosu na
istorazdoblje 2005. godine. Zabi-
ljezili smo jo$ jedan rekord - pre-
8li smo dva milijuna litara proi-
zvedenog sladoleda. Ovu brojku
dodatno potkrepljuje cinjenica
da smo u $pici turisti¢ke sezone
radili gotovo na rubu incidenta
- mjese¢no smo izdavali preko
700 tona sladoleda i to se radilo
u uvjetima na minus 22 stupnja.
Uspjesnosti proslogodisnjeg po-
slovanja umnogome je pomoglo
i to $to smo kompletno obnovi-
li vozni park i svi nasi kamioni
na terenu su novi, najstariji ima
5 godina. Uz to, dobili smo novi
veliki $leper za razvoz naseg sla-
doleda prema Podravkinim skla-
distima u Hrvatskoj, a i zacrta-
ne planove investicija i obnove
u proizvodnji smo, zahvaljuju-
¢i podrsci iz koprivnicke centra-

le, uspje$no odradili. Tako smo,
primjerice, adaptiraliliniju za pa-
sterizaciju i spremnik zrenja sla-
dolednih smjesa, promijenili ko-
tao za kuhanje, zamijenili sustav
hladenja u obje manje hladnjace
i sada smo dosli do faze gdje ce
moguénost veée proizvodnje i
plasmana proizvoda ovisiti o no-
vim investicijama. Ovdje bih jo$
htio naglasiti kako smo u svim
navedeniminvesticijamaustedje-
li vi$e od 20 posto od predvide-
nih investicijskih sredstava. La-
ni smo malo zakazali u kolovozu
i to ponajviSe zbog loseg vreme-
na, jer u tom mjesecu je bilo pu-
no kisnih dana. Cinjenica je da je
sladoledna sezona bila relativno
dobra, a osnovni razlog tome je
$to je prethodno organizacijski
sve bilo dobro i na vrijeme pri-
premljeno. Naime, sezonu smo
poceli ve¢ u travnju, Podravki-
na Prodaja je prije toga realizira-
la sve ugovore s kupcima na vri-
jeme, imali smo veliku podrsku
od strateskog partnera Unileve-
ra, a i mi kao ekipa u Ital-iceu

U Sloveniji zavrsen projekt edukacije prve generacije polaznika programa unapredenja prodaje

Diplome za Podravkine trgovacke predstavnike

o zavrSetku treceg stupnja
Pedul(acije prodajne operati-

ve u Ljubljani je odrzana do-
djela diploma djelatnicima prodaj-
ne operative trzista Slovenije. Rije¢
je o uspje$no zavrSenom semina-
ru za trgovackog predstavnika pre-
ma programu unapredenja prodaje
2005./2006. godine.

Direktor Podravke d.o.0. Ljublja-
na Zeljko Komazin izjavio je prigo-
dom dodjele diploma da je pono-
san na sve Podravkine zaposleni-
ke koji predstavljaju nasu kompa-
niju u Sloveniji te istaknuo zasluge
svih u rezultatima koje je Sloveni-
ja ostvarila. Trgovacke predstavni-
ke pozdravio je i direktor sektora
Trziste Zapadne Europe I Zeljko
Kisi¢, cijem sektoru od 1. sije¢nja
pripada i trziste Slovenije, te dire-

ktorica prodaje Ivana Vrviscar koja
zajedno sa svojom prodajnom ope-
rativom sudjeluje u osvajanju pozi-
cija Podravkinih proizvoda na slo-
venskom trzistu.

MenadzZerica za edukaciju i una-
predenje prodajnog mjesta Dubrav-
ka Horvat izjavila je kako su svi po-
laznici seminar uspje$no priveli
1<raju, ali osim znanja steéenog na
¢anju ostalo i zajednicko druZenje.

Ozbiljnostikvalitetukojupokazu-
jete u svojem radu na terenu poka-
zali ste i na ovom seminaru, rekla
jeDubravka Horvat, najavivsinasta-
vak daljnjih edukacija.

Dodjelom ovih diploma priveden
je kraju jednoipolgodisnji projekt
edukacija prve generacije polazni-
ka programa Unapredenja proda-

U Sloveniji teaj su uspje§n6 1avrsili: Renata Cajnkar, Ales Kovatic, Suzana Lo-
vrencic, Klemen Policnik, Jani Rihter, Tone Markic, Josko Markucic, Matej Ro-
bi¢, Janko Stipanovic, Bostjan Tratnik i Helena Ukmar

je koji ¢e se u kontinuitetu nastaviti
tijekom narednog razdoblja za trgo-
vacke predstavnike na svim trzisti-
ma koji nisu sudjelovali u progra-
mu. Trgovacki predstavnici prve ge-

neracije nastavljaju edukaciju kako
bi na kvalitetan nacin nastavili stje-
cati nova znanja koja ¢e im pomo-
¢i u kvalitetnijem obavljanju svako-
dnevnih poslova. Ines Banjanin

odli¢no smo suradivali s proda-
jom. No, nije sve bilo bas sjajno.
I dalje smo imali odredenih pro-
blema s naplatom - starom bolj-
kom hrvatskoga gospodarstva.
No, moram reé¢i da smo mi go-
tovo sve naplatili. Imali smo ne-
kih malih problema nenaplace-
ne ili sumnjive realizacije, ali to
je dio rizika koji, na Zalost, mo-
ramo prihvatiti. S velikim trgova-

¢kim lancima i velikim kupcima
nemamo problema, ali problem
nastaje kod malih partnera ko-
ji su nam duzni nekoliko tisu¢a
kuna. Nijedan sud ne Zeli se ba-
viti tako malim iznosima, ali tih
sitnih kupaca ima puno pa se taj
dug nakuplja. Inace, Ital-ice ima
oko 2.500 kupaca. Takoder, ima-
li smo problema s kapacitetima
uskladistenja proizvoda, prven-

Suradnja Ital-icea, Marketinga i Prodaje

Ital-Ice, kao i drugi gospodarski subjekti, takoder nije imun na
dosta velik, zapravo globalni hrvatski gospodarski problem, a to
su sve veci zahtjevi kupaca u smislu dodatnih rabata i popusta,
dok s druge strane ulazne stavke, poput cijena sirovina, ambala-
e i energenata postaju sve vece.

Uza sve to, zbog konkurencije postoji i odredena limitiranost
cijene proizvoda, a da ne govorimo kako je povecanje cijena
vrlo nepopularno kod potrosaca. No, bez obzira na sve te pro-
bleme, rezultati Ital-icea su kontinuirano dobri, i to ve¢ nekoli-

ko godina zaredom.

1a takav trend, kao sto isti¢e ¢elni covjek Podravkine tvrtke u
Porecu, osim dobre organizacije proizvodnje, najzasluzniji su Po-
dravkina Prodaja i Marketing. Naime, osim pravovremenog po-
tpisivanja ugovora s nasim poslovnim partnerima te kontinuira-
nog obilaska kupaca Podravkine prodajne operative, tijekom
prosle godine Prodaja i Marketing organizirali su nekoliko stoti-
na akcija kod nasih kupaca koje su imale vrlo velik i pozitivan

efekt kod potrosaca.

Taj trend dobre i kvalitetne suradnje Ital-icea, Prodaje i Mar-
ketinga sigurno ¢e se nastaviti i ove godine. Dakle, uz kvalite-
tnu organizaciju posla te prijeko potrebne investicijske zahvate
u proizvodniji, ovogodisnji ambiciozan plan Ital-icea nedvojbe-

no Ce se ostvariti.

stveno na pozicijama u Dubro-
vniku i Rijeci. A s tim limitira-
nim mogu¢nostima napravili su
odli¢ne rezultate, posebice kada
te rezultate usporedimo s neka-
dasnjima koje su ostvarivali na-
§i distributeri i koji su, naravno,
eliminirani.

Investicije u novu
opremu i vozni park

+ Za daljnji poslovni iskorak
potrebne su investicije. O ce-
mu je rije¢?

- Prije svega, potrebno je ure-
diti nase frizere, a tu je rije¢ o
investiciji od oko milijun ku-
na; morat ¢emo promijeniti su-
stav hladenja u glavnom skladi-
$tu, jer je zakonodavac promije-
nio sigurnosni sastav plina. Taj
sustav je i inace ve¢ dvadesetak
godina u funkciji i vrijeme je za
promjenu. Ta promjena ce za-
hvatiti i kompletnu kompresor-
ku stanicu, a to je pak investici-
ja, ukupno gledajudi, vecéa od
dva milijuna kuna. Nadam se da
¢e nasi nadredeni imati razumi-
jevanja te da Ce investicije biti
odobrene. Takoder, ove godine
nam dolazi $est novih kamiona
za zamjenu i tu ne¢emo poveca-
vati troskove, a imat ¢emo noviji
vozni park. Novost u poslovanju
Ital-icea je i nova organizacija
prodaje prema kojoj nasa tvrtka
prodaje robu isklju¢ivo Podrav-

ki. Dakle, prema nasim dosada-
$njim partnerima bit ¢e eksponi-
rana Podravka , a ne Ital-ice. To
jekod nasizazvalo dosta promje-
na, od novog nacina prijenosa
dokumentacije do brojnih orga-
nizacijskih zahvata. Nadam se
da ¢e te promjene donijeti bolje
rezultate, jer je ipak Podravka po-
znatiji brand od Ital-icea.

Komunikacija s kupcima

« Kakvi su ovogodisnji plano-
vi i vasa ocekivanja?

- Moram priznati da je ovogo-
di$nji plan podignut realno i bit
¢e ga moguce ostvariti, pa ¢ak i
prebaciti, ali za to nam trebaju
prod¢i spomenute investicije ka-
ko bismo dobili dodatnu sigur-
nost i kvalitetu u proizvodnji,
skladistenju i distribuciji. Tako-
der, apeliram na nase ljude ko-
ji su radili u prodaji za Ital-ice, a
sada su na terenu u sastavu Pro-
daje Hrvatska, da njihov rad i za-
laganje ostane na istom, ako ne
¢ak i na boljem nivou nego lani.
Veza terena s kupcima je najbi-
tnija u svemu tome jer u konacni-
ci ljudi ¢ine posao. Dakle, u njih
treba ulagati, o njima treba vodi-
ti raCuna, jer na$ je osnovni cilj
udi u svaki segment potro$nje,
stvoriti komunikaciju s kupcem
i to drzati na kvalitetnoj razini -
rekao je na kraju razgovora Juraj
Slavkovi¢. B
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Susret s Mirjanom Stubicar, koja odlazi u mirovinu
Otpremnina je nakon 35
godina staza Slag na torti

edu Podravkasima
koji ¢e s aktualnim
programom otpre-

mnine uskoro u mirovinu je
iMirjana Stubicar, planer di-
stribucije iz Logistike. Ovu
opciju odlaska i mir odabra-
la je svojevoljno i - pogodi-
la. Poklopilo joj se 35 godi-
na radnog staza u Podravki
i 55 godina zivota, a sad je
to nagradeno otpremninom
od $est tisuc¢a kuna po godi-
ni, §to je lijep paket za staro-
snu mirovinu. Prije tri godi-
ne jedna joj je kolegica odla-
zila u mirovinu pa je i ona to
pozeljela, ali tada je odlucila
da ide do brojke 35, “pa kaj
bude, bude’; i ispalo je do-
bro. Uvjete za odlazak imala
je i prije dvije godine, ali nije
bilo otpremnine koja je sada
dosla kao $lag na tortu. Kada
uz otpremninu dobije i $est
prosjecnih osobnih dohoda-
ka, na koje nije racunala, za-
dovoljstvo e biti to vece.

Na odlasku je iz Podravke,
ali ve¢ misli kako ¢e joj nedo-
stajati disponentska sluzba,
okruzenje od 15-ak dobrih
suradnika, u kojem je poce-
la prije 27 godina, i to bez
pomoc¢i kompjutora. Poce-
tak je bio s papirologijom za
utovar roba za sva trzi$ta biv-
$e Jugoslavije i poslovi koji
se ne ostavljaju za sutra. Sve
vrijeme $efovale su joj Zene,
Jasna Knezevi¢, Maja Bilus i
danasnja Planinka Popovic-
Orsos i bas zahvaljujuci “ko-
mandi” ljepSeg spola uvijek
se dobro radilo.

U pocetku umirovljenicke
dana shvacat ¢e kao produ-
zeni godi$nji odmor dok ne
uhvati ritam bez Podravke u
koju je dosla odmah nakon
zavr$etka ekonomske skole
u Koprivnici. Prvo na pripra-
vni¢ko mjesto, dok je stalni
radni odnos dobila u rekla-
mnom skladi$tu, obavljaju¢i
posao administratorice - da-
ktilografkinje, odnosno taj-
nice. S posla, osim za dva
rodiljska dopusta, nije izbi-
vala, $to joj pri¢injava doda-
tno zadovoljstvo. Od Podrav-
ke je dobila i stan u Ulici Iva-
na Mestrovica. Odsada ¢e joj,
zajedno sa suprugom Valen-

tom, kojije Podravkas u Infor-
matici, glavna briga biti kako
uspjesno rasporediti Podrav-
kin “miraz’; u c¢emu Ce glavna
stavka i dalje, kao sto je to bi-
lo i s mjese¢nim osobnim do-
hocima, biti placanje $kolova-
nja dva studenta u obitelji -
Igor je na kinezioloskom, a
Dijana na filozofskom fakul-
tetu, pa ¢e i misli o kupnji no-
vog auta biti u drugom pla-
nu. S mirovinom ¢e do¢iino-
vi odnosi, novi Zivotni ustroj.
Biti ¢e prigode da se poc¢ne
baviti stvarima koje su osta-
jale po strani zbog radnih ob-
veza. Tako ¢e Mirjana sigur-
no zavrsiti i dva goblena ko-
ja su ostala na ¢ekanju, u ru-
ke ¢e opet uzeti knjige koje je
prije voljela citati. Bit e vise
vremena i za tv-program: vo-
li dokumentarne i sportske
emisije, a ni dobre nogome-
tne i rukometne utakmice ne
propusta.

No pomalo ¢e zaliti za
Podravkinim organiziranim
izletima na kojima je sudjelo-
vala, pa je tako vidjela Saraje-
vo, Bratislavu, Budimpestu,
Be¢. Odlazeéi iz Podravke,
Mirjana razmislja i o budu-
¢nosti tvrtke u kojoj je prove-
la svoj radni vijek.

- U buduénost Podravke
ne bi trebalo sumnjati jer na-
$a kompanija ima sigurnost
u poslovanju i uz dobro vo-
denje nece se dopustiti posr-
tanje velikog prehrambenog
diva kojega su stvarale gene-
racije. Vazno je da Podravka
ostane kompaktna pa e i svi
oni koji su je stvarali biti za-
dovoljni - rekla nam je Mirja-
na. Slavko Petri¢

Kosarka i ostale sportske i rekreativne zanimacije

Pise: Slavko Petri¢
Snimio: Berislav Godek

ko kosarku uzmemo
kao Drazenovo “zani-
manje” u slobodno vri-

jeme, onda su nogomet, bi-
ciklizam i tr¢anje hobiji ko-
ji ispunjavaju njegov Zivot.
Iako mu je 36 godina, jo$ ak-
tivno igra koSarkuu u krizeva-
¢kom Radniku u natjecanju A
2 ligasa. Decko roden u Nje-
mackoj za roditeljskih gastar-
bajterskih dana u koprivni¢-
koj je osnovnoj medu svojim
kolegama bio sa 185 najvisi
i “predodreden” za kosarku.
No, nogomet je ipak izabrao

kao broj jedan i u podmlatku
Slavenabio je golman s perspe-
ktivom, a potom se ipak pri-
klonio igri izmedu dva kosa.
U srednjoj je skoli izucio auto-
mehanicarski zanat, a kosar-
ku je igrao u KK Koprivnica,
koja je kasnije bila i Podravska
banka i Pomka. U prvom sa-
stavu zaigrao je 1986. godine.
Najvise je odijevao dres s bro-
jem Cetiri, a krilni centar je,
prema procjeni trenera, bila
njegova najbolja pozicija. Sta-
tistiku o odigranim utakmica-
ma nema, ali dobro pamti dvi-
je - predigru koju su odigrali
Ciboni u Zagrebu pred 12 ti-
suca gledatelja i istu takvu Cr-

Draien Spiranec iz Tvornice Vegete

venoj Zvezdi (takoder u Zagre-
bu), gdje su se pojavili u crve-
no-bijelim dresovima kakve je
tada klub imao. Publika im je
fuckala dok spiker nije objavio
da su to momci iz Koprivni-
ce. Bilo je Drazenu tada 17 go-
dina, a dres s te utakmice kao
suvenir ¢uva i danas. Prvi ugo-
vor potpisao je s koprivnickim
klubom za sportsko usavrsava-
nje, dok je prosle cCetiri sezone,
prije nego je otiSao igratiza Ra-
dnik, nosio dres virovskog Po-
dravca. U ligi A2 bili su i prva-
ci, igrali su u kvalifikacijama
za prvoligasko drustvo.

U Podravki je Drazen po-
Ceo slazudi jaja u tvornici Kin-

derlade, zatim je radio u Vo-
¢u, pa presao u Unutarnji nad-
zor, u kojem su u veéini bi-
li decki iz kosarkaskog kluba.
Donedavno je radio kao zasti-
tar, da bi zatim oti$ao u Vege-
tu, gdje danas radi u pripremi
proizvodnje. Sudionik je Do-
movinskog rata, dragovoljac
od 1991. godine, kada je bilo
najpotrebnije. Na pakrackom
bojistu popucala su mu oba bu-
bnjica pa danas ima status 20-
postotnog ratnog invalida.

Od neloptackih je sportova
Drazenova preokupacija bici-
klizam. Ljeti nize kilometre
Podravinom, a prosao je i za-
padnu Slavoniju te pola Istre

kada je ondje bio na zastitar-
skom poslu u Umagu. Kad mu
je “dosadno’, nikakav problem
nije potegnuti do Madarske,
a koprivnicka Crna gora je za-
kon za ljetno trcanje, tijekom
kojega mu njegovi klinci pra-
ve drustvo. Ne krije da bi je-
dnoga dana Zelio biti kosarka-
$ki trener, i to prvog sastava
Koprivnice.

Ne krije ni to da obozava ku-
hanje. Specijalitet mu je zecji
paprikas, i to od divljega zeca.
Voli spremati i jesti i ribe. Spor-
ta$ je koji ne pije i ne pusi, a
navijacki mu zanos preteze na
stranu nogometasa Slavena, na
¢ije utakmice ide kada se pru-

Zi prilika. Jedan je od zagovor-
nika vracanja popularnih radni-
¢kih sportskih igara medu Po-
dravkase. O igrama, u kojima je
i sam zdus$no sudjelovao (mali
nogomet, odbojka, kosarka, ri-
bolov), kaze da su bile genijalna
stvar - na njima su se podizale
psihofizicke sposobnosti radni-
ka Podravke, o cemu bi opet tre-
balo povesti racuna.
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U spomen

edavno je sahra-
njen Zdravko Vi-
das - Kizdra, naj-

veéi koprivnicki sportski
zanesenjak i navija¢, ali i
covjek velikog srca i neiz-
mjerne humanitarne dje-
latnosti. Otisao je covjek

Nema vise Kizdre

koji ¢e generacijama kopri-
vnickih, poglavito Podrav-

nom sjecanju jer je veliki
dio svog Zivota poklonio
mladima koji su u sportu
trazili dokazivanje i pred-
stavljali svoj klub i grad.
Svojim navijackim zano-
som uvijek je bio uz spor-
tase, a najodaniji rukometa-
$icama Podravke, iako je ci-
jenio i ucinke ostalih S ru-
kometasicama je i pocelo
Zdravkovo navijacko razdo-
blje, a njegov zanos plijenio
je i druge koji su organizira-
no pruzali podrsku Podrav-
kinim djevojkama - od pr-
vih dana na le$snatom igra-
listu kraj stare gimnazije,
asfalta na stadionu i dvora-
ne s kojom je pocelo novo
rukometno poglavlje. Uvi-
jek je spominjao slogan “Bi-
ba, Crna, Ana, koprivnicka
Marakana” iz $ezdesetih go-
dina, no pratio je on i kasni-
je generacije Podravkinih
rukometasica u Koprivnici
i na gostovanjima u zemlji
i inozemstvu. Uvijek je bio
omiljen medu sportasima,
jednako rukometasicama i
nogometasima Slavena koje

kinih sporta$a ostati u traj- [

je takoder podrzavao i cije-
nio, a i ostali sportovi bili su
mu vezni uz srce. Bio je me-
du sportskim simpatizeri-
ma pravi voda i po tome ce
ostati u trajnom sjec¢anju.

Trajno ¢e ga pamtiti i u
krugu Podravkinih $ofera
gdje je bio na radnom mje-
stu kao i u Podravkinom va-
trogasnom drustvu gdje se
zdu$no angazirao.

Posebno poglavlje gdje je
Kizdra, kako su ga svi pozna-
vali i zvali, iskazao svoju li-
¢nost bilo je humanitarnog
znacenja. Sve do trenuta-
ka naru$enijeg zdravlja bio
je dobrovoljni davatelj krvi.
Njegova humanost pomaga-
nja na taj nacin izrazena je
u vise od 150 slucajeva po-
klanjanja krvi za druge. Po
tome, kao i sportskom dje-
lovanju ostat ¢e zapamdcen
kao izuzetna osoba. M

OBAVIJESTI

Oglas o prodaji rashodovanih vozila

Na osnovi odluke o prodaji objavljuje se prodaja rashodovanih
teretnih vozila putem javne prodaje - zatvorenim ponudama

Prodaja Ce biti 5. 2. 2007 u prostorijama Transporta, Deleko-
vecka cesta 9, Koprivnica u 12 sati

Akcije Podravkine udruge branitelja

Humanitarni koncert

“Zajedno do CT uredaja”

vorana koprivnickog
“Domoljuba” u srijedu
je bila premala da pri-

mi sve one koji su Zeljeli pri-
sustvovatihumanitarnomkon-
certu “Zajedno do CT ure-
daja” $to su ga organizirali
Udruga branitelja, invalida i
udovica Domovinskog rata
Podravke i Op¢a bolnica “Dr.
Tomislav Bardek”. Karte su bi-
le rasprodane dva tjedna rani-
je, tako da su se mnogi mora-
li zadovoljiti izravnim prijeno-
som ovog velikog glazbenog
dogadaja na valovima Radija
Koprivnice.

- Koprivni¢anci su jo§ je-
dnom pokazali svoju ve¢ do-
bro poznatu humanost, ali ve-
liki interes za ovaj koncert sve
nas je ipak malo iznenadio. Sto-
ga, prije svega zahvaljujemo
braniteljima Podravke koji su
osmislili ovaj dogadaj, ali i svim
izvodacima. Vjerujem da ¢emo
na takav nacin jo$ ove godine
dodi do cilja, a to je kupnja no-
vog CT uredaja. No osim $to
su i na ovaj nacin prikupljena
odredena financijska sredstva,
putem ovog koncerta postigli
smo i drugu, mozda jos i veéu
svrhu, a to je iznimna propa-
ganda nase akcije - kazao je dr.
Mijo Bardek, ravnatelj kopri-
vnicke Opce bolnice.

Na koncertu su medu osta-
lim nastupili: Zlatko Pejako-
vi¢, El Combo, Miroslav Eva-
¢ic band', Mladen Burnad,
Zdravko Skender, Mirta, Zelj-
ko Kruslin Kruska (Latino),

Leo, Elio Pisak, Josip Katale-
ni¢, Niko Bete i drugi. Vodite-
ljica je bila Dijana Sarek.

- Sva je sreca §to postoje i ta-
kve udruge kao $to je ova ko-
ja djeluje u Podravki i koja je
organizirala humanitarni kon-
certiinicirala prikupljanje pri-
loga medu radnicima Podrav-
ke. U ime Odbora braniteljima

Podravke neizmjerno hvala -
rekla je dr. Vesna Madari¢ ko-
ja je na Celu Organizacijskog
odbora “Zajedno do CT ureda-
ja, a Udruzi branitelja smo sa-
znali da ¢e u istu svrhu ve¢ po-
Cetkom ozujka organizirati no-
vi humanitarni koncert.

- S obzirom da su svi plati-
tli ulaznice za koncert “Zaje-

dno do CT uredaja” i da dvora-
na ima 336 mjesta, ovaj je put
prikupljeno 10.800 kuna. To je
na$ skromni prilog ovoj akciji.
No, trebamo zahvaliti i HDS-
ZAMP-u, cvjeéarnici Luna,
Otvorenom sveucili$tu, Radio
Koprivnici i Radio Dravi, Glasu
Podravine i drugima - kazali su
nam organizatori koncerta. B

Promoviran i znak dobrotvorne akcije “Zajedno do (T uredaja”

3

oOrganizacijski odbor dobrotvorne akcije “Zajedno do CT
uredaja” prihvatio je nedavno i sluzbeni znak akcije.

Autor znaka je Antonio Grgi¢ iz Pikant marketinga, a izra-
den je kao donacija samoj akciji. Znak je oblikovan u obli-
ku leptira kao simbol nade i srece, s krilima u obliku srca
kao simbola ljubavi i davanja (altruizma). Time ova akci-
ja dobiva i svoj vizualni identitet, koji ce joj osigurati pre-
poznatljivost i olaksati daljnju komunikaciju s ljudima do-

brog srca.

Pomoc Josipu Periéu

Ponude se primaju do 11,30 sati na blagajni Transporta.

Marka i tip Vista Inv. God. Stanje Pocetna
vozila vozila br. proizv.  vozila cijenaukn
1. TAM130T 11 RAMPA  sanducar 687 1992. vozno 19.950
2. MERCEDES 1120 hladnjaca 15%4 1996. vozZno 58.000

Navedena vozila mogu se razgledati 5. 2. 2007. u dvoristu
Transporta, Pelekovecka cesta 9, Koprivnica (Milan Kuparic)
od 8 do 11 sati. Pravo nadmetanja imaju sve pravne i fizicke
osobe koje uplate jamcevinu u iznosu 10% pocetne cijene.Vozi-
la se prodaju po nacelu "videno-kupljeno” bez prava na naknad-
ne reklamacije.

Porez i sve troskove prijenosa snosi kupac ( 22% ). Kupac koji je
u nadmetanju kupio vozilo, duzan ga je platiti i preuzeti u roku
tri dana od odrzanog nadmetanja.Nakon toga roka, a u slucaju
da kupac odustane od kupnje, gubi pravo na povrat jamcevine.

KINOPREDSTAVE
Kino Velebit u Koprivnici

1.-7. 2. “ARTHUR U ZEMLJI MINIMOYA”, americki animirani, sinkroniziran

na hrvatski jezik - u 16 sati
4. 2. (nedjelja) “ARTHUR U ZEMLJI MINIMOYA” - u 11 sati (matineja)
1.-7. 2. “DEJA VU”, americki akijski triler - u 18 sati
1.-7. 2. “APOCALYPTO”, americki epski spektakl - u 20 sati

- Fino varivo, hrenovke, voce

- Junetina na lovacki, tjestenina, salata

- Pohana svinjetina, pirjano povrce, salata
- Umak bolognese, spageti, salata

5
6
7. 2. stijeda:
8
9 - Svinjetina u grasku, pirjana riza, salata

2
2

. 2. Cetvrtak:
2

Predstavnici Udruge branitelja, invalida i udovica Domovin-
skog rata Podravke posjetili su obitelj Josipa Perica iz Koprivni-
ce. Rije¢ je o biviem Podravkinom radniku, koji je 24 godine pro-
veo na radnom mjestu c¢istaca. On se preko medija zalio na ne-
moguénost placanja elektri¢ne energije i opéenito na tezak zivot
koji prozivljava zajedno sa svojom bolesnom suprugom. Branite-

lji Podravke su odlu¢ili da mu podmire ra¢un za struju, a pritom
su mu odnijeli i poklon - proizvode Podravke.

- Ve¢ sam izgubio svaku nadu. Nisam ni slutio da ¢e mi u najte-
Zem trenutku pomoc¢ sti¢i iz moje nekadasnje firme. Stoga, svi-
ma najljepsa hvala - rekao je Josip. B

Vo

Pise: dr. Ivo Belan

Koliko ga je potrebno?

To je jo$ uvijek vruca tema
rasprava unutar krugova nutri-
cionista, stru¢njaka za prehra-
nu. Americki Institut za zdra-
vlje preporucuje 40 miligrama
dnevno za odrasle osobe (80
miligrama za pusace!), a ta se
koli¢ina nalazi u maloj naran-

¢i ili kiviju. Medutim, to tre-
ba smatrati apsolutnim mini-
mumom. Europska preporu-
ka je 60 miligrama dnevno, a
neki nutricionisti preporu¢uju
¢ak i do 2000 miligrama dne-
vno. Uglavnom, u bolesti ga
treba vise!

Mogu li velike doze vitamina C
pomoci u obrani od prehlade?
To je jedna nepotvrdena teo-
rija, ali koja moze imati teme-
lje. Sigurno je da niski unos
vitamina C u organizam mo-
Ze uciniti osobu sklonijom in-
fekcijama. Taj vitamin ima
sposobnost poboljsati funkci-
ju imunoloskog, obrambenog
sustava. Prema tome, treba osi-
gurati da tog vitamina uvijek
ima dovoljno u prehrani. Neki

‘Vitamin C

eksperti smatrajudakad je pre-
hlada ve¢ prisutna da ¢e doze
od 1000-1500 miligrama sma-
njiti tezinu i trajanje prehlade.

Koje su jo$ koristi od prehrane
bogate vitaminom (?

Vitamin C je potreban za
stvaranje kolagena, vazne bje-
lanc¢evine za zdrave kosti, zu-
be, hrskavicu i kozu. Njegov
manjak moze rezultirati opse-
znim kapilarnim krvarenjima.
Inace, on je snazan antioksi-
dans, a i pospjesuje resorpci-
ju zeljeza.

Treba li uzimati dodatni vita-
min C u obliku farmaceutskih
pripravaka?

Ako konzumirate mnogo vo-
¢a i povréa, unos tog vitamina

trebao bi biti prili¢cno visok.
Najbolji izvori su prokulica,
limun, jagode, naranca, papri-
ka, sipak. Bududi da ljudska bi-
¢a ne mogu sama stvarati vita-
min C i ako brinete da ga ne
dobivate dovoljno, onda bi do-
daci mogli biti od koristi.

Moie li se ¢ovjek predozirati?

Nije moguce predozirati se
vitaminom C jer je on topiv u
vodiivisak iznad tjelesnih po-
treba bit ce izlu¢en urinom.
Ipak, vrlo visoke doze mogu
uzrokovati Zeluc¢ane proble-
me i mogu rezultirati bubre-
znim kamencima u osjetljivih
ljudi. Razumljivo, kao i kod
svakog drugog nutrienta, tru-
dnice ne smiju uzimati velike
koli¢ine. ®
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Prva liga rukometasica - 12. kolo

U pocetku ravnopravno nadmetanje,

kasnije velika razlika u kvaliteti

PODRAVKA VEGETA - SPLIT 40:17 (17:9)

akon sjajnih rukometnih
Npredstava u Ligi prvaki-
nja s Viborgom i Leipzi-
gom povratak na domace prven-
stvo nije pobudio zanimanje gle-
datelja, a ni igracice nisu imale
natjecateljski naboj kao u Euro-
pi. Suparnice su im na koprivni-
¢kom parketu bile rukometasice
Splita, koje se bore za prvoliga-
$ki opstanak. No, kako i najlosiji
igrokaz ima zanimljivih detalja,
tako jeiova utakmica pocela pri-
licno “zabavno” Tanasne i laga-
ne Dalmatinke (gotovo da nema-
ju igracicu prvoligaskog forma-
ta) krenule su kao da Zele iznena-
diti Podravku. To im je uspjelo
samo u prvoj minuti utakmice.
Izborile su u prvoj akciji sedme-
rac, povele s 1:0, nesto kasnijeis
2:1, ali se odmah vidjelo tko bara-
ta kakvim oruzjem i da je to tek
labudi pjev Spli¢anki i u¢inak po
kojem ¢e pamtiti Koprivnicu.
Istina, Podravkine su igracice u
toj konfuznosti igrale na isti na-
¢in, ali ne da podcijene suparni-
ce koje su u pocetku imale snage
za kakvo-takvo nadmetanje.
Krenuo je Sojat s europskom
postavom, koju, zapravo, zbog

ozljeda, jedino i ima: Jelci¢, To-
dorovska, Horvat, Tatari, Pasi-
¢nik, Zebié¢ i Tarle i obranom
5:1. Imale su “Zute” s mora i re-
zultat 3:3 pa i 5:4, a u 15. minu-
tibilo je samo 8:5 za domace. Ra-
zlog tome je i odredena pospa-
nost Podravkinih rukometasica,
o ¢emu najbolje govori podatak
da je Lidija Horvat prvi gol po-
stigla tek u 16. minuti utakmice,
a Pasi¢nik svoj drugi tek u 19.
Primjetno je bilo da su gosée u
velikom htijenju ulaska u vrata-
rev prostor ostvarile nekoliko se-
dmeraca koji su zapravo i drzali
tu pristojnu razliku u golovima.
Nisu pale Splicanke u depresi-
ju ni nakon $to je Mojca Dercar
postigla svoj prvi ligaski gol odli-
¢nom felSom i povedala rezultat
na 17:9 sto je bio i rezultat polu-
vremena.

Drugo poluvrijeme pocelo je
kao sto je i prvo zavrsilo - u
znaku slovenske reprezentativ-
ke nad kojom je napravljen se-
dmerac, a slijedilo kontrom ko-
jom Dercar pokazuje zasto su
je zvali iz Ptuja za europske uta-
kmice. Postigla je Sest golova ko-
jima je “ppozvala” gledatelje na

Podravka ponovno postigla 40 golova na utakmici

pazljivije pracenje njenih mogu-
¢nosti. U nastavku je problem
za go$ce nastao kada se na golu
Podravke pojavila Barbara Stan-
¢in, premda vratarice gotovoini-
je trebalo, jer je obrana igrala ta-
ko dobro da su gosce bile zado-
voljne kada su uspjele uputiti ¢i-
sti Sut prema golu, a ako ga je i
bilo, Stan¢in je to skinula. U 15
minuta u drugom dijelu domaca
je vratarica samo triput posezala
u mrezu, a u isto vrijeme igraci-
ce u polju napravile su takvu ra-
zliku (u jednom trenutku 7:0) da

Spli¢anke nisu razmisljale drugo
nego kako izgubiti sa $to manje
razlike. U 20 sekundi prije kraja
Podravka je lovila taj 40. gol ko-
ji postaje zastitni znak domacih
neravnopravnih utakmica. Posti-
gla ga je Maja Koznjak - njen pr-
vi i zadnji gol na utakmici.

Podravka Vegeta je sa Splitom
igrala u sastavu: Zderi¢, JelCi¢,
Stancin, Dercar 6, Koznjak 1, To-
dorovska 7, Zebi¢ 5, Gacde 4, Bla-
zekovié, Horvat 5, Pasic¢nik 7 (4),
Suster, Tarle, Tatari.

S. Petri¢

Osmina finala Kupa Hrvatske za rukometasice

Lestoke akcije i rapsodija golova

PODRAVKA VEGETA - OSIJEK COATIA OSIGURANJE 47:21 (26:10)

smina finala domaceg
kupa s Osjecankama
bila je utakmica na ko-

joj su se trazile Zestoke akci-
je, a u rastereCenom igranju
njih je bilo podosta, pogotovo u
izvedbi rukometasica Podrav-
ke Vegete, koje su si dale odu-
$ka nizajudi brze kontre, posti-
Zudi nesvakida$nje golove upo-
trebom poznatih i nepoznatih
rukometnih kreacija u ¢emu
su prednjacile Zebi¢, Tatari,
Horvat, Gace, KoZznjak i Pasi-
¢nik. Kako bi taj repertoar mo-
gle izvoditi u samom pocetku,
napravile su golovnu prednost
ozbiljnom igrom.

U utakmici bez izazova, gdje
su Osjecanke same sebe tjerale

na igru, seriju golova pocela je
Tatari. Slijedile su je dobro Hor-
vat i Dercar, a posebno Todo-
rovska koja je do poluvremena
postigla osam golova i onda oti-
$la na klupu. Ozbiljnije udarce
go$éi dobro je skidala Stancin,
a u drugom poluvremenu to
je isto tako dobro radila Jelci¢
i nemo¢nim igracicama Osije-
ka preostalo je da se raduju sva-
kom postignutom golu.

U utakmici otvorenih karata
bilo je puno pucanja, promasa-
ja, a ovaj put stradali su i okvi-
ri vrata, pogotovo oni izmedu
kojih je stajala Slavonka Banda-
lo. U drugom dijelu utakmice
bila je prava rapsodija golova s
tim da je Podravka trazila i pe-

deseti, ali joj nije uspjelo. Najvi-
$e ih je postigla Maja Koznjak
(7), kojoj odgovara igra bez ste-
ge. Ako nije uspjelo domacdima
dosegnuti 50 golova, go$¢ama
je uspjelo da postignu svoj 21.,

Sutra u Koprivnici
Malonolgometni turnir
branitelja

U sportskoj dvorani policije
u Koprivnici u subotu, 3. velja-
Ce (sutra) u 8 sati pocet ce Me-
morijalni turnir u malom no-
gometu u cast 18-orice pogi-
nulih Podravkinih branitelja.
Na turniru ¢e osim nogometa-

$a UBIUDR-a Podravka jos su-
djelovatii ekipe hrvatskih bra-
nitelja: Hrvatskih Zeljeznica,
Belupa Ludbreg, Mesne indu-
strije Danica, UHDDR-a Kopri-
vnica, V. P. 3097 i Prvog hrvat-
skog redarstvenika. Najbolji
¢e biti nagradeni prigodnim
pokalima.

Krajem veljace UBIUDR Po-
dravka organizirat ce tradicio-
nalno natjecanje u malom no-
gometu na kojem ¢e sudjelo-
vati ekipe iz svih podruznica
ove udruge.

$to je za njih i dobar ucinak.
Osijek je i ovaj puta bio zani-
mljiv malobrojnoj publici zbog
igranja dviju sestri Koscak, Po-
dravkasica na izobrazbi u sla-
vonskom sredistu. Igrale su oce-
kivano dobro.

Podravka Vegeta je u utakmi-
ci s Osijekom igrala u sastavu:
Standin, Jel¢ié¢, Dercar 5, Ko-
znjak 7, Todorovska 8, Zebié¢
6, Gace 3, Horvat 6, Pasi¢nik 6
(2), Tarle 2, Tatari 4.

S.P.

Kadetsko prvenstvo Hrvatske u Sahu

Podravkini sahisti

I ove godine na finalnom tur-
niru Kadetske lige Hrvatske $a-
histi Podravke pokazali su da
im nema ravna u drzavi i da
dolaze iz nase najuspjesnije $a-
hovske skole. Proslog vikenda
u Valpovu osvojili su prvo mje-
sto u konkurenciji Cetiri naju-
spjesnije ekipe s regionalnih
natjecanja i ponovili proslogo-
di$nji uspjeh. Uz Podravku na
finalnom su turniru jo$ igrali
Casper iz Zadra, Mladost iz
OsijekaiGorankaiz Ravne Go-
re. Sahisti Podravke osvojili su
prvo mjesto sa 9 bodova svla-
davsi Mladost 2,5:1,5, Goran-
ku 3:5:1,5 i Casper 3:1.

Pobjednicki naslov za Po-

dravku osvojili su Jurica Srbis,
Matija Ostovi¢, MiSel Bertu-
si, Viktor Vranar, Petar Fréko
i Ivan Orehovec. Odluc¢ujucu
prevagu u svim mecevima do-
nosio je Podravki reprezentati-
vni dvojac Srbi$ - Ostovié, koji
je pobijedio sve svoje protivni-
ke, iako su sa 11 godina mladi
od svojih suparnika koje su po-
bjedivali. Osim njih ugodno je
iznenadio i Viktor Vranar, koji
je ostvario 2,5 boda iz tri par-
tije koliko je odigrao u Valpo-
vu. Prvake Hrvatske na ovom
su natjecanju vodili trener Ve-
dran Baci i predsjednik kluba
Hrvoje Matijevic.

uvjerljivo prvaci

AL SARSEE
RADTTIEE
apop AATYER

-
-

..'
4
ad 2T
-
-+ ot

-
-

1

A

Pobjednicki sastav kadeta Podravke

Prva hrvatska liga kuglacica - 11. kolo

Tri ¢unja do osvajanja boda

Pise: Zeljko Semper
Graditelj - Podravka 6:2 (13:11) 3293:3291

Prosle su godine kuglacice Podravke u Zapresicu izgubile 5:3,
$to je bio pocetak kraja gubitka titule prvakinja, a sada su ih tri
¢unja dijelila do osvajanja jednog boda. I sve je bilo povoljno do
same zavr$nice, kad je Podravka uz 2:2 u setovima imala i velikih
68 cunjeva prednosti i bod u dzepu. Nakon prve serije bilo je 1:1,
a Podravka je stekla 47 ¢unjeva prednosti. U drugoj seriji opet je
bilo nerijeseno, a prednost je u Cunjevima narasla na 68 cunjeva
zahvaljujuéi sjajnoj igri Zeljke Orehovec, igradici utakmice. Vu-
¢i¢ nesretno gubi za samo jedan ¢unj, dok je na opce iznenade-
nje mlada Ana Belec za 22 ¢unja bolja od reprezentativke BiH
Selimovi¢. U zavr$nici domace sjajnom igrom osvajaju dva boda
protiv tandema Picer - Lukac i osvajaju dva boda.

Prva hrvatska liga kuglacica - 12. kolo
Sjajna pobjeda za naslov prvaka!

Zagreb - Podravka 3:5 (11,5:12,5) 3354:3354

Nakon subotnjeg poraza 2:6 u Zapresicu, kuglacice Podravke
su u nedjelju u fenomenalnoj igri pobijedile aktualnog prvaka
drzave i jedinog konkurenta u borbi za novi naslov prvaka. Sada
se s vrlo velikom sigurno$¢éu moze tvrditi da ¢e Podravka nakon
godinu dana vratiti titulu najbolje ekipe u Hrvatskoj. Kada je bi-
lo najteze, nakon neugodnog poraza i neprospavane noci, na sta-
zama velikog suparnika odigrale su fantasti¢no i Zagreb je pretr-
pio teski poraz. Bila je to nevidena drama, neponovljiva, infark-
tna utakmica.

U prvoj seriji Zagreb je nokautirao koprivnicki tandem Zorec -
Vuci¢ vodstvom 2:0 i velikom predno$c¢u od ¢ak 74 ¢unja. U tom
trenutku sve je izgledalo izgubljeno, Podravka je bila "na apara-
tima’; crno se pisalo nasim djevojkama. U drugoj seriji doslo je
do novog obrata, tandem Picer - Orehovec vrac¢a Podravku u Zi-
vot, rezultat je izjednacen na 2:2, a prednost Zagreba smanjena
je na samo 14 Cunjeva. Ljiljana Picer bila je slabija za jedan ¢unj
od Majer, ali Ljilja osvaja bod, jer je bolja u setovima (3:1). Zelj-
ka je opet sa 588 ¢unjeva bila prvo ime utakmice - najbolja kad
je najteze, uvjerljivo je nadvisila mladu Pavi¢ sa 4:0 u setovima i
viskom od 61 ¢unja.

Zavrs$nicu je rezirao sam Hitchcock. Nase djevojke Purdica Lu-
kac i mlada Ana Belec imale su nemogudi zadatak protiv dvije
drzavne reprezentativke Graber i Sinov¢i¢. Do posljednjeg se hi-
ca nije znao pobjednik, sve su opcije bile u igri .

Lukac je bolja od Graber za 12 ¢unjeva, ali je premoc¢na i u
setovima (3:1). Mlada Ana Belec, koja ima tek tri, Cetiri uta-
kmice u Prvoj ligi, na zaprepastenje bu¢nih navijaca Zagreba
postize fantasti¢nu pobjedu nad Eldom Sinov¢ic, prije pet go-
dina prvakinjom Svjetskog kupa. Bila je to prava drama, Ana
je bolja za samo dva ¢unja. Na kraju obje ekipe imaju u dlaku
isti broj srusenih ¢unjeva: 3354:3354. Zagreb ima dvije poje-
dinacne pobjede, Podravka Cetiri, i to je 2:4, a zbog istog bro-
ja ¢unjeva svaka ekipa dobiva po jedan bod i to je konaéna po-
bjeda Podravke od 5:3. Podravka sada s utakmicom vise ima
16 bodova, Zagreb je drugi sa 10 itd. Sutra, u subotu, u Ko-
privnici (15 sati) gostuje Istra iz Poreca, predvodena Mari-
jom Zver.

Prva hrvatska liga kuglaca - 14. kolo
Podravkasi iz provalije do pobjede

Podravka - Grmoscica 6:2 (12,5:11,5) 3844:3730

U dramati¢noj utakmici pobjedu i nova dva boda osvojili su
kuglaci Podravke protiv izvrsne Grmoscice iz Zagreba, momca-
di koja se nalazi na drugom mjestu prvenstvene ljestvice. To su
dva sastava koja na svojim stazama, na kuglanama blizankama,
postizu najbolje rezultate u Prvoj ligi. Podravkasi su bili pod ve-
likim pritiskom - na poraz nisu smjeli ni pomisliti. Gosti su go-
dinama u vrhu, Podravka ima glavni cilj ostanak u ligi. Krenu-
lo je nesretno za Podravku, gosti su poveli s 2:0, stekli 14 cunje-
va prednosti i domacim navijacima zaledili srca - Goran Sege-
rec gubi za Cetiri ¢unja, a Ivan Pigac u nervoznoj igri gubi 3:1
sa 10 ¢unjeva manjka. U drugoj seriji Zlatko Betlehem gubi pr-
va dva seta, a onda u ludoj zavr$nici osvaja bod - uz 2:2 bolji
je za 13 Cunjeva. Zdravko Vuci¢ nakon poduze krize u igri odi-
grao je odli¢no, gosta torpedirao sa 4:0 i 77 ¢cunjeva viska. Pri-
je zavr$nice rezultat je izjednacen na 2:2 sa 76 ¢unjeva predno-
sti za Podravku.

U zadnjoj seriji, svjesni svoje prednosti u ¢unjevima, Bionda i
Miklosi¢ zaigrali su izvrsno. Posebno je tezak zadatak imao Mi-
kla, jer je za protivnika imao sjajnog reprezentativca Miroslava
Kovaca, koji je prosle godine postavio rekord kuglane. U prva
dva seta briljirao je Bionda (169+172) i nakon velike prednosti
gubi dva seta, ali bolji je za 29 ¢unjeva. Mikla u velikoj izjedna-
¢enoj borbi i 2:2 u setovima u posljednjim hicima uspijeva pobi-
jediti za devet Cunjeva. S fantasti¢nim prosjekom od 640 Cunje-
va Podravka je bila nadomak rusenju ekipnog rekorda kuglane
- nedostajala su samo dva ¢unja. S ova dva boda Podravka je se-
dma sa 12 bodova, a u subotu putuje u Novsku.
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J Pod generalnim pokroviteljstvom Podravke u zagrebackom hotelu
The Westin odriano je 13. kolo Hrvatskoga kuharskog kupa

Grozdana Bohorc¢ pobjednica je
Kuharskog kupa za 2006. godinu

Pi$e i snimio: Boris Fabijanec

Pod generalnim pokrovitelj-
stvom Podravke i u organiza-
ciji Hrvatskog kuharskog save-
za, Udruge kuhara grada Za-
greba i Zagrebacke Zzupanije
te Turisticke zajednice Zagre-
backe zupanije u hotelu The
Westin odrzano je 31. sije¢nja
zadnje, 13. kolo Hrvatskog ku-
harskog kupa pod nazivom
"Medeno srce Zagreba” Pe-
tnaestak kuhara i njihovih po-
moc¢nika natjecalo se u tri ka-
tegorije - sveCana hladna pla-
ta od pastrve, toplo glavno je-
lo s prilogom pripremljeno od
teletine te hladni desert pripre-
mljen s medom. S obzirom na
to da je ovo bilo zadnje natje-
canje u proslogodi$njem nizu
kuhanja i borbe za kristalnu
kuhacu, dakle za najboljeg hr-

Najboljim kuharima Podravkine jed

vatskog kuhara u 2006. godini,
napetost medu natjecateljima
bila je velika. Na proglasenju
najboljih prigodnim rije¢ima
kuhare i brojne goste pozdra-
vili su tajnik Svjetske kuhar-
ske federacije za jugoisto¢nu
Europu Srec¢ko Kokli¢, zamje-
nik zagrebackog gradonacel-
nika Josip Jambrac¢, predsjed-
nik Hrvatskog kuharskog save-
za Damir Crleni te pomo¢nik
predsjednika Uprave Podrav-
ke Drenislav Zeki¢.

- Bog blagoslovio sponzore
i vas koji ¢ete kusati nase proi-
zvode, a vi znate da je Podrav-
ka kompanija sa srcem - mi
sve $to radimo, pa i kada kuha-
mo, radimo sa srcem - rekao
je Zekié Cestitaju¢i svim nagra-
denima.

Na “Medenom srcu Zagre-
ba” kao gotovo i na svim natje-

v

arove uruio Drenislav Zeki¢

i

Na finalnoj manifestaciji Hrvatskoga kuharskog kupa Podravka je

predstavila paletu svojih proizvoda

canjima Kuharskog kupa naj-
bolja je bila kuharica iz ludbre-
$kog restorana "Fantasy” Gro-
zdana Bohor¢, koja je sa 1.710
bodova osvojila i prvo mje-
sto u ukupnom poretku Kupa
za 2006. godinu. Drugo mje-
sto osvojio je Hrvoje Ziroje-
vi¢ iz splitskog restorana "No-
$tromo’; a tre¢i je bio Miro-
slav Dolovcak iz zagrebackog
Westina. Superiornost u Ku-
pu za pro$lu godinu Grozda-
na Bohor¢ potvrdila je osvaja-
njem prvih mjesta u dvije ka-
tegorije - hladna plata i desert
te osvajanjem drugog mjesta
u kategoriji glavno jelo. Tu je
bio bolji njezin kolega Hrvoje
Zirojevic.

Kuharski kup je svojevrstan
festival u cjelinu povezanih ku-
linarskih manifestacija koje se
na zadane teme odrzavaju di-
ljem Hrvatske. Tijekom 2006.

RECEPT TJEDNA

Pastrve nadjevene spinatom

Bogate omega-3 masnim kise-
linama, koje smanjuju koleste-
rol, te bjelanc¢evinama, minera-
lima i vitaminima, pastrve su
zdrava i vrlo ukusna hrana.

Sastojci za 4 osobe:

4 pastrve (svaka oko 250 g)
20 g maslaca

2 Ces$nja Ce$njaka

20 g krusnih mrvica Podravka
2 zlicice Vegete

100 g vrhnja

2 zlice ulja, 50 g slanine

60 g luka, 200 g $pinata

sol

Priprema:

Pastrve oCistite, operite pa osu-
Site papirnatim ubrusom. Spi-
nat operite, narezite na rezan-
ce, posolite i ostavite neka sto-
ji 15-ak minuta.

Spinat zatim ocijedite (ruka-
ma) i stavite u posudu. Nasje-
ckani luk i slaninu narezanu

na kockice kratko popecite i
dodajte $pinatu.

Toj smjesi dodajte vrhnje, kru-
$ne mrvice, Vegetu i protisnu-
ti ¢esnjak, pa sve dobro izmije-
$ajte i nadjenite pastrve.
Ovako pripremljene pastrve
stavite na nauljeni lim, malo ih
posolite, premazite rastoplje-
nim maslacem i pecite u pe-
¢nici zagrijanoj na 200°C  20-
30 minuta.

Posluzivanje:

Pecene pastrve posluzite tople

uz salatu po Zelji.
Savjet:

Nadjevene pastrve moZete
uvaljati u brasno, staviti u lim,
pokapati s malo ulja i peci pre-
ma receptu.

Vrijeme pripreme:
1 sat i 10 minuta
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godine odrzano je 12 natjeca-
nja, i to u Makarskoj, Dugoj
Resi, Puli, Cakovcu, Vinkovci-
ma, Bolu, Umagu, Kutini, Ko-
privnici, Zadru, Puntu, Vara-
zdinskim Toplicama te ovo
13. u Zagrebu. U Hrvatskom
kuharskom kupu sudjelovalo
je osamdesetak natjecatelja s
isto toliko pomoc¢nika. Pobje-
dnik kategorije Hrvatskog ku-
harskog kupa osvaja malu kri-
stalnu kuhacu, a ukupni po-
bjednik osvaja veliku kristal-
nu kuhacu i novéanu nagradu
u kunskoj protuvrijednosti od
1.000 eura, a drugoplasirani i
treceplasirani male kristalne
kuhace i nov¢anu nagradu od
500 eura u kunskoj protuvri-
jednosti. Najboljim kuharima
nov¢ane nagrade i kristalne
kuhace bit ¢e uskoro dodijelje-
ne u koprivnickoj centrali Po-
dravke. B
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Potpisan ugovor o sponzorstvu prestiine atletske

manifestacije

Studena sponzor atletskog
mitinga u Splitu

Nastavljajuéi visegodi$nju
praksu podupiranja razlici-
tih sportskih kolektiva, izni-
mnih sportasa i sportskih
manifestacija u Hrvatskoj,
Podravka ¢e sufinancirati i
medunarodni atletski miting
koji ¢e se 24. veljace odrzati
u Splitu. Rije¢ je o iznimnom
sportskom dogadaju koji ¢e
prvi put u nasoj zemlji oku-
piti najbolje svjetske skaka-
Cice. Tako ¢e Studena pono-
vno biti uz Blanku Vlasi¢,

U prisustvu Blanke Vlasi¢ Davorka
zadovoljstvo sklapanjem sponzors
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koja je zastitno lice ove izvor-
ske vode, ali i uz Kajsu Ber-
gqvist i Venelinu Venevu,
koje suvec potvrdile svoje su-
djelovanje na mitingu.

Ugovor o sponzorstvu te
prestizne atletske manifesta-
cije u Splitu su 29. sije¢nja
pred brojnim novinarima po-
tpisali Podravkina direktori-
ca prodaje za regiju Dalmaci-
ja Davorka Jai¢ i predsjednik
Atletskog sportskog kluba
Split Boris Poljak. J. L.

&aic’ i Boris Poljak izrazili
0g Ugovora
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