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U okviru trodnevne
manifestacije
"Galovi¢eva jesen”

u Podravkinom ”Staglju”

Podravka na
Ugostiteljsko -
turistickom skupu

Slovenije odrzana
u Radencima "Knjizevna vecer(a)”
8. str. 5. str.

Objavljeni devetomjesecni rezultati poslovanja

Podravka u prvih 9 mjeseci ostvarila 80
milijuna kuna dobiti i povecala prodaju

Vegete

Pise: Alen Kisi¢
Snimio: Nikola Wolf

Grupa Podravka je u prvih 9
mjeseci ove godine ostvarila pri-
hod od prodaje u iznosu od
2.429,7 mil. kuna, $to je poveca-
nje od 2 % u odnosu na ostvareno
u istom razdoblju 2003. godine.
Ostvarena neto dobit nakon opo-
rezivanja u prvih devet mjeseci
ove godine iznosi 80 milijuna
kuna $to je za 329 posto vise
nego u istom razdoblju 2003.
godine. Poslovni su prihodi rasli
brze od rashoda.

Na inozemnim trZiStima ostva-
ren je rast prihoda od prodaje za
5 %, dok je na hrvatskom trzistu
zabiljeZen pad prodaje od 1 %.
(uslijed smanjene prodaje li-
jekova, pica i sladoleda). Sto se
tice inozemnih trzista, vrijedi is-
taknuti da je rasla prodaja na
trzistu jugoisto¢ne Europe (7 %),
srednje Europe (5 %), te na trzistu
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zapadne Europe, prekooceanskih
zemalja i Orijenta (4 %).

Prema proizvodnim segmenti-
ma, prodaja prehrane i pica pora-
sla je za 2 %, trgovacke robe za 7
%, dok je prodaja lijekova manja
za 1 posto, §to je posljedica situ-
acije na trzistu lijekova u Hrvatskoj
gdje Belupo ostvaruje najveci dio
svog prihoda.

Rast prodaje u odnosu na isto
razdoblje prosle godine ostvarile
su sljedece kategorije proizvoda:
dodaci jelima - Vegeta 6 %, mlin-

ski i pekarski proizvodi 45 %,
zamrznuta hrana 24 %, voce i ¢aj
4 %, povrce i kondimenti 3 %,
dje¢ja hrana Lino, slastice Dolce-
la i snack Kviki po 1 %. Iako je
proteklih godina biljezio visoko
povecanje prodaje, segment Pod-
ravka pica zabiljezio je pad pro-
daje od 18 posto u odnosu na isto
razdoblje prosle godine, §to je
posljedica losih vremenskih uvjeta
uslijed kojih je cijelo trziste pica
zabiljeZilo smanjenje prodaje.
Od dogadaja iz Podravkinog po-

slovanja u prvih devet mjeseci
ove godine vrijedi izdvojiti otva-
ranje tvornice krema i masti u
Belupu, usvajanje nove organiza-
cijske strukture, nastavak pozi-
tivnih trendova na poljskom trzi-
stu i zlatnu medalju kvalitete za
Vegetu na sajmu u Novom Sadu.
Isto tako, Podravka je primila
Zlatnu dionicu za najlikvidniju
dionicu u 2003. godini, te priz-
nanje za opci doprinos zatiti
okoli3a Ministarstva zastite okoli-
$a i prostornog uredenja.
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Razgovor: Renata Sadek - category manager za povrée i kondimente u Sektoru Marketing

Cilj je marketinske organizacije biti pokretacka
sila poslovne strategije

Razgovarala: Ines Banjanin

Reorganizacija, koja je dovela do znacajnih promjena i u sektoru
Marketinga, nakon prvih poduzetih koraka pokazala je pozitivne poma-
ke. Pri tome se nisu znacajno promijenili zadaci marketinga, koji prije
svega tezi udovoljiti potrebama sve sofisticiranijeg potrosaca. Trenutno je
u sektoru Marketing 3est category managera koji zajedno s timovima u
kojima su marketing manageri i product manageri brinu o pojedinim
kategorijama proizvoda. Category manageri su: Melita Bunic - zaduZena
za kategoriju Podravka jela, Marcel Janekovi¢ - za dodatke jelima,
Nevenka Maric - za voce i ¢ajeve, Natasa Mitsios Stanic - za djecju hranu
i kremne namaze, Sabina Tusek - za snack, slastice i mlinske proizvode
i Renata Sadek - za povrce i kondimente.

Upravo s Renatom Sadek porazgovarali smo o ciljevima, zadacima i
promjenama nakon preuzimanja funkcije category managera.

- Kako ste se snasli u novoj funkciji
category managera?

- Funkciju category managera pre-
uzela sam sredinom poslovne godine
te sam u najkracem vremenskom
razdoblju nastojala upoznati sav
opseg poslova vezan uz kategorije
povrca i kondimenata, tekucu prob-
lematiku, te zajedno s timom preu-
zeti poslovne procese usmjerene
ispunjavanju marketing programa za
ovu godinu i postizanju godisnjeg
plana prodaje. Sama promjena funk-
cije na vise pretpostavlja i vise odgo-
vornosti, obaveza i radnog vremena,
5to me ne opterecuje toliko koliko
Zelja da se ostvare zacrtani ciljevi u
ove dvije kategorije za koje sam
zaduzena. Grupe proizvoda koje “de-
klariramo” kategorijom kondimena-
ta su ajvar i ostali prilozi od povrca,
senf, hren, kecap i gotovi umaci, a
kategorija povrca podrazumijeva
konzervirano i pasterizirano povrce
(krastavci, paprika, cikla, grah, gra-
sak...itd). Prije preuzimanja ove funk-
cije, u marketingu SPJ bila sam blisko
vezana za ove kategorije, tako da mi
nisu bile nepoznate, no sadadnja
funkcija je puno zahtjevnija, a tako i
pristup prema kategorijama.

Zajednicki tezimo boljem
poznavanju trzista,
potrosaca, kupaca,
konkurencije, kao i
prepoznavanju

trendova potrosnje

- Koje su jos znacajne promjene?

- Nova organizacija pretpostavlja
punu kracu hijerarhijsku razinu, sto
znaci da se nase odluke mogu brze
donositi, a samim time biti i brze
aplicirane na trziste. To je s obzirom
na danas$nju situaciju, odnosno pro-
mjenjivo trzisno okruzenje, svako-
dnevne nove situacije i konkurenci-
ju, i te kako znacajno. Smatram da
smo se svi prilagodili i zajednicki
tezimo boljem poznavanju trZista,
potrodaca, kupca, konkurencije, kao
i prepoznavanju trendova potrosnje
jer to je temelj nasega poslovanja. Na
taj nac¢in mozemo kreirati dugoroc-
ne strategije i odredivati najefikasni-
je taktike koriste¢i raspolozive
marketinske alate. Pri tome nastoji-
mo §to vise biti u kontaktu s kolega-
ma na pojedinim trzistima, ali isto
tako posjecivati trzista kako bismo

na licu mjesta upoznali polozZaj
nadeg i proizvoda konkurenata na
policama te trendove na trzitu. Puno
vi$e putujemo i na taj nacin stvaramo
osobne kontakte, uglavnom s ljudi-
ma s kojima smo i do sada poslovno
suradivali putem telefona, a izravni
nam kontakti na odredeni nacin ola-
ksavaju nase poslovne zadatke. Ta-
koder imamo odredenu slobodu u
donosenju poslovnih odluka vezanih
uzupravljanje proizvodima, odnosno
kategorijom, a samim time i veliku
odgovornost i category managera i

Tomislav Horvat,
direktor Sektora
Marketing:

Pomaci
u nacinu
rada su
pozitivni

cijeloga tima. Stoga je vazno imati
tim od povjerenja jer bez meduso-
bnog timskog rada nemoguce je du-
goro¢no odrzati proizvode kojima
trenutno upravljamo.

Marketing Zivi kao jedna
cjelina, a nas je tim spoj
iskustva i mladosti

- Tko sve cini tim zaduZen za
kategorije povrca i kondimenata?

- Organizirali smo se u tim u kojemu
uz mene rade Cetiri managera: Dunja
Milosic Odobasic i Ruzica Petrov¢ic
- marketing manageri, Hrvoje Mati-
jevi¢ - product manager i pripravnica
Dubravka Blazek. Nas je tim spoj
iskustva i mladosti i smatram da smo
stvorili pozitivhu atmosferu koja nam
omogucava lakse obavljanje svako-
dnevnih poslovnih zadataka. Unutar
tima nastojim ostvariti prisnu komu-
nikaciju, potaknuti timski rad i stvo-
riti neformalnu atmosferu kako bi se
nasi poslovni zadaci §to brze i efikas-
nije obavljali i smatram da smo posti-
gli izvanrednu suradnju. Takoder je

- Trziste je Zivo stvorenje koje se mijenja i dok su category manageri
i njihovi timovi do sada samo slusali izvjesca Prodaje, sada na licu
mjesta, vise nego do sada, upoznaju i analiziraju poziciju pojedinog
proizvoda na polici, strukturu trgovine i konkurenciju. Buduci da
zadatak category managera podrazumijeva dobro poznavanje trzista u
zemljama za koje su odgovorni, svakoga mjeseca provedu barem dva,
tri dana na putu. Osim toga, nastojimo ¢im vise kontaktirati s
internacionalima i bolje upoznati njihov nacin rada na pojedinim
trzistima. Potrebno je puno terenskog rada, jer se i na taj nacin stjec¢u
iskustva. Posao category managera je odgovoran. Oni imaju puno vise
slobode u odlucivanju nego 3to su imali do sada, ali ta sloboda sa
sobom nosi odgovornost na koju se moraju naviknuti. Prema dosadas-
njim iskustvima, pomaci u nacinu rada su pozitivni, jer se pokazalo da
smo dobro prihvaceni, $to nam je dokaz da se krecemo u dobrom
pravcu. Takoder je dobra suradnja sa svim trzistima, jer ukoliko postoji
Zelja da se rijesi neki problem, onda c¢e se on i rijesiti. MoZe postojati
“sukob” izmedu kratkoro¢nih ciljeva koji se odnose na ispunjenje
biznis plana i dugoro¢nih ciljeva koji se odnose na poziciju branda, ali
zajednicki cilj svih nas je ostvarenje prodaje i profita za vlasnika, ne
samo na kratku stazu. Category manager ima u svom radu podrsku
cijelog tima (marketing managera i product managera), koji odraduju
veliki dio poslova. Do kraja godine bit ce definirani planovi i
marketinske aktivnosti i odrzana konferencija svih marketinga (centra-
la i trzista), a o prvim rezultatima marketinga moci ¢emo govoriti tek
u proljece. Zelio bih napomenuti da je izuzetno dobra suradnja i sa
Sektorom razvoja, $to ¢e nam omoguciti brzi i kvalitetniji razvoj novih

proizvoda.

Renata Sadek

izvrsna suradnja medu timovima, pri
¢emu je znacajna podrska iskusnijih
kolega. Sve to dokazuje da marke-
ting Zivi kao jedna cjelina.

Nas posao je zahtjevan,
ali dinamican i zanimljiv

- Koji su vasi zadaci i je i tu doslo
do znacajnijih promjena?

- Zadaci Marketinga nisu se puno
promijenili, jer na$ je zadatak i nada-
lje vrlo uska suradnja s IstraZivanjem
i razvojem u stvaranju i lansiranju
novih proizvoda koji ¢e zadovoljiti
potrebe sve sofisticiranijeg potrosa-
¢a. Svakodnevno kontaktiramo s pro-
izvodnjom koja nam pomaze u pro-
vodenju strategije u djelo. Takoder,
jedan od osnovnih zadataka nam je
zajedno sa snagama Prodaje poku-
ati stvoriti partnerski odnos s ku-
pcem i nastojati izgraditi lojalnost
potrosaca kao i zajednicki kreirati
odredene elemente proizvoda. Pri
tome brinemo o brandu Podravke
odnosno o cijeloj kategoriji, jer sa-
gledavamo poziciju odredene kate-
gorije na svim trzistima na kojima
poslujemo. Osnovni zadaci su briga
o proizvodu, odnosno potro3acu,
pracenje volumena prodaje, izrada
komunikacijskih strategija, mjerenje
efikasnosti marketinskih ulaganja,
kreiranje cjenovne strategije, distri-
bucije, polozaj proizvoda na polici,
pracenje i analiza financijskih i trzis-
nih pokazatelja sto podrazumijeva
tijesnu i otvorenu suradnja s ostalim
odjelima unutar poduzeca i na svim
trzistima. Zapravo, kreiranje palete
jedinstvenih marketinskih aktivnosti.
Dugoro¢no gledano, zadatak cat-
egory tima je postaviti jasnu viziju
kategorije, odrediti strategiju,
odnosno iz godine u godinu kreirati
taktiku koja omogucava odrzavanje,
odnosno razvoj trzisne pozicije. Osim
toga, jedan je od glavnih zadataka i
profitabilnost proizvoda. Svaki novi
proizvod osim veli¢ine prodaje, po-
lozaja na polici i postizanja poznato-
sti u svijesti potroSaca, mora imati i

svoju financijsku opravdanost,
vrijednost za poduzece, za nase dio-
nicare. Razmisljati marketinski znaci
kreirati proizvod odredenih svojsta-
va i privlac¢nosti ciljnom kupcu, po-
troSacu, $to je i najtezi, ali najizazov-
niji dio posla. Marketing nije sektor,
to je poslovna filozofija i to bi trebao
biti na¢in promisljanja svih nas. Cilj
nije gledati proizvod samo s proizvod-
ne strane, njegova fizicka svojstva,
vec s trzi$ne strane, dati mu dodatne,
jedinstvene vrijednosti, posebice u
odnosu na konkurenciju, odnosno
znati §to on predstavlja na polici, u
svijesti potrosaca. Opseg posla je
prili¢no 8irok, jer su i sami programi
opsezni, tako da category tim za
povrce i kondimente brine o vi§e od
600 jedinica proizvoda na polici u
ove dvije kategorije. To podrazumi-
jeva vise od 600 razli¢itih sifri, jer se
svaki proizvod na pojedinom trzistu
broji kao jedan proizvod, a posluje-
mo na vise od 20 trzista. Premda je
zahtjevan, taj je posao veoma dinami-
¢an i zahtijeva suradnju s drugim
sluzbama te komunikaciju i medusob-
no uvazavanje poslovnih suradnika.

Kategorija povrca
dostigla je svoju visoku
zrelu fazu razvojai od
nje se ocekuje
zadrzavanje vodece
trzisne pozicije

- Koji su ciljevi marketinske organi-
zacije?

- Cilj je marketinske organizacije
biti pokretacka sila poslovne strate-
gije i u tom smo smislu po preuzima-
nju funkcija revidirali postojece stra-
tegije, te odredili nase vizije i strate-
giju poslovanja u narednim godina-
ma. Kod kategorije povrca, koja je
dostigla svoju visoku zrelu fazu raz-
voja, to podrazumijeva zadrzavanje
vodece trzisne pozicije na trzistima
na kojima smo prisutni. Kod kondi-
menata tezimo vrlo jakoj internacio-
nalizaciji poslovanja i $irenju proi-
zvodnog asortimana u brzo rastuce
grupe proizvoda. Specifi¢nost kod
obje kategorije proizvoda je to to je
rije¢ o proizvodima koji se rade iz
svjezih sirovina. Stoga usko suradu-
jemo i zajednicki planiramo proizvo-
dnju s tvornicama “Kalnik” u Vara-
zdinu i “Povrce” u Umagu. Za sada,
mozemo biti zadovoljni, jer smo vec
ucinili prve korake i do kraja godine
oc¢ekujemo konkretne poslovne re-
zultate na novim trZistima, no isto
tako veliki dio posla je tek pred
nama. Tezimo dostignuti biznis plan
koji je zacrtan za 2004. godinu, s time
da smo vise nego proteklih godina
suoceni s jakom konkurencijom,
posebice na asortimanu povrca. Mo-
gu reci da svi osobno vjerujemo u
nase zacrtane ciljeve i nastojat cemo
se iduce godine kretati u tom smjeru,
naravno uz usku suradnju i zajedni-
¢ko promisljanje u prvom redu sa
Prodajom, kako na domacem tako i
na stranim trzistima, ali i svim sluz-
bama unutar poduzeca koje nam
pomazu “plivati” u svakodnevnom
poslovnom okruZzenju.
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Podravki nagrada
Gospodarske komore
Makedonije

U organizaciji Stopanske komore Makedonije, Televizie MTM iz
Skoplja, te Media Inventa, u Skoplju je odrzan Drugi susret gospodar-
stvenika s podrucja zapadnog Balkana. Podravka je primila nagradu
”Zlatni most”, za koju je predloZzena od strane Hrvatske gospodarske
komore. U obrazloZenju nagrade pise da Podravka svojom poslov-
noscu, stvaralackom komunikacijom i vizijom gradi ambijent partner-

stva i prijateljstva u poslovanju.

U ime Podravke nagradu je primio Rajko Gospodnetic, direktor
predstavnistva u Makedoniji, koji je istaknuo odli¢ne rezultate skop-
skog poduzeca, te visoku prepoznatljivost i odlican imidZ kod make-

donskih potrosaca.

Uz Podravku, nagradu iz Hrvatske primili su i Agrokor, Osiguranje
Zagreb te Zagrebacki velesajam, dok su, primjerice, od slovenskih

kompanija nagradeni Gorenje, Merkator i Pivovarna Lasko.

A. K.

Nagradu prima direktor Podravkinog predstavnistva u Makedoniji

Rajko Gospodnetic¢

Podravka pomaze projekt razminiranja Hrvatske

| kuha¢om protiv mina

Pise: Jadranka Lakus

Oliverova pjesma 3to razgaljuje
dudu, spontani sarm iskusne TV
voditeljice Zeljke Fatorini, energi-
¢ni, a istovremeno i duhoviti nastup
predsjednice Sindikata trgovine
Hrvatske Ane KnezZevic¢ uz profesi-
onalno vodenje programa Ane Br-
bora Hum stvorili su nezaboravnu
atmosferu na 13. po redu Gastro
showu "Kuhac¢om protiv mina”. Za-
grebacki restoran K pivovari» bio je
doslovce krcat, traZilo se dvostruko
karata vise od kapaciteta, a oni
uporniji ¢ak su odlucili i stojecki
pratiti zanimljivo dogadanje.

A sve zajedno nosila je Zelja da
pomognu projekt razminiranja Hr-
vatske.

- Razni su nacini za borbu protiv

mina, a ovaj humanitarni projekt
osim prikupljanja sredstava ima i
vaznu ulogu u educiranju i iskaziva-
nju paznje prema ljudima koji su
stradali od eksplozivnih naprava.
Stoga iskreno zahvaljujemo svima
koji su u njega uklju¢eni- istakla je
pozdravljaju¢i sudionike humani-
tarne veceri savjetnica u Hrvatskom
centru za razminiranje Dijana Plesti-
na.

Ova Cestitka ide ina adresu Podravke
koja je prepoznala znacenje humani-
tarnog projekta "Kuhacom protiv mi-
na” i svojim sponzorstvom doprinijela
njegovom uspjesnom odvijanju. Ga-
stro show, koji se odrzava u Zagrebu
(cjeloviti projekt obuhvaca i dogada-
nja u sjedistima Zupanija cije podrucje
je jos uvijek zasijano minama), dobio
je i moto "Kuhajmo sa srcem”.

Ovog ponedjeljka kuhali su sa
srcem popularni Oliver Dragojevic,
Zeljka Fatorini i Ana KneZevic (na
slici), dok im je u pripremanju de-
serta - Dolcelinog moussa pomo-
gaoiPodravkin gastropromotor Ivan
Curic.

Osim za trosak vecere, gosti su
posegnuli u dZzep i za kupnju prega-
¢a s karikaturom koja simbolizira
akciju, logom Podravke i potpisima
gostiju, te tombola tako da se uku-
pno prikupilo nesto vise od 18.000
kuna.

Humanitarnu akciju popratili su i
brojni mediji, posebice Vecernji list
kao generalni pokrovitelj, a jos jed-
nom je upucena i zamolba svim
ljudima dobre volje da se pozivom
na broj 060 888-400 podrzi projekt
razminiranja Lijepe naSe.

Vjecna je novinarska logika, koja je
u trzisnim gospodarstvu dovedena
gotovo do apsurda, da je losa vijest
uvijek - najbolja vijest! U tom je ozrac-
ju razumljivo da je Podravka prije
nesto vise od godinu dana, kada su
obznanjeni losi Sestomjesecni poslov-
ni rezultati u Poljskoj, punila stupce
hrvatskih dnevnika i tjednika. Svatko
je tada imao neki svoj komentar, pa i
besplatni “recept” za rjesavanje prob-
lema.

Prosloga su tjedna na sve medijske
adrese odaslani rezultati poslovanja u
prvih devet mjeseci tekuce godine.
Bili su, medutim, odvise “dosadni” da
bi dobili adekvatniji prostor. Nastavak
pozitivhog poslovnog trenda, kako je
to vecina ukratko popratila, svima je
bio oc¢ekivan. Brojka od 80 milijuna
kuna neto dobiti nakon oporezivanja
nikoga nije posebno impresionirala,
iako je to astronomskih 329 posto vise
nego u istom razdoblju 2003. godine.
Razlog je zacijelo u tome 5to je u sva

nasa posla

Vegeta je izvoriste daljnjeg rasta dobiti

Pize: Zeljko Kruselj

tri kvartala zabiljeZena sli¢na tenden-
cija ukupnog rasta, uz prakticki iste
probleme u pojedinim grupama
proizvoda, tako da se puno novoga i
nije moglo reci. Za rast neto dobiti
bilo je presudno to da u 2004. poslov-
ni prihodi napokon rastu brze od
ostvarenih trodkova. Posebno je to
bitno ako se uzme u obzir da je
troskovna strana bila mozda i glavna
boljka Podravkinog poslovanja citav
niz prethodnih godina, neovisno o
tome kakav je bio krajnji rezultat.
Sto je, dakle, to §to u Podravkinom
trendu poslovanja ulijeva najvise opti-
mizma? Ponajprije, ostvaren je ukupni
rast prihoda od prodaje dva posto,
znadi priblizno 2,43 milijarde kuna.
Kako se poslovanje koprivnicke tvrt-
ke u sve vecoj mjeri temelji na izvozu,
najvise raduje podatak da je tu ostva-
ren rast prodaje za c¢ak pet posto.
Najveci je porast, od sedam posto,
zabiljeZen na trzitima jugoisto¢ne Eu-
rope, na srednjoeuropskim trZitima

rije¢ je o rastu pet posto, dok je u
prekooceanskim zemljama i Orijentu
zabiljeZen skok od jednako tako res-
pektabilnih ¢etiri posto.

Razlog je tome u potpunom oporav-
ku trzista Vegete, i to ponajvise bas u
Poljskoj. Opet se dokazuje da se pros-
logodisnji problem oko prodaje Ve-
gete ne zasniva na eventualnom “za-
moru” potrodaca od hrvatskog branda
br. 1, koji ove godine biljezi 45. godis-
njicu izlaska na trzista, vec iskljucivo
na umjesnosti menadzmenta. Ocito je
da su neke kadrovske promjene po-
godovale rastu prodaje Vegete,
odnosno cijelog segmenta dodataka
jelima, koji ukupno iznosi 3est posto.

Iako se to ne odrazava bitnije na
cjelokupno poslovanje, mlinarski i
pekarski proizvodi rasli su c¢ak 45
posto, a zamrznuta hrana 24 posto.
Rast biljeze i voce i cajevi, povrce i
kondimenti, djecja hrana, slastice i
snack. Naposljetku, trgovacka roba,
oko koje je u prethodnom razdoblju

takoder bilo odredenih dvojbi, imala
je uzlazni trend prodaje od ¢ak sedam
posto.

Ono, pak, o ¢emu se nerado govori
tice se pada prodaje tri grupe
proizvoda. Prvi su od njih lijekovi,
oko dijih se cijena od pocetka 2004.
vodi “rat” izmedu proizvodaca i vele-
drogerija, s jedne, i HZZO-a, s druge
strane. Rezultat je taj da je i Belupu
pala prodaja, no samo za jedan posto.
Ukoliko nece biti vecih sukoba, kao i
nekih demonstrativnih povlacenja po-
jedinih lijekova s trzista, moguce je da
do kraja godine prodajni planovi ipak
budu ostvareni.

Druga i treca grupa proizvoda, pica
i sladoled, imaju zajednicki problem,
koji je podjednak za sve hrvatske
proizvodace. Kako se tu radi o tipi-
¢noj sezonskoj robi, iznimno ki$na
godina bez (pre)visokih ljetnih tem-
peratura glavni je krivac za podbacaj
od 18 posto. Saznaje se da je, primje-
rice, slovenska Radenska imala jo$

veci pad prodaje. Zagrebacki Badel,
kojije nedavno otvorio modernu tvor-
nicu vode u Apatovcu, zbog nepo-
voljnih je okolnosti i odustao da izvan
sezone krene u trZisnu utakmicu. Vrlo
ozbiljne probleme biljezi i Jamnica,
lider na hrvatskom trzistu voda, no jos
nije poznato koliko iznosi njen pod-
bacaj.

Na potonjem se primjeru vidi, pak,
koliko je Agrokor u pogledu javnosti
u povoljnijem polozaju od Podravke.
Todorica, naime, nista ne obvezuje da
objavi poslovne rezultate Jamnice, po-
gotovo ako bi oni mogli nastetiti rej-
tingu toga branda. Podravku, nasu-
prot tome, uvritenost u prvu kotaciju
Zagrebacke burze obvezuje na dava-
nje to¢nih i detaljnih rezultata po
kvartalima, to izravno utjece na cije-
ne dionica.

Ohrabrujuce je, medutim, da je
ukupni 9-mjesecni rezultat opet do-
veo Podravkinu dionicu na 215 kuna,
a i da se njome opet najvise trguje.
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Podravka na kongresu prehrambenih

tehnologa, biotehnologa i nutricionista

u Opatijl

Drugi srednjoeuropski, a peti
hrvatski kongres prehrambenih teh-
nologa, biotehnologa i nutricionista
odrzan je u od 17. do 20. listopada u
Grand hotelu Adriatic u Opatiji.

Kongres je odrzan pod pokrovitelj-
stvom predsjednika Republike
Hrvatske Stjepana Mesica, Ministar-
stva znanosti, obrazovanja i sporta,
Ministarstva poljoprivrede, Sumar-
stva i vodnog gospodarstva te
Hrvatske gospodarske komore.

Cilj organizatora bio je razvoj mul-
tidisciplinarnosti u podrudju znano-
sti o prehrani, prehrambenoj tehno-
logiji, nutricionizmu te primjeni bio-
tehnologije u proizvodnji hrane.

Na jednom mjestu okupili su se
najeminentniji stru¢njaci iz prehram-
bene industrije, s fakulteta, znan-
stvenih instituta te vlade kako bi u
buducnosti jos lakse i bolje suradiva-
li.

Znanstveni program sastojao se od
pozivnih predavanja, prijavljenih re-
ferata, prezentacija postera i sponzo-
riranih prezentacija.

Podravka je, kao vodeca prehram-
bena industrija, prepoznala vaznost
ovog skupa te se aktivno ukljucila u
dogadanja na kongresu. Kao poseban
dogadaj mozemo izdvojiti svecanu
gala veceru koju je sponzorirala
Podravka, a maestralno ju je odradio
uhodani tim Podravkinih gastropro-
motora.

DrazZen DuriSevic, Zlatko Sedlanic,
Ivan Curic, Misel Tokic i Zoran Zde-
li¢ jos su jednom pokazali kako to
radi Podravka!

Na svecanom stolu mogle su se
probati Podravkine juhe, hladni na-
resci Danica, zatim mesna rolada u
mediteranskom umaku, $panjolske
ptice u lovackom umaku, gazdin
odrezak, tjestenina s dagnjama... te
razne slastice u kojima je obuhvacen
cjelokupan asortiman Dolcele.

Nitko od tistotinjak uzvanika nije
mogao naci nikakve zamjerke, a za-
dovoljstvo je tim vece ako znamo da
se radi o najeminentnijim stru¢njaci-
ma iz podrucja prehrane u ovom
dijelu Europe.

Katarina Pentek

Podravkini gastropromotori maestralno su pripremili gala veceru na kongresu prehrambenih tehnologa,
biotehnologa i nutricionista u Opatiji

Gospodarsko vije¢e Zupanijske gospodarske komore Koprivnica

Dodijeljene plakete “Zlatna kuna”
najuspjesnijim trgovackim drustvima

Na svecanoj 26. sjednici Gospodar-
skog vijeca HGK - Zupanijske komore
Koprivnica dodijeljene su plakete “Zlat-
na kuna” za najuspjednija mala, sred-
njaivelika trgovacka drustva. Dodjela
godisnjeg priznanja HGK - Zupanij-
ske komore Koprivnica odrZana je u
ponedjeljak 25. listopada. Najuspjes-
nije veliko trgovacko drustvo s boga-
tom tradicijom i iskustvom u specific-
nom nacinu organiziranja proizvod-
nje u poljoprivredno-preradivackojin-
dustriji je Poljoprivredna zadruga D
urdevac. Najuspjesnijim srednjim tr-
govackim drustvom proglaseno je
poduzece RASCO d.o.o. koje je dobit-
nik nagrade Ministarstva gospodar-
stva, rada i poduzetnistva za najbolju
srednju tvrtku u Hrvatskoj 2004.
godine. Najuspjesnijim malim trgo-
vackim drustvom proglasena je tvrtka
DUWAR d.o.o. iz Koprivnice koja
proizvodi dozirne pumpe za prehram-
benu, kemijsku i petrokemijsku indu-
striju. Najuspjesnija banka koja
posebno poti¢e razvoj malog i sred-
njeg poduzetnistva i obrtnistva, a otvo-
rila je vi§e poslovnica u sjeverozapad-
noj Hrvatskoj i Dalmaciji je Podravska

banka u Koprivnici. U kategoriji trgo-
vackih drustava koja se isti¢u inovaci-
jama, nagradu za razvoj novih
proizvoda dobilo je poduzece IM-
PROM d.o.o. iz Krizevaca.

Nagrade su urudili gradonacelnici
Zvonimir Mrsi¢, Branko Hrg i Mladen

Rostan, te predsjednik Gradskog vije-
¢a ZK Koprivnica Miroslav Vitkovic i
zamjenik predsjednika Ivan Katavic.
Svecanoj je sjednici prisustvovao Zu-
pan Josip Fri3cic, saborska zastupnica
Ivana Sucec Trakostanec te gospo-
darstvenici iz nase Zupanije. L B.

S dodjele priznanja u Zupanijskoj komori

Lijecnici i farmaceuti iz Republike Srpske posjetili su
22. listopada tvornicu Belupo

"Nakon posjete vasoj
suvremenoj tvornici, sigurno
¢emo prosiriti paletu
Belupovih lijekova”

Zabiljezio: Boris Fabijanec

Prvi puta od kada Belupo aktivho obraduje trZiste Republike Srpske 45
lije¢nika i farmaceuta iz toga kraja, to¢nije iz Banja Luke i Doboja kao dva
najveca centra, posjetilo je 22. listopada koprivnicku tvornicu Belupo. Tom
prilikom imali su prigode upoznati se s najmodernijom farmaceutskom
tehnologijom u ovom dijelu Europe te vidjeti kako se lijekovi i preparati koje
kupuju od Belupa proizvode po najstroZim svjetskim normama dobre
proizvodacke prakse.

Govorecio potencijalima farmaceutskog trzista Republike Srpske, direktorica
predstavnistva Belupa u Bosni i Herecegovini Stefica Akrakovic je istaknula:

- Prije godinu i pol dana krenuli smo aktivnije s marketingom u Republici
Srpskoj, a prije toga smo registrirali nekoliko lijekova iz nasega portfelja.
Dakle, krenuli smo odluc¢nije na to trZidte, jer na tom trzistu ima oko milijun
stanovnika, a prosle je godine za farmaceutiku u BiH utroseno oko 240
milijuna konvertibilnih maraka, od toga 70 milijuna u Republici Srpskoj.
Prema pokazateljima, mi smo prosle godine imali promet u BiH oko 8,4
milijuna konvertibilnih maraka, od toga 1,5 milijuna u Republici Srpskoj. Ove
godine u Republici Srpskoj ocekujemo oko milijun eura prometa.

Nadovezujuci se na rijeci Stefice Akrakovic, direktor jugoistocnih trzista
Belupa Ivan Kragic je rekao:

- Bez obzira na protekcionizam domacih proizvodaca lijekova i na
komplicirane postupke registracije lijekova (jer u istoj drzavi, dakle u BiH,
morate dva puta isti lijek registrirati) uspijevamo se nametnuti na tom trZistu.
Upravo i ovakvo druZenje s farmaceutima i lije¢nicima iz Republike Srpske
dodatno je produbljavanje dobrih poslovnih odnosa, a ovo su pretezno mladi
ljudi koji su dolaskom u Koprivnicu i prolaskom kroz nasu vrhunsku tvornicu
stekli pozitivnhe dojmove o Belupu, stekli su zapravo dodatno povjerenje u
na$u tvrtku i nase proizvode.

A da bi se dobila malo bolja slika u kakvim uvjetima rade Belupovci u Bosni
i Herecegovini, mozda najbolje pokazuje nezavisna analiza farmaceutskog
trzista te drzave koju je napravio prof. dr. Ranko Skrabic, predstojnik Zavoda
za farmakologiju i toksikologiju. On, izmedu ostaloga, pise:

”U BiH ne postoji jedinstvena politika lijekova. To se ogleda ne samo kroz
regulativnu razjedinjenost, vec i kroz razlicito videnje prisustva lijekova na
pozitivnim listama entiteta ili kantona. Republika Srpska ima jedinstvenu
pozitivnu listu na kojoj se nalaze proizvodi svih proizvodaca koji su registrirani
u RS-u. S druge strane, premda Federacija BiH ima jedinstvenu esencijalnu
listu koja bi trebala biti obvezujuca za sve, ona nema jedinstvenu entitetsku
pozitivnu listu. Ta zakonska odredba se ne postuje u cjelosti, pa pojedini
kantoni imaju svoje pozitivne liste koje nisu uskladene s federalnim propisima.
Dominira stav da se na pozitivnim listama nadu "domaci” proizvodaci, tako
je za zapadnohercegovacke kantone “domaci” proizvodac¢ Pliva, dok je u
Sarajevu to Bosnalijek. Cijena lijekova, kao i prisustvo pojedinih proizvodaca
na pozitivnim listama fondova zdrastvenog osiguranja je takoder znacajan
parametar. Nesluzbeni podaci ukazuju da su na taj nacin povlasteni "domaci”
proizvodaci, kojima lokalni fondovi priznaju vecu cijenu?! Analiza popisavackih
navika doktora u domovima zdravlja pokazuje da su doktori takoder pod
znacajnim utjecajem "lokalnih” farmaceutskih kompanija.”

Unatoc toj, blago receno, nelojalnoj konkurenciji, Belupo prema spomenutoj
analizi drZi relativno solidnu poziciju po rezultatima prodaje u Republici
Srpskoj, odnosno u Federaciji BiH.

O dojmovima nakon posjeta Belupu i Koprivnici, lije¢nici i
ljekarnici iz Republike Srpske kazu:

Dr. Mira Vucéin, spec. dermatolog Banja Luka:

- Unazad vise od dvije godine suradujemo s Belupom i najvise uzimamo
paletu dermatoloskih lijekova koji su vrlo kvalitetni na srecu nasih pacijenata.
Suradnja je na obostrano zadovoljstvo vrlo, vrlo dobra. Prvi puta sam u
Koprivnici i odusevljena sam gostoljubljivoscu vasih ljudi, a posebno sam
impresionirana Belupovom tvornicom.

Mr. Mirjana Bojanic, nacelnica bolni¢ke apoteke Klinicke bolnice Banja
Luka:

- Vec dugo godina suradujemo s Belupom i osim dermatoloskih preparata
u na$oj bolnici ima dosta Belupovih lijekova u ampulama. Inace, ovo mi je
drugi posjet Belupu, ali sada je to nesto sasvim drugo, na puno vecem nivou.
Za vecu suradnju s Belupom, koji ima dobre preparate i lijekove, ima
mogucnosti, ali za to treba vise financija.

Dr. Ana Hemon, specijalist porodi¢ne medicine, Dom zdravlja Banja Luka:

- Unazad vise od dvije godine intenzivnije nas posjecuju predstavnici Belupa
i suradujemo odli¢no. Osim palete dermatoloskih lijekova, uzimamo i
Portalak, a nakon posjete Belupovoj tvornici sigurno cemo paletu lijekova
prosiriti. Osim suvremene tvornice, najvide me fascinirala velika ljubaznost
vasih ljudi te ljepota grada Koprivnice.

Dr. Rajka Durdevic Bokan, dermatolog, Opca bolnica Gradiska:

-Ja sam ljekar vec 18 godina i prije 15 godina pocela sam raditi s Belupovim
lijekovima, posebice s dermatoloskim kremama. Dakle, i ova vasa nova ekipa
nije me ni¢im iznenadila, jer Belupo je imao prije, a ime i sada dobre kreme.
Suradnja s vasim ljudima je izuzetno dobra, a u Koprivnici imam rodbinu pa
dobro poznajem grad. No, prvi put sam posjetila Belupovu tvornicu koja je
na svjetskom nivou i ja sam odusevljena.
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Odrzana trodnevna manifestacija Galovi¢eva jesen

Slavljenje knjige i pisaca uz niz zanimljivih
| osmisljenih programa

Pide: Ines Banjanin
Snimio: Nikola Wolf

Tradicionalna trodnevna manife-
stacija Galoviceva jesen, jedanaesta
po redu, zapocela je u Cetvrtak 21.
listopada u prijepodnevnim satima
sajmom knjiga na Zrinskom trgu, a
nastavljena je memorijalnim progra-
mom kod Galoviceve kleti u Sirovi-
cama, gdje je najpoznatiji podravski
pjesnik napisao antologijsku zbirku
na kajkavskom ”Z mojih bregov”, a
potom je odrzano druZenje u Drust-
venom domu u Starigradu uz poetski
recital, folklor i glazbu. Svecanost
urucenja Nagrade Fran Galovi¢ za
najbolje knjizevno djelo zavicajne
tematike odrzana je u Cetvrtak u
Domoljubu. Prema odluci Prosudbe-
nog odbora, Nagradu Fran Galovicu
konkurenciji dvadeset dvije pristigle
knjige dobio je Miroslav Micanovic
za svoju knjigu prica “Trajekt” u
izdanju nakladnicke kuce “Mean-
dar” iz Zagreba. Pri¢e su u razdoblju
od dvije godine objavljivane u kolum-
ni Jutarnjeg lista nazvanoj “Jedno-

U Podravkinom "”Staglju odrzana je zanimljiva kulturno-kulinarska
Knjizevna vecer(a)

smjerna ulica”, a pojam zavic¢ajnosti
ove je godine u propozicijama za
nagradu prosiren i na urbane teme.
Miroslav Micanovi¢ roden je 1960.
godine u Br¢kom i vec niz godina
objavljuje price, pjesme i eseje,
urednik je ¢asopisa Quorum i razli-
¢itih biblioteka u izdavackom podu-
zecu Naklada MD. Nagradu u iznosu
10.000 kuna dodijjelila je Podravska
banka, a u programu je sudjelovao
glumac Vid Balog te Antun Stasic na
violini i Stjepan Mihaljinec za klavi-
rom, dok je goste svojim etno izved-
bama zabavio S¢ukin berek.

Okrugli stol u Podravki

Narednoga je dana u Podravki odr-
Zan okrugli stol na temu “Pisac i
zavi¢aj”. Susret knjizevnika zami-
slien je kao razgovor o zavicaju,
zavi¢ajnosti i knjizevnosti, odnosu
sela i grada te jezi¢nim konsekven-
cama u dijalektalnoj knjizevnosti. U
raspravu na te teme ukljucili su se
Jurica Pavici¢, Zvonko Kovag, Lidija
Bajuk, Velimir Viskovi¢, Zeljko Fun-
da i drugi knjizevnici koji su prisu-
stvovali ovome skupu.

Nagradu Fran Galovi¢ za svoju
knjigu pri¢a dobio je Miroslav
Micanovic¢

Druzenje u Staglju

U poslijepodnevnim je satima u Knji-
Znici i ¢itaonici “Fran Galovic¢” organi-
ziran susret s laureatom nagrade Fran
Galovi¢, a u 19 sati sa Zrinskog trga
do Gastronomskog centra ”Stagelj”
autobus je prevezao goste na knjize-
vnu vecer - druZenje s piscima, vece-
ru, Citanje poezije, kostanje i most.
Podravkinom promotoru kulinarstva
Branku Takac¢u u pripremi vecere
pomogle su knjizevnice Maja Gjerek
Lovrekovi¢, Sanja Pili¢ i Ruzica Cin-
dori, rijecki knjizevni kriticar, urednik
i prevoditelj Zarko Mileni¢, filmski
kriti¢ar, kolumnist i knjizevnik Jurica
Pavicic te Miroslav Micanovic. Druze-
nje u ugodnoj atmosferi kojoj su do-
prinijeli glumac Vid Balog i “S¢ukin
berek”, potrajalo je do kasnih vecer-
njih sati, a nastavljeno je na tulumu “S
nogu” u Kuglani 2.

U subotu prijepodne organiziran je
sajam knjiga i druZenje s piscima, a
predvecer je u Peterancu, rodnom
selu Frana Galovica, odrZan koncert
“Dosel sem, dosel nazaj” te izlozba
slika Mije Kovacica.

Pokrovitelj ovogodisnje Galoviceve
jeseni bilo je Ministarstvo kulture Re-
publike Hrvatske, a glavni organiza-
tor Grad Koprivnica uz mnogobrojne
suorganizatore, medu kojima je bila i
Podravka

U Opatiji odrzan medunarodni simpozij o novim
moguc¢nostima u kromatografiji

Sudjelovali i Podravkini
strucnjaci

Od 12. do 15. listopada u je Opatiji odrzan 10. Medunarodni simpozij
razlucivih znanosti “Nova dostignuca u kromatografiji”. Simpozij je organizi-
ralo Hrvatsko drudtvo kemijskih inZenjera - Sekcija za kromatografiju. Na
simpoziju se moglo ¢uti o aktualnim pobolj§anjima u kromatografiji i drugim
razlu¢ivim znanostima, mogucnostima spajanja analitickih tehnika i novim
tehnikama pripreme uzoraka. Teme na simpoziju pokrile su teoretske osnove
i primjenu kromatografije kao i drugih tehnika razlucivanja i detekcije. Glavna
podrugdja primjene kao $to su kemija, biologija, farmacija i medicina prosirena
su sve vise na proizvodnju hrane, ekologiju i istraZivanja proteina.

Predavaci iz Francuske, Austrije, Slovenije, Njemacke, Spanjolske, SAD-a,
Poljske i Nizozemske odrzali su osam plenarnih predavanja. Troje hrvatskih
znanstvenika s FKIT, IRB i Plive predstavilo se kratkim predavanjima.
Specifi¢na primjena analitickih dostignuca prikazana je na stotinu postera.
Podravkini tehnolozi iz Centralnog fizikalno-kemijskog laboratorija Z. Pod-
hragki i S. Coklica te D. Novotni i V. Hajdinjak svoje su radove takoder
predstavili na dva zapaZena postera modernog izgleda koji su ostvareni uz
pomoc Studija za dizajn. Dubravka Novotni

Promotivne aktivnosti

Putujuca reklama Danicinih
mesnih proizvoda

Tramvaj oslikan proizvodima Podravkine mesne industrije Danica ovoga je
mjeseca pusten u promet i prevozit ¢e putnike u Zagrebu na liniji Zapadni
kolodvor - Trg bana Jelac¢ica - Borongaj. Tramvaj je oslikan u suradnji sa
zagrebackom agencijom Rutt i to je drugi takav tramvaj u Zagrebu, a vozila
oslikana proizvodima iz Dani¢inog mesnog asortimana prevoze putnike jod
i u Osijeku i Splitu. Cilj ovih aktivnosti vanjskog oglasavanja je povecanje
poznatosti marke Podravka - mesni proizvodi. Naredne se godine planira
oslikati i tramvaj u Sarajevu, a marketing Danice u nekoliko je navrata
organizirao podjelu pasteta putnicima u takvim vozilima u Zagrebu, Osijeku
i Splitu. L B.
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Susret na radnom mjestu: Zeljko Puskas

"Podravkin silos ne bi mijenjal za drugi posel’

Pise: Slavko Petri¢
Snimio: Nikola Wolf

Zeliko Puskas biljezi dvadesetu
godinu rada u Podravkinim silosi-
ma gdje je dosao u lipnju 1985.
godine nakon $5to je prije bio za-
poslen u nekoliko poduzeca. Po-
¢elo je s Renovom u Koprivnici,
slijedi mariborsko trgovacko
poduzece Kolonijale pa Sloga iz D
urdevca potom koprivnic¢ki Izvor,
da bi se opredijelio za nauk cvje-
Carstva i povrtlarstva u Durdevcu
gdje se nakon dvije godine 3kolo-
vanja zaposlio u durdevac¢-kom
Plodu. Tamo su bile mizerne pla-
ce pa je Zeljkova odluka bila gra-
devinska tvrtka Industrogradnja
iz Zagreba s kojom je odmah kre-
nuo u Irak.

Zeljko Pugkas

- U Iraku sam pocetkom osam-
desetih proveo dvije godine. Imali
smo raznih kontakata s ljudima i ta
se zemlja zahvaljujuci nafti jako
razvijala. Sadam je vec tada bio na
vlasti i mnogima koji su ga podr-
zavali bilo je jako dobro. Gotovo
besplatna nafta i ostalo 3to je uz to
islo. Vratio sam se u Hrvatsku, u
Virje, 1983., a dvije godine kasnije
zaposlio se ovdje u silosu i tu sam
konac¢no duze ostao - kaze nam
Zeljko.

Svih tih dvadesetak godina na
posao dolazi autobusom, a u silo-
sima je, kaze, obavljao sve mogu-
¢e poslove.

- Uvijek smo bili i ostali kao
jedna ekipa i to ¢e ostati svima u
sjecanju kada odemo iz tvornice.
Ja c¢u pamtiti vie lijepih nego

ruznih trenutaka. S placom sam
zadovoljan ako pogledam koliko
dobivaju neki drugi. Ne bih nika-
da mijenjao silos za rad kod reci-
mo nekog privatnika, gdje, kako
¢ujem ima vise izrabljivanja. Ni-
kad nisam pozalio $to radim u
Podravkinom silosu, dapace jako
mi je drago $to radim u Podravki.
Osjecam se dijelom Podravkine
obitelji. I na "Zmirecki” bi znal
doci u svoju firmu!

Ipak nade i poneki minus. Tako
mu se, primjerice, ba§ ne svida
rad sindikata PPDIV-a ¢iji je ¢lan.
Sindikat kao da je viSe vezan uz
poslodavca nego uz radnika. Fali
mu i to 5to nema vise radnickog
druzenja kao nekad, ali to u silosu
ipak znaju nadoknaditi vlastitim
“veselicama” u nekim prigodama.
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Odrzana dva koncerta pjevackih zborova

Mjesoviti pjevacki zbor Podravke
proslog je vikenda bio domacin Mje-
Sovitom pjevackom zboru "Matko Braj-
$a Radan” iz Pule. U dvodnevnom
gostovanju, u organizaciji domacina,
odrzana su dva koncerta na kojima su
zajedno sudjelovala oba zbora. U pe-
tak 22. listopada u dvorani Domolju-

ba odrzan je koncert pod nazivom
"Prijatelj prijatelju”. Istrani su se s
nekoliko izvornih pjesama predstavili
koprinickoj publici, pod ravnanjem
dirigenta Damira BuZlete, Mjesoviti
pjevacki zbor Podravke pod ravna-
njem Ivice Martincevica otpjevao je
Cetiri skladbe a u zajednickoj izvedbi

otpjevali su "Popevke sem slagal” i
"Kad dode dragi prijatelj” U subotu
23 listopada oba zbora sudjelovala su
u Novigradu Podravskom u kultur-
nom projektu "Naiva - podravski kul-
turni identitet za EU”, odnosno na
zavr$noj svec¢anosti koja je bila uprili-
¢ena tog dana. A.V.

Zajednicki koncert dva zbora u dvorani Domoljuba

Varazdinsko knjizevno
drustvo gostuje u Podravki

U srijedu 3. studenoga u 19 sati u Podravkinoj velikoj sali za sastanke odrzat
ce se knjizevna vecer na kojoj gostuje Varazdinsko knjizevno drustvo iz
Varazdina. Ovo druZenje pjesnika rezultat je suradnje s Podravkinom Literar-
nom sekcijom ¢iji su gosti i ovo je uzvratni susret. U programu ce biti
predstavljen Varazdinski knjizevni zbornik, izmjenjivat ce se skladbe Stjepana
Mikacana uglazbljene na tekstove varazdinskih pjesnika, a u izvedbi vokalnih
solista Valentine Geci i Nikole Habeka, akademskih glazbenika, uz instrumen-

talnu pratnju Branka Lovrencica.

A.V.

Prodajna izlozba knjiga
Nakladnicka i trgovacka kuca Be-
gen d.o.o0. iz Zagreba organizira pro-
dajnu izlozbu knjiga u Podravkinim
prostorima. 2.,3. i 4. studenoga 2004.
godine ispred restorana Drustvene
prehrane u vremenu od 9 do 14 sati,
te u prostoru Vegete 5 . studenoga,
Belupa 8. studenoga i Linolade 9.
studenoga od 9 do 12 sati. Ova kuca
nudi knjige svih Zanrova, a prodaju
odobrava na deset mjesecnih rata,
bez kamata. D. N. A.

Lije¢nik za vas

Sto osoblje hitne pomodi Zeli da vi znate

Pise: dr. Ivo Belan

Vilo ¢esto kad ekipa prve pomoci
dode na mjesto nesrece nitko od prisut-
nih ne poduzima nista. Ili vicu ili placu.
Ljudi nepotrebno umiru svakidan. Ovdje
je nedto od onoga sto osoblje hitne
pomoci smatra da bi svatko od nas
trebao znati ako se nade na mjestu
nesrece.

Naucite postupke sréano-plucnog ozi-
vljavanja. Nakon §to je osoba prestala
disati i srce prestalo kucati, sr¢ano-
plucno ozivljavanje, koje se sastoji od
disanja metodom "usta na usta” i priti-
skom na grudni ko3 od vitalne je vazno-
sti.

Vodite brigu o svom Zivotu. Nemojte
izgubiti svoj zivot da biste spasili tudi
Zivot. Bio sam prisutan kad se jedne
kisne noci dogodila prometna nezgoda
i jedan promatra¢ sa strane je odmah
naglo pojurio preko prometne ceste
kako bi pomogao Zrtvi u automobilu.
Medutim, srusio ga je drugi automobil
koji je dolazio iz drugog smjera. Zavrsio
je s obje slomljene noge i bio je u mnogo
teZem stanju nego Zrtva u prethodnoj
nezgodi.

Drzite se podalje od automobila na
kojeg je pala elektri¢na Zica. Vicite ljudi-
ma u automobilu neka tamo i ostanu
dok pomoc¢ ne stigne. Bilo koga, za
koga mislite da je Zrtva elektricnog
udara, nemojte doticati (osim ako ga je
pogodio grom) dok je u doticaju s
elektricnom strujom tj. dok struja nije
isklju¢ena.

Pozovite hitnu pomoc. Nemojte gubiti
minute u razmidljanju trebate li zvati
hitnu pomoc ili ne. Cak sekunde spasa-
vaju. Gotovo svaki clan ekipe hitne
pomocije vidio smrt zbog toga to netko

od prisutnih nije mogao vjerovati da je
Zrtva dozivjela sr¢ani infarkt.

Povedite brigu o tome da svatko u
vasem domu, ukljucujudi i djecu, znaju
telefonski pozvati hitnu sluzbu. Postavi-
te taj broj na svakom telefonu u kuci.
Ako Zivite sami, smjestite telefon blizu
kreveta. Ako ste sami s nekim kome je
potrebno sr¢ano-plucno ozivljavanje, pr-
vo nazovite hitnu pomoc, opisite sto se
dogodilo, a onda pocnite s pruZanjem
umjetnog disanja. Olaksajte ekipi hitne
pomoci da to lakse dode do vas. Pobri-
nite se da je broj vase kuce, zgrade lako
vidljivs ulice, i danjuinocu. Ako se hitan
slu¢aj dogodio nocu, upalite vanjsko
svjetlo pred kucom.

Pomazite ekipi u radu. Ako Zrtvi pru-
Zate plucno ozivljavanje, nemoijte s tim
prestati sve dok to ne preuzme ekipa
hitne pomoci. Tada stanite po strani i
osigurajte im dovoljno prostora za rad.
U slucaju automobilskog sudara ili ne-
kog pada, objasnite im kako se to dogo-
dilo, jer to moZe pomoci ekipi u procjeni
koje su se unutarnje ozljede mogle
dogoditi. U sluc¢aju otrovanja, dajte ekipi
ostatke te tvari da se odnesu u bolnicu.
U slucaju zivotinjskog, zmijskog ili pau-
kovog ugriza, to¢no opisite to bice.

Vodite popis lijekova koje trosi vasa
obitelj, alergije na lijekove, krvnu grupu,
ime i broj telefona i drzite to u ormaricu
za lijekove ili u svom novcaniku.

Dobrojamjerni ljudi katkad rade nesto
prije nego stigne stru¢na pomoc, ali to
nesto rade pogresno ili ¢ak moze biti
fatalno. Osoblje hitne pomoci porucuje:

Ne stavljajte zavoj koji zateze. Ako
stavite zavoj koji zateZe, ili kravatu,
pojas, plahtu izrezanu u trake na ud iz
kojeg krvari, izlaZete se riziku da taj ud
bude izgubljen, zato jer prekidate krvnu

cirkulaciju u njemu. Umjesto toga, krva-
renje se moze kontrolirati podizanjem
uda i ¢vrstim i stalnim pritiskom na ranu,
upotrebljavajuci neko cisto platno, ako
nije pri ruci sterilna gaza. MoZe dobro
posluziti i ¢ista djecja pelena ili nesto
slicno. To ¢ime se pritislo na ranu ne
smije se podizati u Zelji da se vidi §to se
dogada s ranom. Ako krv probije plat-
no, stavite jo§ platna na ranu.

Ne izvladite ozlijedenu osobu iz auto-
mobila. Ako je vratna ili ledna kraljezni-
ca slomljena, nepravilni pokreti mogu
ostetiti ki¢menu mozdinu, §to mozZe re-
zultirati paralizom udova ili smréu oso-
be. Slomljena kost moZe razderati krvnu
zilu. Osim ako nije pitanje Zivota ili smrti
- nema pulsa i potrebno je sr¢ano-
plucno ozivljavanje ili ce se auto zapaliti
(3to se rijetko dogada) - drzite Zrtvu
nepokretnom. S rukama stalno fiksirajte
glavu i vrat dok ne stigne pomoc.

Nemoijte nidta gurati u usta nekome tko
ima gréeve. Neka grcevi svoje "odrade”.
Odstranite ostre predmete iz blizine i
otkopcajte odjecu oko vrata. Kad gréevi
prestanu, okrenite osobu na bok kako bi
istekla tekucina i pjena iz usta.

Nemojte stavljati jastuk ispod glave
zrtve. To oteZava njezino disanje,
posebno ako je osoba bez svijesti, a jezik
se opustio i pao na straznju stranu
Zdrijela.

Nemojte obavljati sr¢ano-plucno oZiv-
liavanje nepotrebno. Bilo kakvo sr¢ano-
plucno ozivljavanje je bolje nego nika-
kvo, ali samo ako ga Zrtva treba. Cak i
propisno obavljeno, oZivljavanje moze
slomiti rebra, razderti unutarnje organe
i prouzrociti povracanje. Dakle, prije
pruZanja pomoci "usta na usta” uvjerite
se da zrtva ne diSe. Prije kompresije
grudnog kosa uvijerite se da nema pulsa.

/avrsena najveca naivna
slika " Srce Podravine”

Velika naivna slika, vjerojatno najveca na svijetu, nazvana ”Srce Podravine”,
zavrsena je i moze se vidjeti u galeriji u Novigradu gdje je radena i izloZena
i modi ce se pogledati slijedecu godinu dana. Sliku je naslikalo devet autora
- Josip Greguric, Duro Jakovi¢, Stjepan Pongrac, Dragutin Kovaci¢, Vladimir
Dolenec, Petar Petrovi¢,Drazen Tetec, Stjepan Petras i Vladimir Ivancan - od
kojih su vecina ¢lanovi Podravkine likovne sekcije (na slici. A. V.

Podravka pomogla
humanitarnu akciju u Puli

Zahvaljujuci humanitarnoj akciji koju je provela Udruga istarskih kuhara,
Opca bolnica u Puli uskoro ce dobiti novi parni kotao i fritezu. Istarski kuhari,
koje je pojacao i najbolji kuhar Hrvatske za ovu godinu Damir Crleni iz
Varazdina, pripremili su prosle subote 1000 porcija srdela, manestre i
tjestenine sa salsom (na slici), ¢ijom prodajom su prikupili 6000 kuna
neophodnih za kupnju nove opreme u bolnici. Humanitarnu akciju pomoglo
je nekoliko tvrtki medu kojima i Podravka donacijom svojih proizvoda
potrebnih za pripremu istarskih specijaliteta. J. L.
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Jelovnik

2. 11. utorak: - Varivo mahune, kobasica, kola¢

3. 11. srijeda: - Junetina na lovacki, tjestenina, salata

4. 11. &etvrtak: - Pe¢ena piletina, mlinci, salata

5. 11. petak:

|
NOVINE DIONICKOG DRUSTVA PODRAVKA

Osnivac i izdavac:

PODRAVKA, prehrambena
industrija, d.d. Koprivnica
Glavni i odgovorni urednik:
Branko Peros

Redakcija lista:

Branko Peros, Alen Kisi¢, Boris
Fabijanec, Mladen Pavkovic, Ines
Banjanin i Slavko Petric

- Spek fileki, pire krumpir, salata

Naklada:

8300 primjeraka

List izlazi svakog petka i primaju ga svi
radnici besplatno.

Adresa urednistva:

Ulica Ante Starcevica 32,
48000 Koprivnica

Telefoni - direktni:

Fotograf: 651-505 (urednik) i

Nikola Wolf 651-503 (novinari)

Tisak: Faks: 621-061

Koprivnicka tiskarnica d.o.o. e-mail:novine@podravka.hr
Koprivnica



Broj 1724 Petak 29. listopada 2004. PODRAVHA 7

Sport

Prva hrvatska liga - 5. kolo kugla¢ica

Prva hrvatska rukometna liga - 7. kolo

Podravka Vegeta sigurno protiv Osijeka

PODRAVKA VEGETA - OSIJEK CO 39:23 (16:11)

Gosce iz Osijeka dosle su u Kop-
rivnicu s pritajenim nadama kako
ce nesSto uspjeti osigurati, jer u
proslom kolu zagrebacka Loko-
motiva jedva je pobijedila Osje-
C¢anke s pogotkom razlike. No,
Podravkasice nisu dopustile gos-
¢ama niti jednoga trenutka da do-
vedu u pitanje bilo kakvo iznena-
denje u ovoj utakmici.

Cinjenica je da je trebalo dosta
koprivnickim rukometaSicama da
se zagriju u prvom poluvremenu,
ali kada je krenulo, onda je i8lo sve
svojim tijekom. Prvo je profunkcio-
nirala obrana, a nakon nekoliko
neuspjednih napada i to je doslo na
svoje mjesto. Prvo poluvrijeme za-
vrsava sa skromnih pet razlike za
Podravku Vegetu, ali nakon "top-
lih” rijeci trenera Podravkasica Josi-
pa Sojata na odmoru, nastavak je
bio neka druga rukometna prica.

U drugom poluvremenu razigrale
su se Miranda Tatari i Dijana Golu-
bic. Prva je postigla 7, a druga 10
pogodaka. Njihov tempo pratile su

Dijana Golubi¢ - deset golova Osijeku

Bozica Palcic i Ljerka Vresk, svaka
sa 5 i Ivanka Hrgovic sa 4 postignu-
ta pogotka. Barbara Stancin i Elena
Galkina biljeze svaka po 6 obranje-
nih udaraca. Sve u svemu, sigurna i
visoka pobjeda sa 16 pogodaka
razlike protiv Osjecanki i dalje vod-

stvo na prvenstvenoj ljestvici.
Protiv Osjec¢anki za Podravku Ve-
getu su igrale: Stancin, Galkina,
Vresk 5, Tarle, D. Golubic 10, Palcic¢
5, Hodak 1, Budimir 4, Sirovec,
Popovic, Frani¢ 1, Naukovich 2,
Tatari 7 i Hrgovic 4. B. F.

Prva hrvatska nogometna liga - 12. kolo

Slavenasi nastavljaju tradiciju

neporazenosti

u Osijeku

OSUEK - SLAVEN BELUPO 1:1 (1:0)

Nogometasi i stru¢no vodstvo Sla-
ven Belupa krenuli su na gostova-
nje u Osijek s nadom da ce izvuci
barem bod. Optimisticke nade bazi-
rale su se na tradiciji koja je na strani
Koprivni¢anaca. Naime, Osjecani
vec Cetiri godine nisu uspjeli pobi-
jediti Slaven Belupo na domacem
terenu. Tradicije postoje da se ruse,
ali ova ce i dalje ostati, te se njego-
vati. Koprivni¢ki nogometasi vratili
su se iz Osijeka s dragocjenim bo-
dom.

Prvu priliku na utakmici imali su
domaci nogometasi preko Primorca
koji puca iskosa, ali pogada vanjski
dio Lisjakove mrezZe. Nekoliko mi-
nuta kasnije opet prigodu ima Pri-
morac, ali bio je neodluc¢an pa Lisjak
izbacuje loptu. Dvije minute kasnije
Musa dobro pronalazi Karabogda-
na koji prebacuje osjeckog vratara
Skendera, ali lopta prolazi kraj vra-
tiju. U 27. minuti vodstvo domacina.
Vratovi¢ ubacuje s lijevog boka,
najprisebniji u $esnaestercu Slaven
Belupa je Jukic koji posprema loptu
u mrezu. Nakon vodstva domacini
se povlace i traze priliku iz kontri.
Slavenadi dominiraju terenom, ali
nema nekih izglednih prilika.

I u nastavku premoc koprivnickih
nogometasa. U 54. minuti puca Vu-
kojevic, lopta se odbija, dolazi do
Dodika koji puca s pet metara, ali
osjecki vratar Skender je na mjestu.
Dvije minute kasnije Musa odli¢no
pronalazi Karabogdana koji pretr-
¢ava Milardovica, a ovaj ga rusi u
Sesnaestercu Osijeka. Jedanaeste-

rac za Slaven Belupo sigurno izvodi
Musa i izjednacenje. Nakon toga,
koprivni¢ki nogometasi se povlace,
prepustaju terensku inicijativu do-
macinima koji nisu do kraja utakmi-
ce napravili niti jednu izglednu pri-
liku. Gotovo svi nakon utakmice su
se slozili da je nerijeseno najrealniji
ishod ove pomalo nezanimljive, ali
za Slaven Belupo znacajne utakmi-
ce, jer osjecki bod je vrlo velik.
Nakon 12. kola Slaven Belupo se sa
20 bodova nalazi na ¢etvrtom mje-
stu prvenstvene ljestvice.

Protiv Osijeka za Slaven Belupo su
igrali: Lisjak, Bo3njak, Vi§kovic, Ka-
rabatic, Juric, Bodrusic (od 46. Gal),
Ferencina, Vukojevic¢ (od 82. Somo-
ci), Vrucina (od 53. Dodik), Musa i
Karabogdan. B. F.

Rezultati 12. kola: Osijek - Slaven
Belupo 1:1, Pula 1856 - Hajduk 0:1,
Varteks - Kamen Ingrad 3:0, Rijeka -
Medimurje 3:1, Dinamo - Zadar 2:1,
Inter - Zagreb 1:0.

Tablica
1. Inter 12 8 1 3 16:10 25
2. Rijeka 12 7 3 2 189 24
3. Hajduk 12 7 2 3 231223
4.SlavenBelupo12 6 2 4 11:14 20
5. Varteks 12 6 1 5 2711919
6. Dinamo 12 4 5 3 21:16 17
7. Osijek 12 4 5 3 15:16 17
8.Kameningrad12 5 1 6 16:16 16
9. Zadar 12 4 0 8 1522512
10.Pula1856 12 2 5 5 11:14 11
11. Zagreb 12 3 1 8 12:18 10
12. Medimurje 12 2 2 8 13:29 8

Parovi 13 kola (30. listopada): Slaven
Belupo - Varteks, Dinamo - Pula 1856,
Zadar - Osijek, Kamen Ingrad - Rijeka,
Medimurje - Inter, Zagreb - Hajduk

R LA S

Igor Musa - jedno od najboljih
pojacanja Slaven Belupa

Streljastvo

V. Kozjak
krug do
medalje

Juniori SSK Podravka Viktor Kozjak
i Lana Dud, na turniru olimpijskih
nada u gadanju standard zrac¢nom
puskom, odrzanom na streljani
zagrebackog Doma sportova, ostvari-
li su polovic¢an uspjeh.

U konkurenciji 118 hrvatskih juniora
i juniorki Viktor Kozjak otpucao je
vrlo dobar rezultat od 575 krugova
kojim je na kraju natjecanja zauzeo
peto mjesto, a do osvajanja medalja
dijelio ga je samo jedan krug. Osvaja-
njem petog mjesta Viktor Kozjak zadr-
Zao se u uzem krugu hrvatskih juniora
od kojih se o¢ekuju visoki rezultait u
skorijoj buducnosti.

Nakon losijeg nastupa u 1. kolu
hrvatske lige, Lana Dud je i na ovom
natjecanju ponovno lode pucala te je
na kraju natjecanja ostvarila plasman
na dvadeseto mjesto s otpucanih 358
krugova. R. Kovacic

Rijecki bodovi za novi naslov

Rijeka - Podravka 3:5 3266:3340 (11,5:12,5)

Pize: Zeljko Semper

Sjajnu pobjedu i vjerojatno presudne bodove osvojile su kuglacice Podravke
u Rijeci protiv Rijeke - uz Zagreb, najveceg rivala u borbi za titulu prvaka
drzave. Podravka je odigrala odli¢no, nije se uplasila favoritkinja predvodenih
legendarnom Biserkom Perman, koja je bila i najbolja igracica derbija.
Domace kuglacice imale su samo jednu slabu toc¢ku i tu je Podravka “zaradila”
najvie prednosti u ¢unjevima, $to je na kraju odlucilo zanimljivi i neizvjesni
derbi.

Sve tri serije zavrsile su rezultatom 1:1 i pobjednika je odlucio veci broj
ukupno srudenih ¢unjeva, a tu je Podravka bila uvjerljivo bolja, ¢ak za 74 ¢unja.
U prvoj seriji Picer je dugo odrzavala neizvjesnost, da bi na kraju ipak izgubila
poen. Zeljka je opet imala sretnu zavrénicu, a ponovio se scenarij iz proslog
kola - ukupno je srusila ¢unj manje od bivse reprezentativke Neralic, ali je bila
bolja u setovima (2,5:1,5) za minimalnu pobjedu. Bilo je 1:1 i rijecka prednost
od 24 ¢unja.

U drugoj seriji Podravka je stekla odlu¢ujucu prednost u ¢unjevima. Lukac
je “rasturila” slabasnu Trubic, koja je jedina ostala ispod 500 ¢unjeva. Zunek
je uvjerljivo izgubila sva Cetiri seta, iako ukupna prednost nije bila veca od 13
¢unjeva. Prije same zavr$nice rezultat je bio 2:2, ali i +40 Cunjeva za
Podravkasice.

U zavrsnici pobjedu u derbiju odlucila je Marija Zver uvjerljivom pobjedom
nad Velinkom First, biviom reprezentativkom. Cak 55 ¢unjeva razlike
dovoljno pokazuje sadasnju razliku u kvaliteti u korist nase kuglacice. Biserka
Perman imala je dovoljno motiva da pokusa preokrenuti izgubljenu poziciju
svoje ekipe, ali Ines Vuka pruzila je dobru igru i dostojan otpor svojoj bivsoj
juniorskoj izbornici. Ove subote Podravka opet gostuje, na Poljudu igra protiv
Splita.

Rezultati: Pijanovic - Picer 1:0 (3:1, 549:5206), Neralic - Orehovec 0:1 (1,5:2,5
546:545), Trubic - Lukac 0:1 (0:4, 489:566), Sopi¢ - Zunek 1:0 (4:0, 555:542),
First - Zver 0:1 (0:4, 535:590), Perman - Vuka 1:0 (3:1, 592:571).

Prva hrvatska liga - 7. kolo kugla¢a

Podravkasi srusili aktualnog
prvaka drzave!

Podravka - Konikom 6:2 3657:3572 (14,5:9,5) it

Konikom iz Osijeka, aktualni prvak drZave, poraZen je
na koprivnickim stazama vrlo uvjerljivo i potpuno zaslu-
Zeno. lako se tome bas i nisu nadali, na kraju su sportski
Cestitali boljem domacinu. Podravkasi su konac¢no odigrali
kako znaju i mogu, te zabiljeZili svoju drugu prvoligasku
pobjedu. Nisu se uplasili velikog protivnika, kojeg su u
Koprivnici pobijedili i u pripremnoj utakmici.

Podravka je dobro otvorila dvoboj, vodstvo od 2:0 i 43
¢unja prednosti dalo im je krila u nastavku. Tandem Vucic¢
- Bionda bio je bolji od jakog dvojca Osjecana. Posebno
je zrelo odigrao novajlija Ante Bionda protiv povremenog
reprezentativca Dumica, dok “Vuc¢ko” nije dozvolio nika-
kvo iznenadenje.

U drugoj seriji iskusni Dragojevic tek za jednu postavu
bio je bolji od mladog Danijela Gregurine, ali je Ivan Pigac,
ovoljetno pojac¢anje, napravio sjajan posao. Mario Musanic, bivsi Podravkas
i viceprvak svijeta, na poznatim stazama nije uspio izbjeci poraz. Nesto slabije
je startao, a Pigac je odigrao dva sjajna seta (168 i 169) i dogodilo se
iznenadenje.

Podravka je povela 3:1, a prednost Podravke se povecala na 84 ¢unja.

Zavrsnica je bila posebno uzbudljiva i neizvjesna, iako je tesko bilo oc¢ekivati
nesto drugo od domace pobjede. Vrijednu pobjedu izborio je Zlatko Betlehem
protiv sjajnog slovenskog reprezentativca Stoklasa - bio je bolji za dva ¢unja
i jedan set. Sjajan i uzbudljiv dvoboj odigrao je Miklosi¢ protiv hrvatskog
reprezentativca Prodanovica - u setovima bilo je 2:2, a Osjecan je bio bolji tek
za jedan ¢unj. Ove subote (15 sati) u Koprivnicu stiZze vodeci Zadar, sastav
prepun nasih i dva slovenska reprezentativca, predvoden svjetskim prvakom
Benedikom!

Rezultati: Vucic - Kasumovic 1:0 (3:1, 609:586), Bionda - Dumic 1:0 (3:1,
600:580), Gregurina - Dragojevic 0:1 (1:3, 602:610), Pigac - Muanic 1:0 (3:1,
629:580), Betlehem - Stoklas 1:0 (2,5:1,5 597:595), Miklosic - Prodanovic 0:1
(2:2, 620:621).

Zdravko Miklosic¢

Karate

Jedanaest medalja

U nedjelju je u Pitomaci odrzano
drugo jesensko kolo lige sjeveroza-
padne Hrvatske u karateu. Sudjelovali
su natjecatelji iz sedamnaest klubova,
a Karate klub "Podravka” nastupio je
sa Cetrnaest natjecatelja od kojih su
jedanaestorica osvojila medalje.

Mladi ucenici: 3. mjesto - Marko
Zagorscak

Ucenici: 2. mj. - Denis Maderic¢
Mladi kadeti:1. mjesto - Danijel Sola
2. mj. - Deni Petak
3. mj. - Ivica Jurina i Jelena Vidnji¢
Kadeti: - 1. mj. Damir Istvanovic i
Perica Keser

2. mj. - Marko Vinji¢ i Maja Puz
3. mj. - Boris Barcanec

S. Lovkovi¢
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Sajam u Radencima

Podravka na Ugostiteljsko-turisti¢kom skupu

Slovenije

U Radencima u Sloveniji u organi-
zaciji Gospodarske zbornice Slove-
nije odrzanje od 11. do 13. listopada
51. Ugostiteljsko-turisticki skup Slo-
venije (Gostinsko-turisti¢ni zbor). Uz
vise od 80 izlagaca, Podravka je i
ove godine predstavila svoju §iroku
i kvalitetnu gastro ponudu te potvr-
dila status jedne od vodecih
prehrambenih industrija u central-
noj i isto¢noj Europi.

Zanimanje za Podravkine proizvo-
de bilo je, naravno, veliko, posebice
za vrijeme degustacija kada je
Podravkin promotor kulinarstva Zla-
tko Sedlanic¢ s "malim tajnama” odu-
Sevljavao sve prisutne (na slici).

Podravkin Stand posjetio je i Josko
Cuk, predsjednik Gospodarske zbor-
nice Slovenije te se zahvalio na
dosadasnjoj vrlo uspje3noj suradnji.

Ivana Vrviscar

Nagradna igra za Podravkase

Jubile] Vegete

Prva, jedina i originalna Vegeta osvojila je domacu kuhinju i kuhinje
svijeta prije 45 godina. Njezina ¢udesna harmonija okusa i arome
kojom isti¢e i dopunjuje specifi¢an izvorni okus jela i danas je jednako

primamljiva kao i prvog dana.

Zeleci podijeliti ovu obljetnicu sa cijenjenim potrosac¢ima, Vegeta
svojim vjernim potro$ac¢ima daruje jedinstveno prigodno pakiranje,

jer - S Vegetom se bolje jede!

Uzto, Marketing Vegete organizira za Podravkase prigodnu nagradnu
igru. Uiduca tri broja Podravkinih novina objavit cemo tri jednostavna
pitanja, ¢ije odgovore, nakon $to skupite sva tri kupona, posaljite na

adresu:
Podravka - Marketing Vegete,
I. kat, Ante Starcevica 32,
Koprivnica

Nagrade: 20 poklon paketa
s proizvodima Vegete i
promidZbenog materijala

Vase ime i prezime:

@ D
1) Koju obljetnicu
Vegeta slavi
ove godine?

AU J

e
Eflmﬁ

Metad i i in 3H ﬂ l =]
380 gp f° |5y ] :

Radna cjelina:

(ili ku¢na adresa):

Recept tjedna:

Biskvitna rolada

Sastojci:

5 Zumanaca

5 bjelanaca

120 g Secera

120 g ostrog bradna tip 500

korica limuna

150 g marmelade od marelica

Secer u prahu za posipanje

Postupak:

Zumanca i $ecer pjenasto izmije-
sajte i dodajte naribanu limunovu
koricu. Smjesi postupno dodajte bras-
no uz neprekidno mijesanje. Na

kraju lagano umijesajte ¢vrsto tucen
snijeg od bjelanaca.

Tepsiju oblozite masnim papirom,
premazite uljem ili maslacem i izlijte
biskvitnu smjesu.

Pecite 10 do 15 minuta na tempe-
raturi od 170° C

Peceni biskvit okrenite na vlazni
ubrus, skinite papir, premazite mar-
meladom i jo$ topao pomocu ubru-
sa savijte u roladu i pospite Secerom
u prahu.

cﬂuhnaﬂka o

Biskvitnu roladu narezite na plos-
ke i posluzite uz tuceno vrhnje i
topli napitak.

Umjesto marmelade mozete kori-
stiti i druge nadjeve, razlicite kreme,
pudinge u kombinaciji s raznim
vocem i sli¢no.

[ Gruntanje starog Podravca

P

0,0 %o

Slazem se, vu saobracaju treba
napraviti reda. Nisam ba$ siguren
da sve ide kak bi bog zapovedal.
Vec i vrapci na krovu ne glasaju se
“Ziv - Ziv” , nego 0,0 - 0,0. Kad sam
ve¢ spomenul pernate Zivotinje,
vec je bilo zahtjeva na inspekcijske
sluzbe od strane drustva za zastitu
Zivotinja da se sada u jesen strogo
zabranjuje izlijevanje tropa poslije
pecenja rakije na takva mjesta gdje
bi bio dostupan peradi.

Kaj mislite, koji bi problemi mogli
nastati?

Recimo, da se moji purani nazob-
lju tropa ili koma, vu tropu ima
alkohola, moj puran pripit izade na
ulicu i kam - bas pod bicikl susjede
Bare gda vozi mleko na laktofriz.
Evo ti odma medususjedski kon-
flikt. Ako je moj puran uz put skocil
na onu ofurdanu koko$ od susjede
Mice, to bi se moglo tretirati kakti
sodomija. To kaj je mojemu pura-
nu drugo jutro zlo, to vec spada u
maltretiranje Zivotinja. I kaj vi mi-
slite da se takvoga kaj dogodi vu
Zagorju na slovenskoj granici, evo
ti medudrzavnoga konflikta. Moj
pajdas Vil¢ veli da se vu njegovom
selu neda realno zmeriti promile
alkohola. On tvrdi da je pri njemu
vu selu vu zraku 0,8 %o i to samo
ako mam vu jutro nitko ne otpre
obloke. Mi se ¢ini da se bu taj
zakon pri nas jako tesko odrzal.
Istina, vu Saboru su jake snage
saborske, podijeljene na one koji
su za dogiranje i one koji su i dalje
za opcu gemistanciju svih dijelova
Lijepe naSe. Pripoveda se da je
jedan uvazeni zastupnik vu vreme
gda su nasi igrali najvazniju spo-
rednu stvar na svetu z Bugarima
malo zaspal na sjednici. Jedni su
diskutirali o utakmici, a drugi se

"

Pise: Nikola Novosel - Misko

natezali oko alkoholnog zakona.
Gospon predsjedavajuci se bas
spremal zavrsiti sjednicu, kad se
nas sabornik zbudil - skocil vu zrak
i zakrical:

”Ako treba, onda je bolje da bu
1,1 nego 0,0”

Cisto je normalno da su si pljeska-
li.

Meni se vidi da treba voditi racu-
na i o tradiciji. Mi smo jedan od
najstaresih europskih naroda. Pri
nas se vino trosi u svim prilikama.
Nasi “Krizevacki Statuti” navode
jedno dvadeset prilika kad se vino
pije, ali na kraju veliju kak se pije:
“uvijek s pamecu, trijezno i ne
prekomjerno”. Ako me jo§ pamet
bar malo sluzi, pak smo tek pred
koje leto vino zakonski proglasili
prehrambenim artiklom, i ve da
ljudima zabranis kruha jesti. Kaj
got!

Osim toga, narod veli: bole da nas
ne, nego da se 3ege zateru.

A jedna narodna poslovica kaze:

Neki piju od radosti,
Neki piju od tuge i zalosti,
A, nekoji piju od jutral

Vi mene razmete?
Pozdrav vas Misko

)
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Crta: lvan Haramija - Hans




