Rezultati poslovanja Grupe Podravka
za razdoblje 1.-9. 2017.




Znacajni dogadaji u 1.-9. 2017.

Promjene u sastavu Nadzornog odbora i Uprave Podravke d.d.

= Opoziv ¢lanova NO-a (Mato Crikvenac, Ivo Druzi¢, Dinko
Novoselec) te izbor &etiri ¢lana NO-a (Marko Kolakovi¢, Slavko

TeSija, Luka Burilovi¢, Damir Grbavac, lvana Matovina),

= Marin Pucar imenovan je za predsjednika Uprave Podravke
d.d., dok su Ljiljana Sapina, Hrvoje Kolari¢, Davor Doko i

Marko Derek imenovani za ¢lanove Uprave,

= Mandat Predsjedniku i ¢lanovima Uprave Podravke d.d.

produzen je do 23. veljaCe 2022.

Pustanje u pogon nove farmaceutske tvornice

= 16. svibnja 2017. otvorena su dva proizvodna
pogona — za krute lijekove te za polukrute i tekuce,

koji predstavljaju ekstenziju postojec¢ih tvornica

&/ BELUPO

» 45% investicije financirano je vlastitim sredstvima, dok je 55% financirano kreditom

krutih i polukrutih lijekova,

» Vrijednost investicije je 530 mil. kuna,

Hrvatske banke za obnovu i razvoj (HBOR).

Poslovni programi —temelj nove organizacije Podravke

= Pocetkom srpnja 2017. — Grupa Podravke je dovrsila proces interne reorganizacije poslovanja segmenta Prehrane uvodenjem nove organizacije.

Podravka
Prehrana

PP Djecja
hrana, slastice i
snack

PP Kulinarstvo

PP Podravka
hrana

PP Mesni
proizvodi, jela i
namazi

PP Zito PP Riba

= QOdgovornosti PP-a: za prodaju, profitabilnost, strategiju brendova, razvoj poslovanja, upravljanje marketinskim budZetom, proizvodni portfelj te materijal izrade/troSkove sadrZzane u

prodanim proizvodima,

= Sektori Korporativni marketing i komunikacije te R&D — postaju centri izvrsnosti za podrSku i pruzanje smjernica poslovnim programima.

Napomene: Izraz 1.-9. 2017. u prezentaciji se odnosi na razdoblje sije€anj 2017. - rujan 2017., dok se izraz 1.-9. 2016. odnosi na razdoblje sije¢anj 2016. - rujan 2016.
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Snazan rast segmenta Farmaceutike ublazio pad prodaje segmenta Prehrane

4 HRKM Prihodi od prodaje po segmentima =1-9.2016. Neto utjecaj te¢ajnih razlika na prihode od prodaje:
m1.-9.2017.
0, . ' '
| el | Vlastiti : oL :
3.500 1~ HRKm brandovi \Ostala prodaja; ~ Ukupno Valuta | HRKm
3.000 Prehrana (6,8) (1,0) (7,8) EUR (14,9
2,500 Farmaceutika 123 | (08 | 115 RUB | 220
2.000 Grupa 55 | 19 i 3,6 Ostalo | (4,0)
1.500 Ukupno 3,6
LIl = Utjecaj te€ajnih razlika na prihode od prodaje pokazuje za koliko kuna bi prihodi
500 od prodaje bili vii ili nizi u 1.-9. 2017. da su valutni teCajevi ostali na razini onih u
0 1.-9. 2016.
Grupa Prehrana Farma
Prehrana ostvarenje u 1.-9. 2017.%: Farmaceutika ostvarenje u 1.-9. 2017.1%: Grupa Podravka ostvarenje u 1.-9. 2017.1%:

= Vlastiti brandovi — 4,7% nizi prihodi (-4,4% bez FX-a)

kao rezultat izostanka prihoda prodanog segmenta Pi¢a te
manje ostvarene prodaje poslovnog programa Mesnhi

proizvodi, jela i namazi kroz sudjelovanje na tenderima,

= Ostala prehrana — 8,9% visi prihod (+9,5% bez FX-a)

kao rezultat rasta prodaje trgovacke robe,

= Ukupno prehrana — 3,8% nizi prihodi (-3,4% bez FX-a). .

Vlastiti brandovi — 8,7% viSi prihodi (+6,0% bez FX-a),
ponajviSe zbog Sirenja proizvodnog asortimana te

pozitivhog utjecaja tec€ajnih razlika na trzistu Rusije,

Ostala prodaja — 4,7% viSi prihodi (+5,5% bez FX-a) kao
rezultat rasta prihoda trgovacke robe u Deltis Pharm

liekarnama,

Ukupno farmaceutika — 8,0% viSi prihodi (+5,9% bez
FX-a).

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2017. naspram 1.-9. 2016.

» Vlastiti brandovi — 2,5% nizi prihodi (-2,7% bez FX-a),
= QOstala prodaja — 7,4% viSi prihodi (+8,1% bez FX-a),

= Ukupno GrupaPodravka — 1,6% nizi prihodi (-1,7% bez
FX-a).
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Poslovni programi pod negativnhim utjecajem unutarnjih i vanjskih ¢imbenika

u HRKm

2,3%
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PP Zito

PP Kulinarstvo PP Dje&ja hrana, PP Podravka hrana

slastice i snack

Prihodi od prodaje po kategorijama

PP Mesni
proizvodi, jela i

= 1.-9.2016.
m1.-9.2017.

273 293

PP Riba Lijekovi na recept Bezreceptni

program

Ostala prodaja

namazi

Ostvarenja poslovnih programau 1.-9. 20171:

= PP Kulinarstvo (-3,1%; -3,5% bez FX-a) — drugacija dinamika prodajno-marketinskih
aktivnosti u CE, proSlogodidnja promjena distributera u ZE koji je jo§ u postupku
preuzimanja kanala prodaje i promjena strategije Podravkinog distributera u IE,

= PP Djec¢ja hrana, slastice i snack (-21,1%; -20,6% bez FX-a) — izostanak prodaje
segmenta Pi¢a bez kojih bi kategorija pala 1,4% uslijed niZze prodaje snacka,

= PP Podravka hrana (+3,1%; +2,8% bez FX-a) — Sirenje asortimana povr¢a u RH,

= PP Zito (-2,3%; -1,1% bez FX-a) — nizi prihodi na trZistu Slovenije uslijed izostanka
prodaje odredenog asortimana pekarstva kod kljuénog kupca te agresivhog cjenovnog

nastupa konkurencije,

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2017. naspram 1.-9. 2016.

PP Mesni proizvodi, jela i namazi (-2,8%; -2,6% bez FX-a) — manje ostvarena prodaja

kroz sudjelovanje na tenderima,

PP Riba (-1,7%; -1,0% bez FX-a) — desortiranost dijela asortimana te izostanak
narudzbi privatnih marki od strane partnera,

Lijekovi na recept (+8,4%; +5,7% bez FX-a) — rast prihoda na trziStu Rusije kao
posljedica Sirenja proizvodnog asortimana te pozitivhog utjecaja te€ajnih razlika,
Bezreceptni program (+10,3%; +8,0% bez FX-a) — rezultat Sirenja proizvodnog
asortimana i pozitivnog utjecaja tec€ajnih razlika na trzistu Rusije, te provedenih prodajno-

marketinskih aktivnosti na trziStu Hrvatske,

Ostala prodaja (+7,4%; +8,1% bez FX-a) — rast trgovacke robe i privatnih marki.
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Najvedéi utjecaj na prihode od prodaje dosao je od regije Adria

2.500

2.000

1.500

1.000

u HRKm

Prihodi od prodaje po regijama

m1.-9.2016.
m1.-9.2017.

500

Adria

Zapadna Europa i prekooceanske
zemlje

Reqije ostvarenjau 1.-9. 2017.1:

Adria (-3,6%; -2,8% bez FX-a) — prihodi prehrane nizi su 5,2% uslijed (i) izostanka
prodaje Pica, (ii) nizih prihoda na trzistu Slovenije uslijed izostanka prodaje dijela
pekarskog asortimana kod klju¢nog kupca i agresivne cjenovne konkurencije, (iii) nizih
prihoda PP Meso kroz sudjelovanje na tenderima; prihodi farmaceutike visi su 3,1%

uslijed rasta svih kategorija,

Zapadna Europa i prekooceanske zemlje (+6,5%; +6,6% bez FX-a) — prihodi
prehrane visi su 6,1% uslijed Sirenja asortimana i distribucije PP-a Zito te od rasta
prihoda ostale prodaje; prihodi farmaceutike ostvaruju blagi rast prihoda na trZistu

Njemacke,

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2017. naspram 1.-9. 2016.

Centralna Europa

35,1%

18 24

Isto€na Europa Nova trzista

Centralna Europa (-2,3%, -2,2% bez FX-a) — prihodi prehrane nizi su 3,7% uslijed
drugacije dinamike prodajno-marketindkih aktivnosti; prihodi farmaceutike vidi su 9,1%

uslijed rasta prihoda na trzistu Poljske i Ceske,

Istoéna Europa (+7,5%, -5,1% bez FX-a) — prihodi prehrane nizi su 12,6% uslijed
promjene strategije Podravkinog distributera Sto je rezultiralo priviemenim izlistavanjem
odredenog asortimana kulinarstva u trgovackim lancima; prihodi farmaceutike viSi su

29,8% kao posljedica Sirenja proizvodnog asortimana te pozitivhog utjecaja tecaja,

Nova trzista (+35,1%; +36,2% bez FX-a) — prihodi prehrane visi su 35,6% uslijed rasta
prihoda poslovnog programa Kulinarstvo te trgovacke robe kompanije Lagris; prihodi
farmaceutike visi su 34,1% uslijed rasta prihoda kategorije Lijekova na recept na trzistu

Turske.
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Nizi prihodi Prehrane odrazili su se na profitabilnost segmenta Prehrane i Grupe Podravka

1.-9. 2017. (u HRKm)?! Prehrana Farmaceutika Grupa Podravka

Prihodi od prodaje 2.372,4 \ (3,8%) 610,8 / 8,0% 2.983,1 \ (1,6%)
Bruto dobit 755,2 \ (6,8%) 304,2 / 3,6% 1.059,4 \ (4,0%)
EBITDA 170,0 \ (28,6%) 84,3\ (15,1%) 2544 \ (24,6%)
EBIT 60,1 \ (54,8%) 50,4 \ (26,0%) 110,5 \ (45,1%)
Neto dobit nakon M 20,8 \ (79,0%) 333 \ (22,7%) 54,1 \ (62,0%)
1.-9.2017. (% prihoda Prehrana Farmaceutika Grupa Podravka

od prodaje)?

Bruto marza 31,8% \ -104 bb 49,8%\ -212bb 35,5% \ -91bb
EBITDA marza 7,2% \ -249bb 13,8%\ -375bb 8,5% \ -260bb
EBIT marza 2,5% \ -286 bb 8,3% \ -379bb 3,7% \ -293bb
Neto marza nakon M 0,9% \ 314 bb 5,5%\ 217bb 1,8% \ 288bb

10stvarenje u 1.-9. 2017.; % promjene u usporedbi s 1.-9.

2016.; 2% prihoda od prodaje u 1.-9. 2017.;

promjena baznih bodova u usporedbi s 1.-9. 2016.

Kliug caike u 1.-9. 2017.:

Prehrana:

Niza bruto dobit ponajviSe je posljedica nizih
prihoda koji nisu bili u potpunosti kompenzirani
nizim COGS-om,

Pad ostalih razina profitabilnosti je povezan s
troSkovima veéeg broja realiziranih opcijskih
dionica, visim troSkovima otpremnina te izostanka
prihoda od povratnog najma,

Rast neto financijskih troSkova uslijed negativnih

te€ajnih razlika po kreditima.

Farmaceutika:
Rast bruto dobiti, bruto marza niza uslijed rasta
COGS-a vezanog uz dodatne fiksne troSkove

povezane s novom tvornicom,

ViSi troSkovi otpremnina te negativne tecCajne
razlike iz odnosa s kupcima i dobavljadima
negativno su utjecali na ostale razine
profitabilnosti. Pozitivan utjecaj do$ao je od
pozitivnih teCajnih razlika po kreditima te nizih

troSkova poreza.
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Nizi ukupni operativni troskovi pod utjecajem nizeg COGS-a

Kljug Zail 1.9 2017.:
Operativni troskovi 1.-9.2017./1.-9. 2016.
= Troskovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS):
Troskovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS) (0,2%) + Nizi 0,2% ponajviSe uslijed nize ostvarene prodaje u segmentu Prehrane,
Op¢i i administrativni troskovi (G&A) 14.8% / " Op¢ii administrativni troskovi (G&A):
* Visi 14,8% u odnosu na usporedno razdoblje, prvenstveno uslijed viSih troSkova
TroSkovi prodaje i distribucije (S&D) 1,6% ’ realiziranih opcijskih dionica (A +7,9 mil. kuna) te viSih troSkova otpremnina (A
+22,4 mil. kuna) u odnosu na usporedno razdoblje. Bez utjecaja navedenih
Troskovi marketinga (MEX) (6,8%) troSkova, opc¢i i administrativni troSkovi ostvarili bi rast od 2,0%,
Ostali troSkovi / prihodi, neto (125,3%) / = Troskovi prodaje i distribucije (S&D):
* Visi 1,6% uslijed, izmedu ostalog, vecih troSkova vezanih za prethodna
Ukupno 1,5% / ,
razdoblja,
Operativni troSkovi kao % prihoda od prodaje —S&D " Troskovi marketinga (MEX):
—MEX « NiZi 6,8% kao rezultat nizih trokova marketinga u segmentu Prehrane (maniji
16,0% - — G&A
broj aktivnosti i pomak aktivnosti), dok je segment Farmaceutike ostvario rast
14,3% . . oy .
14,0% 1 13,8% ° troSkova marketinga, primarno na trzistu Rusije,
0f -
LebL = QOstali troSkovi / prihodi, neto:
10,0% - 3 + Stavka sadrzi teCajne razlike iz odnosa s kupcima i dobavljacima koje su u 1.-9.
8,8% —_— ’ 2017. bile negativne, dok su u 1.-9. 2016. bile pozitivne. U 1.-9. 2017. ostali
8,0% - 7,8% we 8,3% TR , o .
' troSkovi/prihodi, neto iznose negativnih 4,5 mil. kuna, dok su u usporednom
6,0% . . razdoblju iznosili pozitivnih 17,8 mil. kuna.
1.-9. 2016. 1.-9. 2017.
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Nizak trosak kamata i prosje¢ni ponderirani troSak duga upucuju na uspjesno upravljanje zaduzenosc¢u

(u HRK 000)* 1.-9. 2017. 2016. % promjene Valutna struktura duga na 30. rujna 2017.
BAM AUD, CZK,
Neto dug 1.147.771 1.041.740 / 10,2% MKD
1,5%
Trogkovi kamata 26.766 31.477 \ (15,0%)
Neto dug / EBITDA 3,0 2,2 / 33,8%
EBITDA / Tro8kovi kamata 14,4 14,9 \ (3,2%)
Omjer kapitala i ukupne imovine 57, 7% 55,4% / +232 bb
1Svi pokazatelji racuna dobiti i gubitka rac¢unati su na razini zadnjih 12 mjeseci, dok su bilan¢ne stavke uzete na kraju razdoblja.
Kljuéne znacajke: Komponente neto duga u milijunima kuna na 30. rujna 2017.
1.200 - ! 1.148
» Porast neto duga — niZa razina novca i nov€anih ekvivalenata, - 984 :
= NiZi troSkovi kamata — otplata dijela kredita, P :
» Rast Neto dug/EBITDA pokazatelja uslijed rasta neto duga i pada o :
EBITDA na razini zadnjih 12 mjeseci, :
400 - 340 :
* Prosje€an ponderirani troSak duga: !
200 - |
* Na 30. rujna 2017. — 2,0%, 2 :
O - T T |
*+ Na31. prosinca 2013. — 4,3%. Dugoro¢andug  Kratkoro¢an dug Fin. obveze po fer  Novac i nov&ani ! Neto dug
vrijednosti kroz ekvivalenti :

dobit ili gubitak
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Dinamika operativhog poslovanja utje€e na razinu novéanog toka iz poslovnih aktivnosti

Kretanje radnog kapitala u bilanci 30. rujna 2017./ 30. rujna 2016. Utjeca]
Zalihe / 0,5% = Zalihe Grupe Podravka su u odnosu na 30. rujna 2016. neznatno viSe za 4,5 mil. kuna.
Potrazivanja od kupaca i ostala potrazivanja (5,3%) = Bolja naplata potrazivanja u segmentu Farmaceutike na domaéem i inozemnim trzistima.
= U usporednom razdoblju dodana je obveza po regresnom pravu za mjenice koja je u
Obveze prema dobavljagima i ostale obveze \ (6,0%) meduvr_emenu otkupljena odwstranc_a_ Podravkg d._d. E_S_ez regresnog prava u uspotgdnom
razdoblju, obveze su 3,0% niZe uslijed podmirenja dijela obveza prema dobavlja¢ima za
izgradnju nove farmaceutske tvornice.

(u milijunima kuna) 1.-9.2017. 1.-9. 2016. A Neto novéani tok iz poslovnih aktivnosti kao
12.0% - % prihoda od prodaje
Neto novac iz poslovnih aktivnosti 193,1 299,3 (106,2)
9,9%

Neto novac iz ulagackih aktivnosti (170,6) (387,8) 217,2 10,0% -
Neto novac iz financijskih aktivnosti (181,5) 16,0 (197,5)

8,0% -
Neto promjena novca i nov€anih ekvivalenata (159,0) (72,4) (86,5)

6,5%

6,0% -

= Za 2017. godinu oCekuju se kapitalni izdaci na razini od 250 - 300 mil. kuna, u 2018.
godini na razini od 250 - 300 mil. kuna, a u 2019. i 2020. godini na razini od 200 - 250 mil ~ 4,0% . .
1.-9. 2016. 1.-9. 2017.

kuna.
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Kretanje cijene dionice Podravke u 1.-9. 2017. pod utjecajem novonastale situacije klju¢nog kupca

-9.2017./

R 1.-9.
(HRK; jedinice) 1-9.2017. [0 %-c 20162015, 2015./2014,

w20 1% M oG 7%
18 g™ 777% Ny (8.9%) g 0.1%)
12000 53% 360%™ 11.3%
4525278 @ 117% g (30,0%) g 196%
136 Ny (48.4%) gy (11,2%) 9 276,9%
21,8\ (18,9%) / 8,2%/ 31,6%

Prosjecna dnevna cijena

Prosje¢an dnevni broj
transakcija

Prosje€an dnevni volumen

Prosje€an dnevni promet

Izvjestajna dobit po dionici

Normalizirana dobit po dionici

Analiticar Preporuka Ciljana cijena Potencijal®
)(Intchapital Pod revizijom - n/p
Raiffeisen 5 ofi 0
x BANK Drzati 380,00 kuna 22,9%
[ ]
ERSTES Kupiti 370,00 kuna 24.,5%
Group
72 UniCredit Kupiti 398,96 kuna 34,2%
WO&OD Drzati 376,00 kuna 26,5%
COMPANY

20%
10%

= PODR
e CROBEX
== CROBEX10

PODR 1.-11. 2017. ostvarenje

R -6,0%
-10% -6,7%
-20%

-21,3%
-30% -
31.12.16. 28.02.17. 30.04.17. 30.06.17. 31.08.17. 31.10.17.
100% 7e===PODR PODR 2012. - 11.2017. ostvarenje

80% -====CROBEX

6% = CROBEX10

40% 28,7%

20% 8,7%

AN

0% 1,5%
-20%

31.12.11. 31.12.12. 31.12.13. 31.12.14. 31.12.15. 31.12.16.
Multiplikatori usporedne grupe® EV/Prihodi EV/EBITDA EV/EBIT P/B P/E
Prosje€na ponderirana usp. grupa 2,1 12,5 18,2 2,6 22,0
Normaliz. pros. pond. usp. grupa3 1,7 11,5 17,2 2,1 20,2
Grupa Podravka izvjestajno 0,8 8,4 18,2 0,7 21,9
Grupa Podravka normalizirano* 0,8 7,5 13,8 0,7 13,7

1Usporedba sa zadnjom cijenom na 01.12.2017.,
2Prikupljeno s Bloomberga na 09.12.2017.,
Slzracunato iskljucujuéi maks. i min. vrijednosti,

Usporedna grupa prehrana: Atlantic Grupa,
Ebro, Hochdorf, La Doria, McCormick, Orkla,

Usporedna grupa farmaceutika: Alkaloid,
Richter Gedeon, Hikma Pharmaceuticals,

*Normalizirano za stavke navedene u objavi 2016. krka Recordati, Stada Arzneimittel.
te 1.-9 .2017. rezultata.

04. prosinca 2017.

QOdnosi s investitorima

Grupa Podravka 10



Kontakt

Podravka d.d.
Ante Starcevi¢a 32, 48 000 Koprivnica

www.podravka.hr

Odnosi s investitorima
ir@podravka.hr
tel: 048 65 16 65
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http://www.podravka.hr/
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Rezultati poslovanja Grupe Podravka
za razdoblje 1.-9. 2017.




